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1. GUION DE EUROWIN

1.1. Mantenimientos

Antes de empezar a trabajar con Eurowin hay que definir todos los mantenimientos de datos que
utilizaremos.

Podremos trabajar con empresas del mismo grupo: empresas que compartiran ficheros maestros: clientes,
proveedores, articulos, plan contable... 0 empresas que no tengan ninguna relacion entre ellas que
crearemos desde la opcién de multiempresa.
Dentro de empresas del mismo grupo, podremos tener dos tipos de empresas:
Empresas normales, en las que debemos indicar si compartiran stock con otra empresa. Cada una de
las distintas empresas llevara una contabilidad totalmente separada de la otra.
Empresas consolidadas que nos serviran para obtener informacion conjunta de varias empresas
normales

Almacenes con los que cada empresa quiere trabajar, a efectos de tener un control del stock de cada
almaceén.

Hay que definir una serie de mantenimientos ligados al articulo:

e Familias: si queremos dar un orden a los articulos. Por ejemplo, en alimentacion podrian ser
conservas, lacteos, etc.

e  Subfamilias: para dar un segundo orden a los articulos. En el ejemplo anterior serian conservas de
pescado, conservas vegetales.

e Marca. Tendremos la posibilidad de tener los articulos asociados a su marca, es un mantenimiento
de cédigo y nombre.

e Medidas. Podremos utilizar este campo para identificar unas determinadas medidas, por ejemplo,
kgs., litros, metros.
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Caracteristicas. Este campo también es un mantenimiento que se utilizara para darle diferentes
caracteristicas a nuestros articulos.

Compradores seran las personas que compren aquel articulo. Esto nos ayudara a conocer de un
comprador determinado cuales son los articulos de los que se responsabiliza.

Ofertas: para introducir las ofertas de precios o de regalos que se quieran dar a una relacion de
articulos. Lo que introduciremos en este mantenimiento aparecera en la ficha de cada articulo.
Tarifas: si queremos definir diferentes formas de calcular los precios de venta. En la tabla de PVP’s
de cada articulo se visualizaran las distintas tarifas existentes.

Idiomas: en cada idioma existen asociados unos reports distintos (formatos de albaranes, de
facturas...).

Tipo de IVA: ver mantenimientos contables.

En cada articulo deberemos rellenar correctamente los demas campos de su ficha:

Ampliacién definicién. si queremos una definicion mas amplia del articulo.

Fecha alta: cogera la del sistema, con opcién a modificarla.

Fecha baja: si queremos aparcar un articulo temporalmente.

Stock minimo: es el stock que como minimo debemos mantener en la empresa para tener tiempo
suficiente de realizar un pedido sin quedarnos en rotura de stock.

Stock maximo: sera el stock maximo que nos permitimos tener.

Aviso: provocara que el programa nos avise cuando al realizar un pedido o albaran de venta
nuestro stock quede bajo minimo o bien que nos pasamos del stock maximo al realizar un pedido
de compra o albaran de compra.

Ubicacién: para indicar donde se encuentra ubicado, situado el articulo.

Abreviatura. Nos servira para indicar una definicion del articulo abreviada, para tickets o formatos
de impresion mas pequenos. Ademas nos servira para la busqueda de articulos equivalentes.
Peso. Sitenemos activados los campos adicionales en los albaranes nos ira sumando el peso de
los articulos para su reparto, ademas si tenemos activada la opcidn de presentar el peso en los
albaranes nos informara del peso del articulo en el momento de generar un albaran.

Litros. Aligual que el peso, en los campos adicionales del albaran ird sumando los litros.
Observaciones: para anotar cualquier observacion interna al articulo.

Cddigos de barras: es otro codigo del articulo que lleva el mismo en su etiqueta y proviene del
proveedor.

Referencia del proveedor: es el cddigo de articulo utilizado por el proveedor.

El mantenimiento de proveedores también esta ligado a otros mantenimientos:

Forma de pago: definiremos las distintas formas de pago que utilizaréd la empresa y a cada
proveedor le asignaremos la que le corresponda.

Actividades: definiremos las distintas actividades que puede realizar un proveedor determinado.
Pais. Definiremos los paises informando si pertenecen a la CEE o no

Cédigos postales. Mantenimiento de los codigos postales de las poblaciones.
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Banco por el cual prevemos pagar a dicho proveedor.

Moneda: indicara la moneda con que trabajaremos (multidivisa).

Tipo de IVA: ver mantenimientos contables.

Tipo de retencién: ver mantenimientos contables.

Debemos rellenar los campos de la ficha del proveedor:

Datos: Razon social, NIF, direccion, teléfono, persona de contacto.

P.P.: % de descuento pronto pago que nos aplica normalmente el proveedor.

Dias de entrega: dias que tarda normalmente el proveedor en entregarmnos la mercancia des del dia
que le pasamos el pedido. Servira para calcular una fecha de entrega en los pedidos.

Contrapartida: cuenta contable a la que por defecto realiza el asiento siempre que tenga
movimiento esta ficha de proveedor. Se utiliza especialmente para acreedores.

Giros: dias a contar desde fecha de factura para establecer el dia de pago de cada factura.

CSB: si al proveedor lo pagaremos por remesa bancaria en formato CSB.

Dia de pago: si existe un dia de pago fijo.

Direccién de envio: si existen diferentes direcciones donde enviar la mercancia.

Bancos: reflejara el banco/s por los que trabaja el proveedor, con su/s respectiva/s cuenta/s
bancaria/s.

Vacaciones: introducir fecha de vacaciones del proveedor. Avisara en los movimientos con el
proveedor dentro del intervalo y la prevision de pago se creara a posteriori de dicho intervalo.

E-mail: Nos lo propondra al imprimir pedidos importando a PDF, Word, e-mail

Observaciones: cualquier anotacion interna al proveedor.

Los mantenimientos relacionados con los clientes son:

Vendedores: si queremos asignar la venta a distintos vendedores.

Ruta: si queremos informar la ruta a la que pertenece cada cliente, para poder ordenar las ventas
por ruta o visualizar listados de ventas por ruta.

Agencia de transporte: si queremos controlar las diferentes agencias de transporte con las que es
posible trabajar, en el mantenimiento del cliente le informaremos de la que utilizamos con éste.
Cuotas: si disponemos de clientes que les facturamos unas cuotas o cantidades fijas con una
periodicidad fija (mensual, trimestral...).

Vendedor: informaremos en la ficha del cliente del vendedor por defecto, este sera el que nos dara
en los documentos como vendedor por defecto.

Tarifa de venta: Informamos de la tarifa de venta con la que trabajara el cliente, de forma que en los
documentos de venta nos dara el precio segun la tarifa estipulada en el cliente.

Contrapartida: Cuenta contable donde se asentardn las ventas realizadas, si esta estd vacia coge la
cuenta de la familia.

Cliente fra.: Podemos asociar un cédigo diferente de cliente al cual se facturara automaticamente
los albaranes generados al codigo del cliente inicial.

Linea de descuento: si queremos definir unos articulos o familias determinadas que tengan unos
descuentos en el precio de venta. Entonces podremos asignar una linea de descuento determinada
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a un cliente determinado. También le podremos asignar un descuento lineal al cliente y también
asignarle unos articulos o familias determinadas con descuentos solamente para dicho cliente. Si
tiene distintos descuentos, cogera el mas favorable para el cliente, siempre que no tengamos
estipulado un orden de aplicacion de descuentos.

e Pais. Segun el pais que se seleccione quedara marcado como nacional, comunitario,
extracomunitario a efectos de la operativa del IVA.

o (Cdbdigos postales.

e Moneda.

e Idioma. A efectos de escoger los documentos en un formato especifico le podriamos informar del
idioma predefinido del cliente.

¢ Tipo de facturacién: definir si tenemos maneras diferentes de facturar (diario, mensual, quincenal...)
para su posterior filtro en la facturacion de ventas.

e Forma de pago: definiremos las distintas formas de pago que utilizaremos en la empresa y a cada
cliente le asigharemos la que le corresponda utilizar por defecto.

e Tipo de IVA: ver mantenimientos contables.

¢ Tipo de retencién: ver mantenimientos contables.

o Compaiiia de crédito. Si trabajamos con compafias de limite de crédito, las crearemos y en este
campo informaremos de la compania que asociamos al cliente.

e Limite de crédito: Indicaremos el importe de limite de crédito para ese cliente, puede ser
informativo o que limite la venta al cliente si lo supera, nos servird de limitacion en las ventas en el
caso de tener marcado Bloguear ventas si supera el limite de crédito.

o Actividades: definiremos las distintas actividades de un cliente determinado.

e Servicios a clientes. Mantenimiento de los servicios que se ofrecen a clientes

e Debemos rellenar los campos de la ficha del cliente:

e Datos: Razon social, NIF, direccion, teléfono, contactos, datos bancarios.

¢ Giros: dias a contar desde fecha de factura para establecer el dia de cobro de cada factura.

e Dia de pago: si existe un dia de pago fijo por parte del cliente.

e (CSB: si al cliente lo cobraremos por remesa bancaria en disquete.

¢ Refundido automatico: si se trata de un cliente que le cobramos con recibos agrupados de distintas
facturas.

e Direccién de envio: si existen diferentes direcciones donde enviar la mercancia.

o Copias factura: n° de copias de la factura que imprimira ademas del original.

e Portes: debidos o pagados, al enviarle la mercancia. Podemos marcar un importe de venta a partir
del cual los portes debidos se convertiran en pagados.

e Valorar albaran: el albaran impreso saldré valorado.

e Una factura por albaran: si no queremos agrupar distintos albaranes en una sola factura.

e Limite de crédito: es el importe de crédito que autorizamos al cliente. Cualquier venta que supere
este importe nos avisara del limite excedido. Y si marcamos “Bloquear venta si supera el limite” no
nos dejara acabar la venta.

¢ N°impagos y ultimo impago: nos indica los impagos habidos (es informativo).

e Vacaciones: introducir fecha de vacaciones del cliente. Avisara en los movimientos con el cliente
dentro del intervalo y la prevision de cobro se creara a posteriori de dicho intervalo.

e E-mail. Direccion de e-mail por defecto para enviar todos los documentos al cliente.
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1.2.

E-mail factura: Este campo serd el que se utilizara al facturar las ventas enviando directamente por
e-mail, opcion que aparece en la facturacion de ventas
Observaciones: Cualquier anotacion interna al cliente.

Plan contable: Definiremos todo el plan general contable, con todos sus niveles.

Cuentas de situacién: definir las cuentas que iran al Balance de Situacion, segun la estructura que le
queremos disefar.

Cuentas estandar: son unas cuentas base que utiliza el programa en los asientos predefinidos por
programa y que siempre podemos modificar.

Contabilidad presupuestaria: Esta opcidon nos permite crear presupuestos del movimiento mensual
de las cuentas y posteriormente compararlos con el movimiento real.

Tipo de IVA: definiremos los tipos de IVA vigentes en cada pais con los tipos de recargo de
equivalencia, si debemos utilizar. Lo podemos marcar en la empresa, en la ficha del cliente o
proveedor y en la ficha del articulo, predominando el de empresa sobre cliente o proveedor y éste
sobre el articulo.

Perfodos de IVA: para marcar la periodicidad de liquidacion de IVA que tenga la empresa (mensual,
trimestral).

Grupo de contribuyentes: definiremos los distintos grupos que asociaremos al mantenimiento de
tipos de retenciones. Visualizaremos la informacion generada en los listados de retenciones por
grupos de contribuyentes y el listado de retenciones agrupado por cuenta.

Tipo de Retencién: definiremos el tipo de retencion a aplicar a proveedores/ acreedores y a clientes.
En la ficha del cliente o proveedor debemos marcarle si se aplicara sobre base o sobre total factura.
Entidades bancarias, con sus oficinas bancarias, que utilizaremos para el pago a proveedores y
para el cobro de clientes en sus previsiones respectivas.

Cuentas bancarias: definiremos las cuentas de los distintos bancos en que trabaja la empresa para
utilizarlos en la gestion de remesas bancarias.

Compaiifas de crédito: Desde este mantenimiento tendremos la posibilidad de crear las compafias
de crédito con las que trabajaremos en el mantenimiento de clientes.

Cartas 3005,06: para establecer distintos modelos de cartas.

Mantenimiento de tipos de Crédito: para dar de alta los diferentes tipos de tipos de crédito.

Modulo de Compras

Hay tres opciones para hacer las compras con Eurowin.
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e Introducir la propuesta de compra para un proveedor determinado, seria un presupuesto de los
articulos a pedir. Existe un contador interno de los nimeros de pedidos de compra.

e Una vez se acepta la propuesta pasaremos a generar el pedido de compra, situandonos en la
propuesta, mediante el botdn traspasar se seleccionaran las lineas o unidades a pedir y nos dara el
numero de pedido de compra que se va a generar a ese proveedor.

e (Cuando llega la mercancia vendra acompafada de un albardn del proveedor que deberemos
cotejar con nuestro pedido. Dentro del pedido, realizaremos el boton de TRASPASO para convertir
el pedido en albaran de compra (con el nimero de albaran del proveedor).

e Genera movimiento de stock.

e Posibilidad de anadir distintos pedidos en un solo albaran.

e Cuando recibimos la factura del proveedor, la cotejaremos con el albaran introducido en el
ordenador. Tenemos 2 opciones para facturar:

e Desde dentro del albaran, con el boton FACTURAR. Sdlo permite facturar un albaran en una
factura.

e Desde FACTURACION-Facturacién. Posibilidad de afadir distintos albaranes en una sola factura.

e (Genera apuntes en contabilidad: asientos, IVA y previsiones de pago.

¢ Introducir el pedido de compra para un proveedor determinado, con la relacion de articulos a pedir
y sus precios (propondra el precio de la ultima compra). Existe un contador interno de los nimeros
de pedidos de compra.

e Cuando llega la mercancia vendra acompafada de un albaran del proveedor que deberemos
cotejar con nuestro pedido. Dentro del pedido, realizaremos el botdn de TRASPASO para convertir
el pedido en albaran de compra (con el nimero de albaran del proveedor).

e Genera movimiento de stock.

e Posibilidad de anadir distintos pedidos en un solo albaran.

e (Cuando recibimos la factura del proveedor, la cotejaremos con el albaran introducido en el
ordenador. Tenemos 2 opciones para facturar:

e Desde dentro del albaran, con el botdon FACTURAR. Sdlo permite facturar un albaran en una
factura.

e Desde FACTURACION-Facturacion. Posibilidad de afiadir distintos albaranes en una sola factura.

e (Genera apuntes en contabilidad: asientos, IVA y previsiones de pago.

e Introducir el albardn de compra directamente para un proveedor determinado cuando ya hemos
recibido la mercancia directamente, sin pasar por un pedido de compra.
e Genera movimientos de stock.
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e (Cuando recibimos la factura del proveedor: igual que en caso anterior.

e Cuando esta activada la facturacion electrénica en el mantenimiento de la empresa, desde la
facturacion de compras se puede capturar o visualizar la factura electrénica que nos envia el
proveedor, si ha sido creada segun el formato Facturae 3.0 XML

Este documento nos servira para aquellos casos en que nos prestan un articulo que suma a nuestro stock
pero en depdsito

e Genera un movimiento de stock en depdsito

e Propone los precios de coste de ese articulo a ese proveedor del documento.

Si decidimos gquedarnos con esos articulos convertiremos el depdsito en albaran de compra.
Si le devolvemos los articulos al proveedor, dejan de estar en nuestro stock y tendremos que borrar el
albaran o las lineas devueltas del depdsito.

Se utiliza para trasladar género de un almacén de la empresa a otro, sin implicar movimiento contable
alguno.
e Genera un movimiento de stock positivo en el almacén destino y un movimiento de stock negativo
en el almacén origen.
e El documento generado es un albaran de traspaso, con contador interno.

Se utiliza para dar de baja una mercancia averiada del stock de la empresa.
e Eldocumento generado es un albaran de regularizacion, con contador interno.
¢ No genera ningun apunte contable.

Mediante esta opcion el programa nos permitira conocer los documentos de compras a una determinada
fecha, comparando con el mes actual o con el gjercicio actual.
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Tarifa de compra: presenta los precios de compra de los articulos.

Listado de pedidos: presenta todos los pedidos de compra, tanto recibidos como pendientes de recibir
(traspasados 0 no).

Pendientes de recibir: presenta los pedidos en los que tenemos pendiente de recibir parte de mercancia
(pedidos no traspasados a albaranes).

Propuestas de compras: presenta las propuestas que tenemos introducidas en el programa, filtrando por
fechas, proveedor, etc.

Compras por proveedor y articulo: presenta todos los albaranes de compra, tanto facturados como no
facturados.

Compras pendientes de comprobar: presenta los albaranes pendientes de facturar (pendientes de recibir
factura y comprobarla con el albaran).

Listado de facturas: presenta los albaranes de compra facturados.

Listado de portes: presenta los importes pagados en concepto de portes.

Ranking de proveedores: presenta el consumo de compras de cada proveedor (suma de todos los
albaranes de compra del proveedor, facturados o no) ordenado de mayor a menor consumo con el % de
cada consumo sobre el total.

Proveedores por actividad: presenta todos los proveedores que tengan una actividad determinada en su
ficha.

Articulos bajo minimo: presenta aquellos articulos que tienen un stock inferior al stock minimo marcado en
su ficha, proponiendo el pedido maximo a realizar para alcanzar el stock maximo definido en la ficha del
articulo y teniendo en cuenta los pedidos pendientes de recibir.

Articulos de baja: presenta aquellos articulos que tienen una fecha de baja en su ficha. Se trata de una baja
temporal que aparca el articulo en los listados y operativa, pero que no queda borrado definitivamente.
Albaranes de traspaso: presenta todos los albaranes de traspaso realizados desde un almacén inicial hasta
el final.

Albaranes de regularizacién: presenta todos los albaranes de regularizacion.

Albaranes de regularizacién de almacenes: documento que nos permitira regularizar nuestras existencias
por almaceén.

Listado de depdsitos: presenta todos los depdsitos realizados, con filtros por fechas o proveedor.
Calculo de minimos: esta opcién nos actualiza los minimos de la ficha del articulo teniendo en cuenta las
ventas entre un rango de fechas.

NOTA: En los listados, tendremos la posibilidad de:
e Cambiar el orden y ancho de columnas mostradas en pantalla.
e Ordenar ascendente o descendentemente, la mayoria de listados sin subtotales, por una columna
concreta.
e Alimprimir, exportar a: un fichero de texto, DBF, Excel, Word, HTML, PDF.
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1.3. MdAdulo de ventas

e Introducir el pedido de venta para un cliente determinado, con la relacion de articulos pedidos y sus
precios (propondra el precio de la tarifa que tenga el cliente; si el articulo esta de oferta y el cliente
tiene activadas las ofertas o tiene descuentos aplicados en su ficha, cogera el precio mas favorable
para el cliente).Existe un contador interno de nimeros de pedido.

e Cuando vayamos a servir la mercancia emitiremos un albaran de venta. (des del pedido, con el
botédn TRASPASO convertiremos el pedido en albaran). Existe un contador interno de ndmeros de
albaran. Posibilidad de afadir distintos pedidos en un solo albaran.

e Genera movimientos de stock.

e Emision de la factura de venta Tenemos 2 opciones para facturar;

o Desde dentro del albaran, con el icono de IMPRIMIR ALBARAN/ FACTURA. Sdlo permite
facturar un albaran en una factura.

o Desde FACTURACION-Facturacion. Posibilidad de afadir distintos albaranes en una sola
factura y de facturar por fechas, por tipos de facturacion y por formas de pago.

e Genera apuntes en contabilidad: asientos, IVA y previsiones de cobro.

¢ Introducir el albaran de venta directamente en el momento que servimos la mercancia (propondra el
precio de la tarifa que tenga el cliente; si el articulo esta de oferta y el cliente tiene activadas las
ofertas o tiene descuentos aplicados en su ficha, cogera el precio mas favorable para el cliente).
Existe un contador interno de nimeros de albaran. Posibilidad de trabajar con series de albaranes,
activable des de fichero de empresa.

e Emision de la factura de venta: igual que en caso anterior.

e Preparar un presupuesto para un cliente determinado o también permite trabajar con codigos de
futuros clientes, introduciendo todos los articulos solicitados o bien capturando una de las plantillas
predeterminadas (Opcion: “Plantillas”). También podemos convertir las lineas introducidas en el
presupuesto en una plantilla predeterminada (Opcién: “Convertir plantilla”).

e Dicho presupuesto podra ser o no aceptado.

o En cuanto a los precios, igual que en pedido o albaran de venta introducidos por primera
vez.

o Siel cliente nos confirma el presupuesto, podremos convertirlo en pedido de venta. A partir
de aqui enlazamos con el punto 1.
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e Convertir el pedido en albaran de venta al servir la mercancia al cliente.

e  Genera movimientos de stock.

e Facturacion de dicho albaran de venta.

e Genera los apuntes contables correspondientes: asientos, IVA y previsiones de cobro.

e Preparar un presupuesto para un cliente determinado. Introduccién de datos como en el caso
anterior.

e Conversidon de dicho presupuesto en albaran de venta, por servir la mercancia directamente al
cliente una vez nos ha confirmado el presupuesto. No pasamos por pedido.

e Genera movimiento de stock.

e Facturacion de dicho albaran de venta.

o Genera los apuntes contables correspondientes: asientos, IVA y previsiones de cobro.

e Para aguellos casos en que prestamos un articulo de nuestra propiedad a un cliente (por ejemplo
mientras le estamos reparando otro articulo de caracteristicas similares de su propiedad)
generaremos un albaran de depdsito.

e Genera movimientos de stock.

o En cuanto a los precios, propondra el precio de la tarifa que tenga el cliente; si existen
descuentos, aplicara el descuento mas favorable de los que pueda tener el cliente. Si es un
cliente con ofertas, NO cogera los precios de oferta: Las ofertas no se tienen en cuenta en
los depdsitos.

e Si el cliente se queda dicho articulo (por no poder repararse el de su propiedad), convertiremos el
depdsito en albaran de venta.

e Este albaran NO genera movimiento de stock, pues ya ha sido generado en el depdsito.

e Facturacién de dicho albaran de venta.

e Genera los apuntes contables correspondientes: asientos, IVA y previsiones de cobro.

o Si el cliente nos devuelve el articulo prestado (por haber sido reparado el de su propiedad),
deberemos anular el depdsito o la linea del articulo prestado. Dicha retrocesion también retrocedera
el stock.

NOTA: Si esta activada la facturacion electrénica en el mantenimiento de la empresa y el cliente tiene
marcada la opcién Envio fra. electronica, al realizar las facturas, podremos realizar la factura electrénica
usando la opcidn de enviar por e-mail la factura.

Traspaso entre almacenes. Ver “Otros documentos de compra”.
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Regularizacién. Ver “Otros documentos de compra”.
Etiquetas de envio. Creacion de etiquetas para posibilitar el envio de los bultos que componen un albaran de
venta a un cliente determinado. También existe la opcién de imprimir la hoja de reparto.
Cuotas: Posibilita la facturacion de unas cuotas o cantidades fijas por cliente y con una periodicidad fija (por
ejemplo, cobrar un mantenimiento mensual).

e No genera movimiento de stock, por ser facturacion de servicios.

e Genera apuntes contables: asientos, VA y previsiones de cobro.

e No genera una factura, sino un recibo-factura, con el desglose correspondiente de IVA.
Parte diario comercial: nos permitira visualizar a una fecha determinada los movimientos de ventas,
comparando con el mes actual o con el gjercicio actual.
Facturacién: permite facturar distintos albaranes de venta de un cliente en una misma factura pudiendo
realizar multiples acotaciones para tal fin.
Repeticién de facturas: permite realizar repeticion de facturas existentes o unicamente realizar la impresion
de las mismas.
Ver factura permite visualizar una factura de venta ya existente, o
Facturacién de cuotas. Proceso que utilizaremos para realizar la facturacion de las cuotas definidas en las
fichas de clientes.
Eliminar dltima facturacién de cuotas. Retrocede las facturas generadas en la Ultima facturacion de cuotas
realizada.
Emisién de recibos. Formulario a utilizar para la impresion de los recibos, tanto de facturas como de cuotas.
Recibos especiales. Nos permitira la impresion de recibos tanto para clientes como para proveedores, estos
recibos no quedan guardados en nuestra gestion.
Mensajes: posibilidad de introducir un texto que se imprimira en pedidos y/o albaranes de venta.

Tarifa de articulos: presenta los precios de venta de los articulos.

Articulos en oferta: presenta los articulos que tenemos en oferta.

Listado de articulos escandallados: presentara los articulos que tienen escandallo, con el desglose o no de
sus productos.

Depésitos de venta - depdsitos: presenta los depdsitos visualizando las unidades servidas

Depdsitos de venta - depdsitos y ventas por vendedor: presenta los depdsitos segun vendedor.

Pedidos de Venta - Listado de pedidos: presenta todos los pedidos, traspasados o no.

Pedidos de Venta - Pendientes de servir: presenta solo los pedidos no servidos.

Albaranes de Venta - Listado de albaranes: presenta todos los albaranes, facturados o no.

Albaranes de Venta - Listado de portes: indicara los albaranes de clientes que contengan portes a pie de
albaran.

Albaranes de Venta - Albaranes pendientes de facturar: presenta solo los albaranes no facturados.
Presupuestos - parametrizacién de situacién: presenta aquellos presupuestos segun la situacion en que se
encuentran (aceptados o no, entregados o no...).

Presupuestos - general agrupado/ desglosado: presenta aquellos presupuestos traspasados o no a pedido
o albaran, con detalle 0 no.

Facturas: presenta los albaranes de venta facturados.
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Beneficios por familias: presenta la totalidad de unidades compradas y vendidas con el precio de venta y
compra, dandonos como resultado el beneficio.

Ventas por cliente/ articulo: presenta los albaranes de venta de uno o varios articulos o bien de uno o varios
clientes.

Ventas parametrizables - Ventas por ruta y ventas por vendedor: presentara los albaranes de venta de una
ruta determinada o de varias o bien de un vendedor determinado o de varios.

Ventas parametrizables - Comparativo de ventas: nos permite sacar un comparativo de ventas del afio en
curso comparandolo con otro anterior.

Ventas parametrizables - por series de albaran: Activada la opcién de trabajar con series de albaranes, en el
fichero de empresa, nos permite sacar el listado de venta acotado por serie de albaran, siempre y cuando
tengamos

Ventas parametrizables - hojas de reparto: presentara los albaranes de venta que se encuentran en alguna
hoja de reparto.

Ventas parametrizables - ventas por tallas y colores: Trabajando con tallas y colores, presenta las ventas
realizadas, pudiendo acotarlas por distintas tallas y colores.

Ventas parametrizables - hojas de ruta por agencia: presentara las ventas por agrupando por hoja de ruta y
agencia.

Ventas parametrizables - listado liquidacién de canon: presentara la liguidacion de canon.

Comisiones: indicara las comisiones de los distintos vendedores de sus albaranes facturados.

Ranking articulos - Normal: presentara todos los articulos vendidos (en total o para un cliente determinado)
ordenados de mayor a menor importe de venta o de beneficio.

Ranking articulos - Comparativo mensual: presentara el ranking con un detalle de todos los meses y total.
Ranking clientes - Normal: presentara todos los clientes ordenados de mayor a menor importe de venta o
de beneficio.

Ranking clientes - Comparativo mensual: presentara el ranking con un detalle de todos los meses y total.
Movimiento por clientes: presenta la informacion de todos los presupuestos, pedidos, depdsitos, albaranes,
facturas y previsiones de cada cliente.

Articulos sin movimiento: presenta la relacion de articulos que no han tenido ninguna compra o venta.
Articulos de baja: Ver listados de compras.

Clientes - Clientes de alta: presenta la informacion de nuestros clientes con sus datos y la fecha de alta o
baja que contenga su ficha.

Clientes - Clientes por vendedor: nos presentara la lista de clientes por vendedor.

Clientes - Clientes por actividades: clasifica los clientes de una o varias actividades.

Clientes - Clientes sin movimiento: informa de aquellos clientes que no han tenido ningun movimiento en un
periodo determinado.

Huecos de albaranes y facturas: presenta los nimeros de albaran o factura no utilizados, anteriores al
contador de albaranes o factura.

Albaranes de traspaso: ver listados de compras.

Albaranes de regularizacion: ver listados de compras.

Propuesta de pedido: generador de pedidos de compra automaticos, a partir de nuestro stock o de nuestro
stock virtual, también tendra en cuenta para la propuesta de unidades, los maximos y minimos introducidos
en la ficha del articulo. Esta opcion es activable desde fichero de empresa.

Listado de cuotas vigentes: presenta la informacién de todas las cuotas definidas para cada cliente.
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Si estd activada la opcion “Trabajar con albaranes de produccion y transformaciéon” en el mantenimiento de
la empresa, aparecen también los siguientes listados:

Albaranes de produccién: presenta todos los albaranes de produccion generados. Este listado nos aparece
cuando esta activada la opcidn “Trabajar con albaranes de produccion y transformacion” en el
mantenimiento de la empresa.

Albaranes en produccién: presenta todos los albaranes que estén en produccion, generados pero no
terminados. Este listado aparece cuando esta activada la opcién “Trabajar con albaranes de produccion y
transformacion” en el mantenimiento de la empresa.

Albaranes de transformacion: presenta todos los albaranes de transformacion generados.

NOTA: En los listados, tendremos la posibilidad de:
e Cambiar el orden y ancho de columnas mostradas en pantalla.
e Ordenar ascendente o descendentemente, la mayoria de listados sin subtotales, por una columna
concreta.
o Alimprimir, exportar a: un fichero de texto, dbf, Excel, Word, html, PDF.

1. Valoracién: Es un listado que valora todos los articulos al precio indicado en el listado. Sera el
listado a utilizar contablemente para presentar el inventario de la empresa.
2. Cuenta corriente: Presenta los movimientos detallados de un articulo determinado en un almacén
de la empresa:
Entradas = albaranes de compra, stock inicial, entradas de traspasos
Salidas = albaranes de venta, de depdsito, de regularizacion, salidas de traspasos

3. Regularizacién: Introduccion del inventario de articulos de un aimacén determinado. Dicha opcion
debera utilizarse siempre que exista un stock y provocara regularizaciones del stock existente al
stock inventariado, dejando como correcto el introducido (inventariado).

a. Regularizacién manual: mediante esta opcion introduciremos el stock correcto de forma
manual, informandole del aimacén vy el stock del articulo

b. Regularizacién automatica: esta opcién nos mostrara el stock actual para modificar las
unidades y regularizar el stock

c. Regularizacién terminales PSION: mediante esta opcion regularizaremos el stock pero con
terminales PSION.

4. Inicial: Introduccion del inventario de articulos de un almacén. Dicha opcion debera utilizarse la
primera vez, cuando no exista ningun stock en la empresa; 10 que aparece como stock inicial en la
cuenta corriente. Debera introducirse también el precio medio.

5. Recélculo de stock: Recalcula de nuevo el fichero de stock siguiendo todos los movimientos de
cada articulo: todos los albaranes de venta, de compra, de traspaso...

6. Recélculo de stock de escandallo: Proceso que recalcula de nuevo el fichero de stock de los
articulos introducidos como escandallos.
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7. Caélculo de stock inicial automatico: Proceso que calcula los stocks iniciales del nuevo ejercicio
basandose en los stocks finales del ejercicio anterior.

Muestra informacién de las ventas con posibilidad de filtrar por diferentes campos, que son los que tenemos
a continuacion:

¢ Diaria por marca/vendedor

e Diaria por marca

o Diaria por vendedor

e Diaria por familia

o Diaria por subfamilia

1.4. Mddulo de Contabilidad

Procedimiento contable:

ASIENTO => IVA => PREVISION TESORERIA

Manual: Introduccion manual de asientos, con sus distintas cuentas contables. No genera IVA ni previsiones
de Tesoreria. Se deberan utilizar para asientos puntuales que no afecten a IVA ni a Tesoreria.

Ventas: Genera asiento de ingresos para introduccion de facturas de venta o de ingreso. Si afecta a IVAy a
previsiones de cobro, pero NO imprime factura. Para imprimir factura de venta, se debera marcar en fichero
de empresa la opcion de “Imprimir factura de venta al generar asiento”

Asiento generado:

Cliente a Contrapartida grupo 7
VA repercutido (segun codigo
VA)

Compras: Genera asiento de gastos para introduccion de facturas de compra o de gasto o de inmovilizado,
especialmente para acreedores. Si afecta a IVA y a previsiones de pago.
Asiento generado:

Contrapartida grupo 6 ¢ 2

IVA soportado (segun cdodigo Prov. o Acreedor

VA)
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Desde el asistente de facturas de compra de la pantalla de asientos se puede capturar una factura
electrénica creada en formato Facturae 3.0 o superior, y generar el asiento contable correspondiente.

Cobros: Genera el asiento de cobro de una o varias previsiones de cobro de clientes. Pone el banco en la
prevision de cobro, lo que indica que esta cobrada.
Asiento generado:

(Importe total) Banco o Caja a Cliente (factura a factura)

Pagos: Genera el asiento de pago de una o varias previsiones de pago de proveedores. Pone el sello de
pagada en la prevision.
Asiento generado:

(Factura a factura) Prov. o Banco o Caja (total)

Acreedor

Asientos predefinidos: Se definiran unas plantillas de asientos para aquellos que se vayan repitiendo con
cierta periodicidad: ndminas, seguros sociales, leasings, comisiones bancarias.

Tendremos la posibilidad de revisar los asientos generados entre fechas, para detectar posibles errores.

El programa nos permite realizar de manera automatica el asiento de apertura, segun el asiento de cierre del
ejercicio anterior.

También podremos realizar el asiento de manera manual, y posteriormente marcarlo como asiento de
apertura.

Podremos capturar un fichero en formato CSB34, para conciliar de manera manual o automatica con los
apuntes contables existentes.

Existe una gestion para introducir notas en los asientos, v listarlos posteriormente para realizar la memoria.
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IVA soportado: Presenta todas las facturas recibidas de compra y gastos que lleven asociadas un tipo de
IVA soportado, enumeradas correlativamente por el nimero de orden (distinto al n® de factura).

IVA repercutido: Presentara todas las facturas emitidas de ventas e ingresos que lleven asociadas un tipo
de IVA repercutido, enumeradas correlativamente por nimero de factura.

IVA inv. sujeto pasivo: Presentara todas las facturas emitidas en adquisiciones comunitarias 0 empresas que
por su actividad requieran compensar el IVA soportado mediante facturas autorepercutidas.

IVA soportado Inv. sujeto pasivo: mostrara los registros de IVA soportado de adquisiciones comunitarias.
IVA autorepercutido Inv. sujeto pasivo: mostrara los registros de IVA autorepercutido de adquisiciones
comunitarias.

Impresién IVA soportado comunitario: Nos permite la posibilidad de reimprimir las autofacturas generadas,
filtrando por proveedor o nimero de factura autorepercutida

Cuadro resumen de IVA. Presenta la diferencia entre el IVA repercutido y el soportado, que deberemos
liquidar a Hacienda. (ver apartado de modelos)

Liquidar IVA: Mediante esta opcion podemos liquidar los periodos de IVA una vez estén liquidados, de forma
que el programa los marca como cerrados y no permite modificarlos sin desliquidar antes el IVA. Ademas
nos permite escoger si queremos generar el asiento de liquidacion del programa o lo hacemos nosotros
manualmente.

Desliquidar IVA: Esta opcidn retrocede el proceso anterior, desmarcando el periodo seleccionado como
liquidado y si hay asiento de liquidacion enlazado lo borra, dejando el mes abierto a modificaciones.
Revisién de IVA: Proceso que revisa que todos los registros de IVA se encuentren sin incidencias
comparando con los asientos.

Listado de libro de ingresos: nos permite realizar el libro de ingresos, mostrando las facturas, y
seguidamente le desglose segun cuentas

Listado de libro de gastos: nos permite realizar el libro de gastos, mostrando las facturas, y seguidamente le
desglose segun cuentas

Fichero de reg. de IVA de exp. comunitarias. Podremos generar el fichero de Intrastat de ventas
comunitarias, pudiendo escoger el mes y si queremos los datos desglosados o agrupados por lineas de
albaran y con el cddigo CN8 o el cédigo del articulo.

Fichero de reg. de IVA de imp. comunitarias. Podremos generar el fichero de Intrastat de importaciones
comunitarias, pudiendo escoger el mes y si queremos los datos desglosados o agrupados por lineas de
albaran y con el cddigo CN8 o el coédigo del articulo.

Listar fichero de exportaciones. Desde esta opcion podemos consultar el fichero de exportaciones
comunitarias generado a partir de las ventas comunitarias.

Listar fichero de importaciones. Desde esta opcion podemos consultar el fichero de importaciones
comunitarias generado a partir de las compras comunitarias.

Retencién soportada. Presenta todas las facturas introducidas que lleven asociadas un tipo de retencion
soportada, sacando estos datos de los asientos.

Retencién repercutida. Presenta todas las facturas introducidas que lleven asociadas un tipo de retencion
repercutida, sacando estos datos de los asientos.

Sale Eurowin Guién Eurowin



/

Manual de Eurowin __//

Cuadro resumen de retenciones. Presenta la diferencia entre las retenciones repercutidas y las soportadas,
que deberemos liquidar a Hacienda.

Liguidar retenciones. Permite marcar como cerrado o liquidado un periodo de retenciones de forma que no
nos permitira modificar periodos liquidados.

Desliquidar retenciones. Deshace el proceso anterior.

Listado de retenciones por grupo de contribuyentes. Presenta un listado de las retenciones agrupado por
los grupos de contribuyentes relacionados con las retenciones.

Listado de retenciones agrupado por cuenta. Presenta un listado de retenciones agrupado por la cuenta
utilizada en la retencion.

Cancelacién de IVA no deducible. Esta opcion nos muestra los movimientos generados contra la cuenta de
IVA NO deducible, desde esta pantalla podremos cancelar estos tipos de IVA contra la cuenta de gastos
indicada en el mantenimiento de cuentas contables estandar.

3005.06

o Lista 3005.06. Muestra el listado de los clientes y proveedores que superan los 3005.06 €.

o Circular. Desde esta opcidn podemos imprimir la circular informativa a nuestros clientes y
proveedores con el formato que hemos predefinido.

e Modelo 347. Genera el formato 347 para capturarlo des del programa de Hacienda.

o Modelo 349. Genera el formato 349 para capturarlo des del programa de Hacienda.

e Listado de crédito y caucién. Presenta los clientes que tienen compafia de crédito dentro del
mantenimiento y que su facturacion supera el limite de crédito de su ficha.

Configuracién: Si gueremos generar modelos fiscales, debemos configurar los datos generales de nuestra
empresa, y después para cada modelo configurar los grupos de contribuyentes para las casillas de los
modelos de retenciones, y los distintos tipos de IVA, para las casillas de los modelos de IVA.

Modelos: Tendremos la posibilidad de generar los siguientes modelos: 110, 111, 115, 180, 190 y los nuevos
modelos: 303 y 340, para imprimirlos o para generar el fichero para presentar a Hacienda.

Previsiones de pago, nos permite visualizar o generar previsiones de pago individualmente.

Listado de vencimientos: Permite ver las previsiones de pago pendientes y pagadas.

Generador de pagarés: Permite introducir los pagares de pago a nuestros proveedores.

Remesas bancarias — pagos: Posibilidad de agrupar recibos en una remesa para llevarlas al pago al pago,
de forma impresa o bien por disco (cumpliendo la normativa bancaria CSB34 o CBS68). Posibilidad de
generar el asiento de pago de los distintos recibos que componen la remesa.
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Impresién de pagarés. Como su nombre indica, en esta opcion imprimiremos los pagarés que
seleccionemos.

Emisién de pagarés: Permite emitir un pagaré bancario para pagar a nuestros proveedores, agrupando
distintas previsiones o no de un determinado proveedor. Dichos pagarés los actualizaremos, normalmente el
dia del vencimiento, generandose el asiento de pago.

Actualizacion de pagarés: Nos permitira realizar el paso a contabilidad del pago de pagarés

Listado de pagarés: nos mostrara un listado de los pagarés generados, con filtros de proveedor, fecha....
Comparativo contable: proceso que compara que los saldos contables concuerden con las previsiones
pendientes.

Bulsqueda de previsiones de pago: nos presenta las previsiones de pago entradas y tenemos la posibilidad
de buscar por importe.

Previsiones de cobro, nos permite visualizar o generar previsiones de cobro individualmente

Agrupacién manual y automatica: posibilidad de agrupar dos 0 mas previsiones de un mismo cliente en un
solo recibo agrupado (refundido).

Listado de cobros diarios muestra el listado de los cobros realizados en una fecha determinada, filtrable en
el listado.

Listado de autocartera: permite ver las previsiones de cobro pendientes (que no tengan banco asignado).
Listado de riesgo bancario: permitird ver las previsiones de cobro pagadas (que tengan banco asignado).
Remesa bancaria - cobros: posibilidad de agrupar recibos en una remesa para llevarla al banco al cobro, de
forma impresa o bien por disquete (cumpliendo las normas bancarias CSB19, CSB58, CSB32 y ABA).

Posibilidad de generar el asiento de cobro de los distintos recibos que componen la remesa.

Recepcién de pagarés: permite controlar los pagarés bancarios que nuestros clientes nos entreguen para el
cobro de una o varias previsiones y con el vencimiento que tengan. Dichos pagarés los actualizaremos,
normalmente el dia del vencimiento, generandose el asiento de cobro.

Siempre podremos conocer los pagarés cobrados (Listado de pagarés) o los pagarés pendientes (Listado
de autocartera de pagarés).

Actualizacién de pagarés es el ultimo paso de los pagos de pagarés de clientes, mediante esta opcion
realizaremos el asiento contable.

Listado de pagarés muestra los pagares introducidos con filtros por fechas o cliente.

Comparativo contable: proceso que compara que los saldos contables concuerden con las previsiones
pendientes.

Busqueda de previsiones de cobro permite localizar previsiones de cobro por importe.

Recoge en un planning mensual las previsiones de cobro y de pago pendientes, indicandonos como se nos
presentara la tesoreria disponible si se cumplen los vencimientos establecidos en las previsiones.
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Este listado presenta las previsiones cobradas filtrando por fecha de emisidn, vencimiento o cobro,
pudiendo visualizar la diferencia de dias entre ellas.

Listado de apuntes: relacion de asientos, ordenados por nimero o fecha.

Excedido de crédito: presenta los clientes que hayan superado el limite de crédito disponible en su ficha de
cliente.

3005,06: posibilidad de listar aquellos clientes/proveedores/acreedores con cifra de negocio superior a
3005,06 € asi como la circular por la que les comunicaremos su importe de cifra de negocios. También los
ficheros que Hacienda acepta para la presentacion de los modelos 347 y 349.

Localizacién de importes: presentara una relacion de asientos donde podremos localizar el importe que
estamos buscando.

Cuentas contables /Clientes/ Proveedores.

Extracto: para ver el detalle de una cuenta contable.

Balances:

De sumas y saldos: todas las cuentas.

Pérdidas y ganancias: cuentas grupo 6 y 7 con obtencion de la 129. Posibilidad de incluir las existencias y
albaranes pendientes de compra/ venta

Situacién: cuentas activo y pasivo (grupos 1 a 5).

Mensual de Pérdidas y Ganancias: grupos 6y 7 por meses.

Anuales: presenta las cuentas anuales (balance de situacion, cuenta de pérdidas y ganancias, Estado de
Cambios del Patrimonio Neto) que se deben presentar al Registro Mercantil, abreviadas o no. Posibilidad de
modificar el disefio predefinido.

Diario: imprimira el Libro diario a presentar a Registro (todos los asientos ordenados correlativamente por
ndmero y fecha).

Mayor: lista los extractos de las cuentas (es el Libro Mayor).

Diario resumido mensual: lista el diario contable mes a mes.

Cierre mensual: Nos permite cerrar meses, para evitar modificar datos ya verificados.

Regularizacidn de existencias: Utilizara la cuenta de variacion de existencias, que habra que introducir
correctamente en la cuenta de existencias.

Asientos de cierre: Realizara el asiento de traspaso de las cuentas de ingresos y gastos a la cuenta de
pérdidas y ganancias y el asiento de cierre definitivo de todas las restantes cuentas de Activo y de Pasivo.
Cerrara todos los meses de ese gjercicio.

Cierre de los grupos 8 y 9: Si trabajamos con cuentas de los grupos 8 y 9, realizara los asientos contables
de cierre de ambos grupos
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Deshacer cierre de los grupos 8 y 9: Retrocede todo el proceso, borrando asientos generados y dejando el
programa como antes de realizar el cierre

Deshacer cierre. Retrocede todo el proceso, borrando asientos generados y dejando el programa como
antes de realizar el cierre.

Disefio de balances anuales: mediante esta opcion podemos crear modelos o configurar modelos de
balances anuales.

Disefio de pérdidas y ganancias: nos permite crear o modificar los modelos de balance de pérdidas y
ganancias

Disefio del Estado de cambios en el Patrimonio Neto: nos permite crear o modificar los modelos de Ingresos
y Gastos Reconocidos, y el disefio del Estado Total de Cambios.

1.5. Configuracién de la empresa

Antes de empezar a trabajar es importante definir muy bien como pretendemos trabajar. Ello nos obligara a
parametrizar la empresa de la forma mas correcta.

Introduccion de los datos de la empresa: razon social, NIF... que apareceran en todos los documentos de la
empresa (albaranes, facturas...).

Definir claramente a partir de que nimeros de documentos queremos empezar a trabajar.

A tener en cuenta: n° de factura NO puede coincidir con el n° de cuota; se debe adelantar uno de los dos
contadores.

Si trabajamos con series de albaranes, nos aparecera una tabla en la cual se hallaran los contadores de
depdsitos, presupuestos, pedidos y albaranes, todos ellos referentes a ventas, para cada una de las series
de albaranes creadas.

Tiene los botones:
m Permite importar la configuracion de la empresa.
@ Exporta la configuracion de la empresa.

Cy] , C
Restablece la configuracion de la empresa.
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o Empresa stock: si trabajamos con mas de una empresa, indica en la cual se referenciara el stock.

e Letra por defecto: es la letra de las series de albaranes de venta, pedidos... que propondra en
aquellos documentos donde intervengan las series.

¢ Almacén por defecto: lo propondra en todas las gestiones que intervenga el aimacén (pedidos de
compray venta, albaranes...).

e Mascaras para unidades y para grandes unidades: indica la longitud en digitos de las unidades que
aparecen en pedidos, albaranes, facturas... y para grandes unidades.

e Parar en la definicién: al introducir articulos en pedidos y albaranes de venta, el cursor se para en la
definicion del articulo antes de ir a las unidades.

e Desactivar célculo de stock en escandallo: no se actualizara el stock de los articulos incluidos en el
escandallo (porqué previamente se ha trabajado con un albaran de produccion que si ha afectado a
su stock).

e Presentar columna de peso en albaranes de venta, depdsitos, presupuestos y pedidos, para
trabajar con articulos de peso.

o Trabajar con cajas: para trabajar con cajas en los articulos. En la ficha del articulo aparece un
campo para indicar las unidades por caja.

e Familia de envases: permitird controlar los envases que tengan nuestros clientes en su poder.
Aparecen distintos listados en VENTAS-Stock: Cuenta corriente de envases para un cliente
determinado; Regularizacion de envases para un cliente determinado; Recélculo de stock de
envases.

e Albaranes cerrados: no permite introducir ni modificar albaranes de venta por considerar el gjercicio
cerrado.

¢ No confirmar precios: al introducir articulos en un pedido y albaran de venta, salta automaticamente
a la linea siguiente para introducir nuevo articulo (pone una unidad y el precio de la ficha).
Manualmente se puede modificar las unidades y el precio.

¢ Bloquear cuenta segun limite de crédito: bloquea la venta de aquellos clientes que se han excedido
del limite de crédito. Se puede controlar un cliente determinado desde su ficha.

¢ No tener en cuenta los pedidos en el calculo del limite de crédito: no va a sumar el importe de
pedidos pendientes en el total pendiente de cobro vy, por tanto, como mayor riesgo de deuda.

¢ No dejar vender en caso no tener stock para el articulo: bloquea los albaranes de venta si el articulo
no tiene stock.

e Traspasar todo: en el traspaso de pedidos, presupuestos y depdsitos seleccionara todos los
articulos para su traspaso. Se pueden desmarcar manualmente.

e Campos adicionales para albaranes: en el albaran aparece un botdn (al lado del mantenimiento de
articulos) que permite introducir texto al albaran y presentara el peso total del albaran y/ o los litros
totales. También permitira asociar al albaran un documento de Word o Excel.

e Presentar columna de costes en depdsitos: aparece el precio de coste del articulo en el albaran de
depdsito.
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e Facturaciédn por obra: aparece un nuevo mantenimiento de obras, que permite asignar a los
albaranes una obra en concreto, de manera que podamos facturar todos los albaranes de una obra
determinada.

o Utilizar lista de contenidos: aparece el listado de contenidos en el menu de albaranes de venta, para
asociar informacion sobre bultos, peso, agencia... de los articulos de un albaran de venta.

o Utilizacién de forma de pago en los articulos: permitira traspasar un pedido a multiples albaranes si
los articulos presentan distintas formas de pago (en giros del articulo).

e Columnas de descuento: nimero de columnas de descuento que apareceran en los albaranes,
depdsitos,... (maximo 2 columnas sin tener que readaptar los listados, documentos... del
programa).

e Dias de entrega: dias que tarda la empresa en servir la mercancia; en el pedido de venta calculara
una fecha de entrega a partir de fecha pedido.

o Copias albaran: que se imprimiran ademas del original.

e Vendedor por defecto: sera el propuesto en todas las pantallas que utilizan el vendedor (pedido,
albaran, presupuesto...).

o VA portes: tipo de IVA que se aplicara en los portes.

o Total portes: Importe fijo que imputara por defecto en nuestros documentos de venta.

o Tarifa predeterminada: sera la tarifa propuesta en los precios de venta de los clientes, siempre que
en la ficha del cliente no haya ninguna otra tarifa.

e TCP.: forma de calcular los precios de venta a partir de una tarifa de compra que cogera por
defecto.

e Margen (TCP.): porcentaje de margen a utilizar por defecto en la creacion de tarifas de venta que
trabajen con TCP.

e Recargo cajas: porcentaje que nos aplicara

e Articulos sin cédigo: para poder vender articulos no codificados; por defecto nos presentara el tipo
de IVA aqui introducido, asi como la cuenta de ventas donde se contabilizara.

o Titulo unidades / Titulo cajas / Titulo obra / Titulo impuesto articulo: en todos los literales del
programa donde aparezca “unidades” va aparecer el literal que escribamos en “Titulo unidades”,
donde aparece “cajas” va a aparecer el literal que escribamos en “Titulo cajas”, donde aparezca
“obras” va a aparecer el literal que escribamos en “Titulo obras” y donde aparezca “Impuesto
articulo”, va a aparecer el literal que escribamos en “Titulo impuesto articulo”.
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e Albaranes cerrados: no permite introducir nuevos albaranes de compra por considerar el gjercicio
cerrado ni modificarlos.

e Traspasar todos: en el traspaso de pedidos a albaranes seleccionara todos los articulos para su
traspaso. Se pueden desmarcar manualmente.

e Permitir contador en facturas de compra: servird para imprimir facturas para un proveedor. Se debe
facturar desde Facturacion, no desde dentro el albaran.

¢ Copias albaran: que se imprimiran ademas del original, si los imprimimos.

e Columnas de descuento: nimero de columnas de descuento que apareceran en los pedidos y
albaranes. Maximo de 6 columnas, definidas en % en forma de cascada.

e Activar diferencias entre series y albaranes: (SOLO EN SERIES): nos muestra un mensaje de
diferencia entre importe series e importe albaran de compra, provocado por el cambio manual del
coste en la ficha de la serie o por la introduccion de mas unidades en el albaran de compra.

e  Permitir comprar articulos a clientes: permite elaborar albaranes de compras (no pedidos) a clientes,
ademas de a proveedores.

o VA portes: tipo de IVA que se aplicara en los portes.

e Articulos sin cédigo: para poder comprar articulos no codificados; por defecto nos presentara el
tipo de IVA aqui introducido, asi como la cuenta de compras donde se contabilizara.

o Utilizar operarios: Permite trabajar con operarios en los documentos de venta, ademas del
vendedor.

o Trabajar con series de n°® albaranes: Permite trabajar con distintas series en las enumeraciones de
albaranes de venta, pedidos...

o Trabajar con tallas y colores: Permite trabajar con el mismo articulo, pero desglosado por tallas y/ o
colores a distintos precios de venta.

e Trabajar sobre CITRIX: Cambiara la resolucion de pantalla en algunos formularios para su optima
visualizacion

e Avisar minimo y maximo stock por almacén: Nos avisara en el momento de la compra o venta, si
detecta que alcanzamos los maximos y minimos establecidos para un almacén en concreto.

o Filtrar siempre campos adicionales por familia en articulos: Nos permitira un filtraje para que un
campo adicional en la ficha del articulo, nos afecte solamente a una familia en concreto.

o Trabajar con ejercicio partido: Nos permitira trabajar contablemente a partir de unas fechas que no
sean ano natural.

o No marcar final de clientes y proveedores con el valor inicial: En todas las opciones de filtraje en
todos los formularios del programa, si tenemos esta opcion activada, al introducir un codigo de
cliente o proveedor en el campo desde, no nos propondra el mismo codigo en la columna hasta, Si
no que nos dejara el ultimo codigo que encuentre en la base de datos.
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¢ No llenar con ceros el cddigo de obra, matricula, etc. No llenar el campo Obra/Matricula con ceros
delante si la longitud del cédigo es inferior a la longitud del campo.

o Trabajar obras como taller mecénico Permite trabajar con los campos de obras como si de un taller
mecanico se tratase, a configurar por el usuario.

o Trabajar con series de facturas Permite trabajar con distintas series de facturas., las facturas
rectificativas ya tienen una serie fija R+numero.

e Control de stock por cajas Al activar esta opcion nos permitira visualizar el stock por cajas.

¢ Imprimir documentos de gestién en formato espafiol: Utilizar "," como separador de millares y "."
como separador de decimales al imprimir albaranes y factures

e Envio directo de emails: Realizar el envio de emails a través de SMTP.

e Imprimir referencia del articulo en albaranes: en el albaran de venta impreso aparece la referencia
del proveedor.

¢ Imprimir ubicacién del articulo en albaranes: en el albaran de venta impreso aparece la ubicacion del
articulo.

e Guardar precio medio de stock en los albaranes o precic medio de compra: en cada linea del
albaran de venta guardard el precio medio de stock o el de compra, para poder calcular los
beneficios. Si no marcamos ninguno de los dos, guarda el precio de la Ultima compra.

¢ Guardar precio medio de compra en los albaranes: En cada linea del albaran de venta guardara el
precio medio de compra para poder calcular los beneficios. Si no lo marcamos, guarda el precio de
la Ultima compra.

o Visualizar existencias en ventas: informara, en el pedido de venta, de las existencias del articulo, el
stock pendiente de recibir y el pendiente de servir.

o Ampliar definicién del articulo en ventas: aparece el campo de ampliacion definicion del articulo en
todos los documentos de venta (pedidos, albaranes, depdsitos y presupuestos).

o Imprimir resto del pedido en albaranes: en el albaran se imprimira también las lineas pendientes de
servir.

o Ver riesgo del cliente en ventas: presentara la pantalla de riesgo del cliente en la introduccion de los
documentos de venta de todos los clientes, independientemente que hayan o no excedido el limite
de crédito.

e Trabajar con albaranes de produccién y transformacion: activara dentro del moédulo de Ventas-
Albaranes la posibilidad de trabajar con produccion y transformacion.

e Presentar direcciones de envio en los albaranes: en el albaran mostrara la pantalla de multiples
direcciones de envio del cliente, para seleccionar la que necesitemos para dicho albaran, aunque en
la factura aparecera la razén social.

o No presentar riesgo clientes en pedidos: en aquellos clientes que excedan su limite de crédito, que
no nos muestre dicha pantalla al introducir el pedido.

o No presentar riesgo clientes en depdsitos: en aquellos clientes que excedan su limite de crédito,
gue no nos muestre dicha pantalla al introducir el depdsito.

¢ No presentar riesgo clientes en presupuestos: en aquellos clientes que excedan su limite de crédito,
que no nos muestre dicha pantalla al introducir el presupuesto.
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o Trabajar con punto verde a nivel operativo: permite anadir las Pts. 0 % de punto verde introducidas
en la ficha del articulo en el albaran de venta y presenta unos listados de liquidacion del punto verde
(en Menu de Ventas-Listados-Ventas Parametrizables).

¢ Trabajar con punto verde a nivel informativo: permite ver en el albaran el importe de punto verde, sin
que se contabilice ni aparezcan los listados anteriores.

e Marcar cambios de tarifa en articulos: indica en los PVP de los articulos si han sido modificados.

e Imprimir factura de venta al generar asiento: Si realizamos una factura de venta des del generador
de ventas (en contabilidad), permite imprimir dicha factura. En el momento que clicamos el botdn
“Generar asiento” presentara una ventana para introducir el concepto de las diferentes lineas de la
factura de venta con los importes correspondientes para la impresion.

o Portes automaticos por clientes: Permite marcar a la ficha del cliente un importe de portes, que
siempre aparecera en los albaranes de dicho cliente.

o Utilizar fecha de entrega para ofertas de pedidos venta: Si detecta que la fecha de entrega de un
articulo supera la fecha en que el articulo esta ofertado, no va a aplicar dicha oferta.

e Trabajar con lotes de navidad: Nos permitird, en nuestros documentos de venta, desglosar los
diferentes tipos de IVA, de los componentes de un articulo con escandallo, sin tener que visualizar el
desglose.

e Activar gestién de puntos en ventas: Nos permitird llevar un control de puntos conseguidos por
cliente en relacion a sus ventas, los cuales insertaremos en el articulo (proporcion puntos unidades)
o en el cliente (proporcion puntos euros); pudiendo liquidarlos para los canjes correspondientes.

o Generar autométicamente albaranes de cuotas: Con la creacion de un articulo “cuota”, nos
permitira realizar albaranes y facturas fisicas para la facturacién de cuotas con lo que obtendremos
informacioén de este tipo de articulos en todos los listados de gestion.

e Avisar al cambiar precios en los albaranes: Cuando el programa detecte un cambio en el PVP, nos
avisara con un mensaje donde nos muestra el precio anterior y el precio actual proponiendo el
cambio.

o Avisar al cambiar descuentos: Al activar esta opcion, en los documentos de venta, el programa
avisara antes de modificar los descuentos aplicados

¢ No presentar el mensaje al cambiar el precio de oferta: Cuando seleccionamos esta opcion no nos
saldra ningun mensaje al cambiar el precio de oferta.

e Aplicar precios a partir de descuentos escalados: Se aplicaran los descuentos de los clientes
siguiendo el orden de aplicacion definido en el orden de los descuentos marcado en la opcion de
“Orden aplicacion de precios /descuentos”

e Aplicar precios a partir de descuentos escalados. Activando esta opcidn, nos aparecera en el
modulo de ventas, menu archivos, nos aparece la opcidon “Orden aplicacion de precios /
descuento”, para poder escoger el orden en que queramos nos aplique los descuentos.

o Al generar albaran de certificacion de obra facturarlo: Al generar los albaranes desde la certificacion
de obra, se facturaran automaticamente.

e Comenzar un nuevo albaran después de la impresion: Una vez impreso un albaran de venta, nos
queda la pantalla preparada para introducir el proximo. No hara falta clicar en el botdn nuevo.

o Restablecer serie de albaranes del fichero de configuracién: Al empezar un nuevo albaran, nos
propondra para el proximo albaran la serie de albaranes introducido en el fichero de empresa.
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e Entregas a cuenta por facturas: Al activar esta opcion nos aparecera en la ficha del cliente una
pestafia donde poder introducir la entrega realizada por el cliente, podremos facturar estas
entregas, y contabilizar el cobro e imprimir tanto la factura como el recibo del cobro.

e Repetir facturas de venta al modificar albaranes de venta: Al modificar un albaran de venta ya
facturado, nos muestra un mensaje de que esta actualizando la factura y con ello el asiento, la
prevision o previsiones y el libro de IVA. Con esta opcidon activada no tendremos que hacer
repeticion de la factura.

¢ Ordenar facturacion de venta por fecha de albaran: Al realizar la facturacion general, nos ordenara
los albaranes por fecha dentro de la factura.

¢ Incluir recargo de equivalencia en IVA incluido: Si esta seleccionada esta opcion incluira el recargo
de equivalencia al marcarle el IVA incluido.

e Guardar precio coste proveedor en los albaranes: En cada linea del albaran de venta guardara la
referencia del proveedor predeterminado. En el caso de que esté en blanco, guardara el ultimo
coste para poder calcular los beneficios. Si no, guarda el precio de la ultima compra.

e Utilizar columnas de tallas por color en albaran y factura: El report del albaran de venta sera en
formato horizontal en el cual apareceran tantas columnas como tallas tengamos del articulo.

e Calcular comisiones de venta a partir del beneficio: Nos calculara las comisiones del vendedor a
partir del beneficio obtenido por linea de albaran.

e Desactivar busqueda del cddigo de articulo més préximo: Con esta opcion no podremos realizar
busquedas de articulos con el coédigo relacionado en los documentos de compra y venta.

e Presentar impuesto por articulo resumido: En el momento de realizar la factura de venta, el sistema
presentara el resumen de punto verde por cada articulo de la factura.

e Generacidn del catalogo en tarifas de venta: Activando esta opcion, el sistema permite realizar la
generacion de un fichero ASCII para poder realizar un catélogo de articulos con Microsoft Word.
Esta opcién queda activada en el listado de tarifas de venta.

e Tratar ampliacién de la definicidn como lineas de comentarios: Activando esta opcion, las lineas que
se generan en los documentos por la ampliacion de la definicion del articulo, se convertiran como
un comentario, por tanto no se podran valorar.

e  Permitir modificar las unidades de productos con cajas: Activando esta opcion, podremos modificar
las unidades que nos propone en los documentos, un articulo que trabajemos con cajas.

e Aviso acustico en articulos no existentes en los albaranes: Al introducir un articulo que no esté
dentro del mantenimiento de articulos nos avisara con un sonido acustico.

e Calcular el % margen de precios segun el Ultimo coste: Si no se marca esta opcion, el margen que
aparece en los precios del articulo se calcula respecto el precio medio de compra. Si activamos
esta opcidn, el calculo sera respecto el ultimo coste.

e Calcular el % margen de precios sobre venta: Si no se marca esta opcion, el margen que aparece
en los precios del articulo sera sobre compra; si activamos esta opcion, el calculo sera sobre venta.
El coste sobre el que calculara el margen sera el Ultimo coste o el precio medio de compra, segun lo
que se seleccione en la opcién Calcular el % de margen de precios segun el Ultimo coste.

o Controlar el stock de envases con precio distinto a cero: Permitir incluir en la gestion de stock de
envases, aquellos envases cuyo precio sea distinto de cero.

e Presentar imagen en presupuestos y albaranes de venta: Presenta la imagen del articulo de la linea
en los presupuestos y albaranes de venta. Para que esta opcion funcione perfectamente el sistema
deberia trabajar a una resolucion superior a 800 x 600.
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e Presentar riesgo en las ventas linealmente: Presentara la pantalla de riesgo del cliente en cuanto
haya excedido el limite de crédito al confeccionar el albaran de venta.

e Permitir modificar albaranes de venta en mes cerrado: si no tenemos marcada esta opcion el
programa no permitira modificar albaranes de meses cerrados.

e Permitir valorar lineas de ampliacién de definicién de articulo: Si no se activa esta opcion las lineas
de ampliacién de definicion apareceran como si fueran comentarios, de esta forma nos las permitira
valorar como lineas de venta.

o Al imprimir facturas no restar la entrega a cuenta: Si se tiene activada la opcidon de "Entregas a
cuenta por facturas" al imprimir la factura no descontara del total de la factura el importe de la
entrega.

¢ Insertar n° de pedido y fecha como comentario al traspasar: Insertar la fecha y nimero del pedido
de venta como comentario en el albaran de venta al traspasar

o Validar forma de pago en albaranes de venta: Nos obligara a validar la forma de pago antes de
abandonar los albaranes de venta

¢ No diferenciar empresas en captura articulos desde albarén: Activando esta opcion, en la pantalla
de captura de articulos (lamada desde albaran de venta y pedido de venta) se mostraran todos los
articulos vendidos/pedidos al cliente del albaran/pedido independientemente de la empresa en la
que se haya realizado la venta/pedido. De no estar activada esta opcion se mostraran los articulos
vendidos/pedidos al cliente en la empresa del documento activo.

e Ingreso obligatorio de datos para clientes varios: Activando esta opcion sera obligatorio que
ingrese en los clientes varios los siguientes campos : Nombre, CIF, Direccion, Cédigo Postal,
Poblacion, Teléfono

e Utilizar columna de estado en lineas de pedidos de venta: Utilizar una columna para definir el estado
de las lineas de detalle de los pedidos de venta. Esta opcion ademas presentara columnas para el
numero de pedido de compra, el proveedor y para seleccionar las lineas de las que es necesario
generar pedido de compra.

o Confirmar descuentos de ventas: ;Desea que el programa confirme los diferentes descuentos al ir
pulsando la tecla ENTER, antes de insertar una nueva linea en ventas?

e Activar coste total por linea en ventas: Activando esta opcion, en los documentos de presupuestos,
pedidos, depodsitos y albaranes de venta al presentar el coste por linea, el sistema presentara el
coste total de la linea.

e Generar un pedido de compra para cada pedido de venta: Al trabajar con estados de pedidos,
generara un uUnico pedido de compra por proveedor para cada pedido de venta.

o Utilizar forma de pago del cliente factura: Asignara al albaran de venta la forma de pago del cliente
final si el cliente del albaran tiene uno asociado.

o Utilizar el contador de series al facturar cuotas: Permite utilizar el contador de series de albaranes y
series de facturar al facturar cuotas.

e No controlar diferencias en previsiones al facturar: Trabajando con ano partido permite desactivar la
comprobacién que al facturar realiza, buscando previsiones del mismo ndmero de factura con otro
importe.

e Activar muiltiples TCPS en tarifa de venta: al activar esta opcion el programa permitira trabajar con
varios TCPS dentro de una misma tarifa.

¢ No controlar clientes de las obras en venta: Activando esta opcién no filtrara las obras por cliente en
el momento de las busquedas.
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o Trabajar con firma digitalizada: Marcando esta opcion, permitird a esta instalacion de Eurowin,
trabajar con Firma Digital. Es necesario disponer de pantallas tactiles conectadas, al menos a un
terminal para poder activarla.

o Ampliar definicién del articulo en compras: aparece el campo de ampliacion definicion del articulo en
pedidos y albaranes.

¢ No actualizar automaticamente tarifas del proveedor: al realizar un albaran no se actualizara la
pantalla de Tarifa de compra, dentro la ficha del articulo.

o Preguntar para actualizar tarifas de proveedor: al realizar un cambio que afecte a las tarifas de
proveedor Nnos preguntard si queremos actualizar las tarifas de proveedor o no.

e Cuadrar facturas de compra: para cuadrar contablemente el importe de la factura de compra
distinto al que proviene del albaran. jCuidado! Provoca diferencias entre albaranes y facturas de
compra.

e No actualizar los precios medios de compra: en la pantalla de Tarifa de compra no actualizara el
precio medio de stock, cada vez que se produzca una compra.

e Utilizar campo clientes en pedidos de compra: permitira realizar un pedido de compra para venderlo
a un cliente determinado. Si convertimos el albaran de compra en uno de venta, ya nos presentara
los datos del cliente.

e Utilizar campo clientes en lineas de compra: permitira asignar clientes a cada linea del pedido de
compra.

e Utilizar campo almacén en pedidos de compra: Permite introducir el aimacén en los pedidos de
compra, ademas de en los albaranes

e Desglosar en compras escandallo de articulo: Activando esta opcion nos desglosara el escandallo
en los albaranes de compras.

o Actualizar tarifas de venta en facturacién de compra: Se modificaran los costes en la ficha del
articulo y las tarifas de venta de los articulos que dependan de los precios de compra del proveedor
en el momento de la facturacion de la compra en lugar de hacerlo al entrar el aloaran de compra.

¢ No imprimir facturas de compra autorepercutidas: Al activar esta opcion no imprimira las facturas
autorepercutidas a proveedores comunitarios.

e Permitir volver a comprar series que estan de baja: Permitir introducir en albaranes de compra
series que ya existen en la base de datos y que estan de baja en la gestion.

e Entregas a cuenta por proveedor: Después de activar esta opcién, se podran realizar entregas a
cuenta en el mantenimiento de proveedores.

e Precio principal / precio talla y color segun articulo
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¢ Reparto automatico en cuentas secundarias: provocara que todas aquellas cuentas contables que
trabajen con cuentas secundarias se repartan el importe de forma lineal entre sus cuentas
secundarias asociadas.

e Presentar columnas debe y haber en divisa en asientos: el debe y haber, para aquellos asientos en
los que intervenga algun cliente o proveedor con divisa, apareceran en la moneda de la empresa y
en la divisa.

e Comprobar total factura en generador de ventas y compras: en la introduccion de asientos-
compras y asientos-ventas manuales, podremos introducir el total factura que nos comprobara si al
final hemos introducido bien los restantes datos de la factura.

e Trabajar con el Impuesto Gral. Islas Canarias (IGIC): en vez de trabajar con IVA.

e Introduccién manual de cuentas secundarias: nos permitira introducir solamente las cuentas
secundarias que necesitemos en cada movimiento.

e Secundarias autométicas por almacén en facturacién de ventas. Posibilidad de asociar una cuenta
secundaria a un almacén, de esta forma al facturar las ventas podremos controlar estas ventas con
cuentas secundarias.

e Secundarias automaticas por amacén en facturas de compra. La misma opcion anterior pero en
compras.

e Asentar pagarés a través de cuentas de efectos a cobrar: ;Desea generar asientos de pagarés de
cobro a través de cuentas de efectos comerciales a cobrar (431-441)7?

e La cuenta 129 siempre en el pasivo en balance de situacidén: La cuenta 129 aparecera siempre en el
pasivo, con signo positivo si hay beneficios o en negativo si hay pérdidas.

o Utilizar dias de riesgo segun formas de pago: Si esta opcién se encuentra activa, el n° de dias de
riesgo sera el de la forma de pago de la prevision. Si la prevision no tiene forma de pago, los dias de
riesgo seran los de la empresa.

o Utilizar % de distribucién automatica en cuentas secundarias: Presentar columna de % de
distribucion en la asignacion de cuentas secundarias y repartir automaticamente el importe segun la
distribucion al generar asientos.

o Utilizar fecha del asiento anterior Se asignara la fecha del ultimo asiento al crear un nuevo asiento.

o Trabajar con cuentas bancarias en formato IBAN (Andorra)

o Utilizar asiento puente de efectos a pagar en pagares: Se genera automaticamente asientos puente
de efectos a pagar en la generacion de pagarés de pago.

e Lectura/ Introduccién automatica de series en ventas Al trabajar con EUROWIN series, tendremos
la posibilidad de introducir todas las series del albaran desde la misma pantalla de captura de
series. También se podran generar montajes desde la pantalla de presupuestos de venta.

e Al traspasar presupuestos — albaranes no pasar lin. Montajes En EUROWIN series, al traspasar de
presupuestos a albaran, no nos traspasara las lineas de los componentes sujetas al montaje.
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¢ No presentar mensaje en montajes de hardware: En EUROWIN series, al introducir las series en un
montaje, si una de ellas no tiene el articulo relacionado, no nos aparecera un mensaje avisandonos
de ello.

o Utilizar estados del montaje para la venta: El sistema no permitira vender un montaje hasta que esté
terminado.

o Filtrar por cliente en la venta de montajes: En la consulta de los montajes en los albaranes de venta,
aparecen todos por defecto. Activando esta opcidn sdlo presentara los montajes que tienen el
cliente del albaran asignado.

e No tener en cuenta montajes hasta estar preparados: Cuando el montaje esté preparado, se
incrementaran las unidades del montaje y se restaran del stock las unidades de los componentes.

¢ No controlar la entrada de series para facturar €l albaran: Permite poder facturar el albaran de venta
aungue no estén entradas las series del documento.

e Controlar el escaneo de articulos sin series: Controlar el escaneo de los articulos sin series dentro
de la pantalla de albaranes de venta.

e Calcular unidades pendientes de asignar a series y stock virtual: Si esta opcion se encuentra activa,
tanto la pantalla de albaranes de venta como la de pedidos mostraran las unidades pendientes de
asignar a series y el stock virtual. Este Ultimo calculado como: el stock real menos las unidades
pendientes de asignar. Esta opcidon sdlo tiene validez si estamos trabajando con series y la
visualizacion de existencias en venta esta activa.

e No calcular el digito de control al comprar series: No calcular el digito de control a la hora de
comprar series.

e Actualizar precio montaje en presupuestos de venta: Si activamos esta opcion, en la pantalla de
presupuestos de venta, si cambiamos algun producto del escandallo actualizara el precio de venta
del articulo principal.

o Utilizar un contador de series distinto para cada sucursal: En los mddulos de montajes y servicios
¢ Desea utilizar un contador de series distinto para cada sucursal?

e Trabajar con mas de un almacén de fabricacién: Si se activa, cada vez que se genere un montaje
desde un presupuesto de venta debe pedir el almacén que se utilizara para el montaje.

e Marcar “ventas por serie” al crear nuevos articulos: Al crear un nuevo articulo se marcara
automaticamente la opcién "Ventas por serie".

o  Cambiar nimero de series en ventas: Permitird cambiar el nimero de serie de las ventas.

e Permitir abonar una serie vendida a otro cliente: Permite abonar una serie a un cliente sin importar si
la serie fue vendida o la tiene en depdsito, otro cliente. Atencidn: Utilizar esta opcion afectara la
trazabilidad de la serie

e Imprimir documentos de venta por impresora normal: La impresion de los documentos siempre se
realiza a través de la impresora de la caja activa trabajando con TPV. Con esta opcion el sistema
permite seleccionar otra impresora para poder imprimir los documentos de pedidos de venta,
albaranes de venta, presupuestos, depodsitos de venta y facturas de venta.

e Tactil. Solicitar observaciones al aparcar un ticket: Al aparcar un ticket desde el TPV tactil nos
aparecera automaticamente, el formulario de observaciones internas.
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o Trabajar para restaurantes: Activar la posibilidad de trabajar con el TPV tactil contemplando la
sistematica de las empresas de restauracion, control de meses, reservas, menus, etc.

o No imprimir tickets por defecto: Al realizar el cobro de un ticket TPV quedara activada, por defecto,
la opcion de aceptar sin imprimir.

o Desactivar teclas rapidas en terminal punto de venta: ;Desea desactivar la funcionalidad de las
teclas rapidas en la pantalla del TPV para evitar interferencias con el lector de cédigos de barras?

e Guardar vendedor por linea en albaranes de venta: Si se activa esta opcion, el sistema guardara el
codigo de vendedor por linea en albaranes de venta, albaranes de TPV y pantalla tactil.

o Rest. Pedir cédigo de camarero al entrar al tactil: Si se activa esta opcion, el sistema guardara el
codigo de vendedor por linea en albaranes de venta, albaranes de TPV y pantalla tactil.

o Rest. Imprimir ticket de cocina al imprimir el cobro: TPV con restaurantes. Imprimir el ticket de
cocina en el momento de realizar el cobro.

e Rest. Agrupar combinaciones en una sola linea: En el momento de capturar las combinaciones para
un articulo en la pantalla tactil, el sistema agrupa todas las combinaciones en una sola linea.

e Solicitar operario y clave al entrar en el TPV: Si el operario tiene clave no podra entrar en TPV sin
antes entrar la clave.

¢ Trabajar con peluquerfas: Trabajar con el moédulo TPV para pelugueria

¢ Presentar maquina, modelo, fecha inicial y fecha final en factura: ;Desea presentar la maquina,
modelo, fecha inicial y fecha final en la presentacion e impresién de factura?

o Generar sdlo los albaranes al facturar contadores: ;Desea so6lo albaranar al facturar contadores?

e Permitir facturar a maquinas pasado la fecha fin del contrato: Aunque la fecha actual sobrepase la
fecha de final de contrato nos permitira generar la facturaciéon de estas maquinas.

o Imprimir factura en el momento de facturar contadores

e Visualizar mensaje de cliente en servicios / érdenes: En las pantallas de servicios /ordenes nos
mostrara los mensajes de la ficha cliente.

e Calcular la fecha de entrega en funcién al tiempo estimado: Calcula la fecha de entrega de la Orden
en funcion al tiempo estimado de reparacion.

e  Permitir terminar dérdenes sin horas: el programa permitira dar por finalizada una orden que no tenga
horas de técnicos introducidas.

o Diferenciar Mays/Min en las busquedas: Ya que normalmente en las busquedas no se tienen en
cuenta.
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¢ Activar siempre busqueda intermedia: Posibilita las busquedas de caracteres en medio del campo.

¢ No cargar articulos en busqueda de stock: En la consulta de articulos, con el botén “Cambiar a
busqueda de stock” no presentara los articulos existentes, sino que lo deja preparado para generar
la consulta del articulo solicitado.

¢ No cargar datos en consulta de articulos: En la consulta de articulos no presentara los articulos
existentes, sino que lo deja preparado para generar el filtro del articulo solicitado.

o No cargar datos en consulta de clientes: Idem, en la consulta de clientes.

e No cargar datos en consulta de cédigos postales: idem, en la consulta de cédigos postales.

o No cargar datos en consulta de proveedores: idem, en la consulta de proveedores.

o No cargar datos en consulta de series de articulos: [dem, en la consulta de series de articulos.

e No cargar datos en consultas hasta pulsar la tecla Intro: idem en las consultas anteriores hasta
pulsar la tecla intro.

o Consulta especial de articulos en ventas / compras: Activando esta opcion nos aparecera una
consulta de articulos distinta a la estandar. Podremos visualizar las observaciones del articulo, la
ampliacion de la definicion, las tarifas de venta, las tarifas del proveedor, stock por almacén vy la
opcioén de localizar los articulos por distintos campos.

o Definir consultas especiales por usuario: Esta opcidn nos permitira configurarnos consultas distintas
para cada usuario.

e No cargar stock en consulta especial de articulos: Esta opcién no nos cargara el stock en la
consulta agilizando la misma.

o Multiple seleccién de resultados en la consulta de articulos: ¢Desea poder seleccionar mas de un
resultado en la consulta de articulos del mantenimiento de articulos?

o Consulta especial de clientes: Activando esta opcion nos aparecera una consulta de clientes distinta
a la estandar. (personalizada)

e No desbloquear ficheros.

e Control de horas avanzado: permite trabajar con un nuevo formato de control de horas mucho mas
completo que el estandar.

e Usar optimizacion en busqueda de stock: Optimiza las consultas de stock en cualquier documento
(albaranes, pedidos...) Aconsejable activar.

¢ No bloguear albaranes en gestion al utilizarlos: No se realizara el control de uso en los albaranes de
compray de venta.

e Activar registro de bloqueos de tablas en erro_log: Registra los bloqueos de tablas que realiza
EUROWIN, en Error_log. Sdlo para personal autorizado de EUROWIN.

e Mostrar todas las impresoras de conexién sobre Citrix: Permitir visualizar todas las impresoras de la
conexion sobre CITRIX

e Desactivar compr. del tamafo de imagenes en docs. De impr.: No registrara un error en la tabla
'‘ERROR_LOG' cuando se imprima un informe que contenga imagenes de tamano superior a 100
KB.
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e Texto para la cabecera de albaranes: al imprimir las facturas de venta, si queremos que nos
presente la cabecera del albaran, nos indica nimero y fecha de albaran. En cambio, si deseamos
modificar dicha cabecera deberemos indicarlo aqui, con el nuevo texto y una instruccion de
programa.

o Copias factura: nimero de copias a imprimir las facturas.

o Repetir factura y actualizar asientos; Imprimir factura; Factura agrupada; Imprimir cabecera de
albarén: opciones que apareceran marcadas con €l aspa por defecto en la pantalla “Ver factura”.

Imprimir factura; Presentacidn albaranes; Agrupar impresion por familias; Imprimir cabecera albaran;
Contabilizar cobro; Agrupar facturacion por obra; Una factura por albaran; Facturacion agrupada; Presentar
previsiones: opciones que apareceran marcadas con el aspa por defecto en la pantalla “Facturacion
General”. La opcion agrupar series de albaranes sélo nos aparecera si tenemos activada la opcion de
“trabajar con series de albaranes”.

En esta pestana activaremos y visualizaremos la configuracion de la factura electronica. Existe un asistente
de configuracion en el menu Herramientas.

e Dias de Riesgo: son los dias que entendemos que un recibo cobrado por el banco se puede
considerar definitivamente cobrado (ya no vendra impagado). Ello afecta a la pantalla de riesgo, en
las facturas en negociacion de cobro.

e Directorio de cartas 3005.06: donde se encuentra la plantilla de la carta 3005,06, para poder emitir
la circular 3005,06.

e Directorio de Pagarés: donde se encuentran ubicados los pagarés de las distintas entidades
bancarias (para pagarés emitidos por nuestra parte a proveedores).

e Banco por defecto: sera la cuenta contable de banco que propondra en los cobros y pagos.

o Utilizar cuentas secundarias: permitira desglosar las cuentas contables en otras cuentas; se utiliza
para trabajar con centros de coste.

e Utilizar cobradores y vendedores en previsiones: permite que en las previsiones de cobro se pueda
diferenciar entre la persona que vende y la que va a cobrar.
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o Permitir asentar las previsiones sin tener en cuenta la divisa: permitira hacer cobros de una divisa
determinada sin tener en cuenta la divisa que el banco tenga asociada.

¢ Naturaleza transaccién, Régimen estadistico, Modo de transporte: Nos permite afadir los codigos
vigentes establecidos por hacienda.
o Directorio IDEP: Ruta donde guarda el fichero generado para hacienda con formato dbf.

o Fechas inicial y final Ejercicio: indica el periodo en que trabajaremos, fuera del cual no dejara realizar
ningun movimiento contable.

e Moneda: indica la moneda en que trabaja la empresa y por la cual se presentara la documentacion
oficial.

e Conversidn en euros: cambio de la moneda en euros, que permitira ver muchas pantallas
introducidas en la moneda de la empresa en euros.

e Maéscara para %: indica los digitos de los porcentajes utilizados en la empresa.

e Idioma documentos: sera el idioma utilizado en los distintos documentos de la empresa.

e  Color Fondo/Cabecera: para mostrar en pantalla en los documentos de esta empresa.

o IVA predefinido: IVA aplicado por la empresa y que prevalecera sobre el marcado en la ficha de
proveedores, clientes y articulos.

o (Cdbdigo aranceles: indicara el codigo de aranceles dentro de los multiples gastos adicionales que
puedan existir. Al realizar un albaran de compra (ya contabilizado) de un proveedor
extracomunitario, aparecera el gasto adicional “aranceles” calculado seguin el porcentaje introducido
en la ficha del articulo en el campo aranceles. Para aquellos proveedores internos o comunitarios no
aparecera el gasto adicional “aranceles”.

e Separadores de miles y decimales: simbolo de separacion de miles y decimales.

o Password de empresa: Al informar una clave, esta empresa no aparecera en la lista de empresas
disponibles. Para poder entrar en la empresa serd necesario entrar en la pantalla de usuarios el
siguiente formato clave_acceso_usuario#password_empresa.

e Multidivisa: permitira trabajar con varias divisas.

e Generador de pedidos de compra: provoca que aparezca en los listados de compras el Listado
Propuesta de pedido, el cual nos indicara qué pedidos a realizar teniendo en cuenta el stock
existente, los pedidos pendientes de compra y venta, el stock minimo y el maximo.

e Campos adicionales: permitira crear campos adicionales en proveedores, clientes y articulos.

e Reservas: permitira reservar los articulos de un pedido de compra para un pedido de venta
determinado. Al realizar un pedido de venta, si existe stock, lo asigna a este cliente (marca la linea
en amarillo y con un aspa en Asig.); si no existe stock y detecta que existen pedidos de compra,
nos los presentara para asignar sus unidades a este pedido de venta. Al recepcionar el pedido de
compra, marcara en amarillo la linea del pedido de venta asignada.
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Creacion del logotipo de la empresa, que aparecera en todos los documentos de la empresa.
Definicion de los documentos utilizados por la empresa. Siempre se podran modificar los informes originales.

En este apartado podremos configurar los datos para:
SMS: para poder enviar SMS desde Eurowin
FTP para e-Commerce
EW CRM: para tener acceso directo desde Eurowin a CRM

e Venta en crédito: Permite que los clientes nos realicen entregas a cuenta.

e Cuenta contable en la pantalla de cobros: Presenta las cuentas donde se contabilizaran los cobros
en la pantalla de cobros.

e Abrir caja en cobros y pagos: Se abrira el cajon al realizar cobros y pagos varios

e Abrir caja en impresién: Se abrira el cajon al realizar las impresiones de tickets no cobrados.

e Presentar ficha de clientes varios: Permite introducir los datos del cliente y poder convertirlo en
cliente habitual, al convertir un ticket a albaran de venta.

o Desglosar familia en arqueos: Presenta el desglose de las ventas por familias en el arqueo de caja.

o Trabajar con PAYLINK: Podremos utilizar la pasarela de pago PayLINK

o Utilizar mdiltiples divisas en cobros: Permite utilizar distintas divisas de cobro en la pantalla de cobro
de ticket.

e Preguntar caja al entrar: Pregunta el nimero de caja siempre que entramos en el EUROWIN. Si no
lo tenemos seleccionado pondra la caja existente en el terminal.

e Traspaso automatico del stock: Permite vender articulos sin stock en el almacén de venta (el de la
caja), sacando el stock del almacén del fichero de empresa (realiza un traspaso entre almacenes).

e Sdlo ver ticket por caja: Sdlo permite ver los tickets aparcados por nuestra caja.

e Presentar columna de descuento: En la pantalla de TPV, presenta una columna de descuento.

e Facturas en impresoras de ticket: En las facturas realizadas desde TPV, quedara marcada la
impresion en formato ticket por defecto.

e Imprimir formas de cobro: Imprime la forma de cobro a pie de ticket.

e Imprimir entregas a cuenta: Imprime un recibo al realizar entregas a cuenta, para entregar al cliente.

e  Imprimir direccién de envio.

¢ [VA enticket: Si o no o preguntar.
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e Agrupar las lineas con el mismo articulo: En la introduccion de un cdédigo ya introducido en el
documento, en la impresion, nos juntara las unidades en una misma linea.

e Numero de copias (de ticket, entregas a cuenta, vales y cobros varios): NUmero de copias que
saldran de dichos documentos, con el original.

o Imprimir ticket en entregas a cuenta: En las entregas a cuenta, ademas de imprimir el recibo de la
entrega también imprime el ticket al cual se aplica la entrega.

e Imprimir ticket en vales: En la emision de vales, ademas de imprimir el vale también imprime el ticket
causante del vale.

o Descuentos - aparecer en ticket: Permite que aparezcan impresos en el ticket los descuentos que
podemos aplicar desde las opciones del TPV.

¢ Definicién de traspaso de ticket a albaranes: Literal que aparecera en los tickets traspasados a
albaran.

e Horario ventas: establecer el horario de la venta para el listado de venta horaria.

¢ Opciones albaranes de venta: en la pantalla de venta que el cursor se pare o no en el vendedor,
operario, almacén, forma de pago, cantidad, precio, descuento, cliente.

e Importe maximo linea: permite marcar un importe maximo por linea en el ticket o albaran de venta,
para evitar errores en la introduccion de unidades y/o precios.

e Aplicar el cédigo de vendedor como operario: Al realizar una venta nos actualiza el codigo de
operario con el del vendedor.

¢  Optimizacién de clientes al contado en TPV: internamente realizara la consulta del precio del articulo
al importe que tenga la tarifa de venta, no va a mirar ni ofertas ni descuentos. Es una consulta mas
rapida.

o Presentar existencias: nos mostrara en la pantalla de venta informacion de las existencias del
articulo en que estemos posicionados, las unidades que tengamos en pedidos de compra y en
pedidos de venta. Esta informacion la obtendremos por almacén.

e Cobro por defecto a 0 en entregas a cuenta: Con esta opcién activada, al hacer una entrega a
cuenta y clicar intro, en el campo entrega, no nos propone automaticamente el importe total
pendiente del documento.

e Descripcion de vales: definir el mensaje que queremos que aparezcan en los vales, la fecha de
caducidad que les asignaremos y el codigo de vales a utilizar.

e  Permitir devoluciones en efectivo.

e  Permitir introducir dias de caducidad en los vales abono.

Definir a partir de qué numeros de documentos queremos empezar a trabajar.

Sale Eurowin Guién Eurowin



/

Manual de Eurowin _///

1.6. Tarifas de venta

1. 1.- Definir la moneda de la tarifa.

2. 2.- Definir si el porcentaje de margen trabajara sobre compra o sobre venta (recordar que si
trabajamos sobre venta el margen no puede ser superior a cien).

3. 3.- Definir si el incremento que provocara la tarifa sera en porcentaje o en importe (deberemos tener
bien definida la mascara de % del fichero de empresa).

4. 4.- Definir un precio minimo por articulo, si queremos marcar un minimo de venta para todos
nuestros articulos.

5. 5.- Definir si vamos a trabajar los precios con decimales o no y con cuantos decimales (tener bien
definidas las mascaras de los importes de las monedas).

6. 6.- Definir si queremos trabajar con un redondeo de los digitos finales del PVP (por ejemplo, que
acaben en 5 ¢ 9), hasta un maximo de cuatro digitos. Si queremos que acaben en 00 y 50,
deberemos poner en las casillas 0 y 50.

7. 7.- Definir si vamos a trabajar nuestros precios de venta con IVA incluido o no.

Para introducir el PVP manualmente y que no se modifique.

e Segun ULTIMO COSTE.

e Segun TARIFA PROVEEDOR (antes de descuentos).

e UTILIDAD: Si gueremos trabajar con un margen fijo para todos los articulos.

e ACTUALIZACION: Se haré de forma voluntaria desde la pantalla de tarifa (botén de recalcular tarifa).

e Segun TARIFA PROVEEDOR: Antes de descuentos o con descuentos
e Segun ULTIMO COSTE
e Segun PRECIO MEDIO DE COMPRA
o UTILIDAD: Si queremos trabajar con un margen individual por articulo o grupo de articulos,
segun el siguiente orden: Articulo, subfamilia, familia, marca y fichero de empresa.
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Cambio manual de precios + Calcular el margen de beneficio a partir del PVP.
1.1. Si trabajamos con una Unica tarifa con TCP, se calculara el margen comparando el PVP introducido
manualmente con el precio de coste escogido en el TCP.
1.2. Si trabajamos con mas de una tarifa con TCP, se calculara el margen comparando el PVP introducido
manualmente con el precio de coste escogido en el TCP y recalculara los demas PVP de tarifas basadas en
TCP, anadiendo las caracteristicas de cada una de las tarifas.

Aplicar el margen (a partir del coste escogido).
2.1. Considerando el margen sobre compra.
2.2. Considerando el margen sobre venta.

Aplicar terminacion de la tarifa o aplicar el redondeo del precio definido en el TCP.

Decimales del PVP. Posibilita trabajar con decimales para aquellos articulos que les imputemos este
TCP. Afectara a las tarifas definidas sin decimales o a las tarifas con los mismos decimales que el TCP.

Calcular margen de beneficio del articulo automaticamente. Aplicara como PVP el coste escogido,
con o sin redondeo marcado en el TCP, y calculara el margen de beneficio entre coste y PVP. Si el coste
escogido es el Precio Medio de Compra, el Ultimo Coste o la Tarifa Proveedor después de descuentos, sin
redondeo, el margen de beneficio sera cero. Por lo que esta opcidn tiene sentido si el coste escogido es la
Tarifa Proveedor antes de descuentos.

1. Directa: Se calculara el nuevo PVP cada vez que modifiguemos las siguientes variables:

1.1. Al realizar la compra del articulo a un coste distinto.

1.2. Al modificar directamente en la ficha del articulo la tarifa del proveedor o sus descuentos o el Ultimo
coste.

1.3. Al modificar directamente en la ficha del articulo el margen o bien en la subfamilia, familia y marca.

AVISO: Si modificamos cualquier variable de la férmula TCP, el PVP no se actualizara directamente, sino que

deberemos aplicar cualquiera de las 3 modificaciones comentadas anteriormente o acudir al recalculo de la

tarifa.

2. No directa: se hara de forma voluntaria desde la pantalla de tarifa (botdon de recalcular tarifa). Para ello
debemos tener marcado en el fichero de empresa “No actualizar tarifas proveedor”. Dicha opcion no se
debera utilizar si basamos el TCP con la tarifa del proveedor, ya que al no actualizarse las tarifas del
proveedor, nunca encontrara cambios al recalcular la tarifa.

CREACION DE ARTICULOS: cogera el TCP y margen, en el orden, de articulo, subfamilia, familia, marca y
fichero de empresa.

Sale Eurowin Guién Eurowin



/

Manual de Eurowin _///

CAMBIO DE MARGEN PARA UN GRUPO DE ARTICULOS:
e Desde la subfamilia
e Desde la familia
e Desde la marca

Presenta un listado con todos los articulos que su TCP o margen no dependa directamente de la familia,
subfamilia 0 marca escogida para cambiar el margen, ya que los que dependan directamente cogeran el
nuevo margen automaticamente. De dichos articulos presentados podremos seleccionar aquellos a
cambiarles el margen vy, por tanto, recalcular el PVP.

Crear una tarifa hija a partir de otra tarifa base.

UTILIDAD: Si gueremos aplicar un % de incremento o decremento en el importe PVP de la tarifa base.
Pero nunca podremos hacer una tarifa hija de una tarifa base con IVA incluido, ya que en el célculo del PVP
nos duplicaria el IVA (si la hija es con IVA) o bien si la hija es sin IVA, al vender la entenderia sin IVA (cuando
el precio de la base ya llevaria el IVA) y aplicaria de nuevo el IVA a pié de factura.

Si trabajamos con un precio minimo, lo deberemos poner en la tarifa base, ya que las tarifas hija cogen la
condicion de la principal.

ACTUALIZACION: Al hacer “recalcular tarifa” en la tarifa hija o bien cada vez que se actualizara la tarifa base.

Si trabajamos con produccién o transformacién, en aquellos articulos con escandallo el TCP debera trabajar
sobre Ultimo coste o precio medio de compra, ya que no tendremos tarifa proveedor para dichos articulos.
Después de realizar un albaran de produccion o transformacion, deberemos ir a la ficha del articulo principal
y actualizar los costes a partir del escandallo; por lo que al recalcular tarifa, actualizara correctamente los
PVP.
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2. ARTICULO CANON

A partir del 1 de septiembre de 2003 los importadores y fabricantes se comprometen a aceptar la
imposicion de un Canon por Copia privada en los soportes digitales (CD-R/W, DVD-R/W).

Acciones a gjecutar para definir los articulos Canon:
e  Crear uno o varios articulos Canon con las siguientes propiedades en la pagina Otros:
o Articulo Canon: Marcada.
o No tener en cuenta stock: Marcada.
o Venta de series: No marcada.
e No indicar precio de venta.
e Indicar el codigo del tipo de IVA y la familia que corresponda.

e Asociar el escandallo a los articulos que precisen Canon, donde el componente es el articulo Canon
correspondiente, indicando las unidades que se precisen y el precio de venta.
e Marcar las opciones de escandallo Desglose y Los dos precios.
e Indicar si el articulo precisa escandallo en Compras, Ventas 0 Ambos.
o Sise trata de distribuidores marcaremos Ambos para que aparezca el canon en la compra
y en la venta.
o Si se trata de importadores o fabricantes marcaremos Ventas para que aparezca el canon
so6lo en la venta.
o Al marcar Compras o Ambos debemos indicar si el precio de la compra es el de venta o el
de coste. Para el caso del canon hay que indicar el Precio de venta, ya que se debe aplicar
el mismo precio en la venta que en la compra.

Al introducir un pedido o un albaran de compra que contiene articulos con canon, el programa afade una
linea con el canon correspondiente (desglose de escandallo). Para ello hay que activar la opcion Desglosar
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en compras escandallo del articulo en la pagina Cfg. Gestion — Opciones Generales — Opciones de compra
del mantenimiento de la empresa.

El programa no afiade el canon si el proveedor es No nacional. Es decir, en su ficha tiene un pais y éste es
diferente al de la empresa de trabajo actual.

Si vendemos articulos con canon, ya sea con codigo de articulo o con cddigo de serie, el programa anade
una linea con el canon correspondiente (desglose de escandallo).

El programa no afiade el Canon si el cliente es No nacional. Es decir, en su ficha tiene un pais y éste es
diferente al de la empresa de trabajo actual.

Sdlo deben liquidar a las Entidades de Gestidn las empresas que importan de proveedores extranjeros o
fabrican y venden a nivel nacional. Para ello, si un articulo que precisa canon se compra a nivel nacional y
por importacion, se debe crear con dos cddigos de articulo distintos a efectos de conocer exactamente las
ventas a liquidar solo de los articulos comprados fuera el territorio nacional.

El listado de liquidacion del canon se encuentra en el médulo de Ventas, menu Listados - Ventas
parametrizables. Este listado obtiene la informacion de los albaranes de venta.
e Acotacion por fecha, articulo y familia.
e Datos a mostrar: Cddigo articulo / Descripcion / Unidades Vendidas (Totales / Exportadas /
Computables) / N° horas / Canon por unidad / Importe.
¢ Unidades exportadas = unidades vendidas a clientes cuyo pais es diferente al del mantenimiento de
empresa.
e Unidades computables = Unidades totales — Exportadas.
e N° unidades: nimero de unidades vendidas de los articulos canon puestos en el escandallo de la
ficha del articulo principal.
e Canon por unidad: precio del escandallo.
e Importe = NUumero de unidades * Canon por unidad.

/_\ EEgE Eurowin Articulo canon
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2.2. Caso practico de configuracion

M Mantenimiento de empresas

Paso 1
Configuracion en el fichero de empresa

ral | Consolidaca | Documento

UTILIZAR CAMPOQ CLIENTES EN PEDIDOS DE COMPRA

UTILIZAR GAMPO CLIENTES EN LINEAS DE COMPRA

UTILIZAR CAMPO DE ALMACEN EN PEDIDOS DE COMPRA
[DESGLOSAR EN COMPRAS ESCANDALLO DE ARTICULO
ACTUALIZAR TARIFAS DE VENTA EN FACTURACION DE COMPRA
[OPCIONES DE CONTABILIDAD

REPARTO AUTOMATICO EN CUENTAS SECUNDARIAS

PRESENTAR COLUMNAS DEBE Y HABER EN DIVISA EN ASIENTOS
COMPROBAR TOTAL FRA EM GENERADOR DE VENTAS ¥ COMPRAS

¢Desglosar en compras escandallo de articulos?

Paso 2
Articulo: CD Tower (Caja de 40 CD) =>
Canon = 0.20 por unidad

Paso 3
Articulo: Canon CD

Paso 4
Liquidacion del canon (sélo para
importadores o fabricantes)
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2.3. Mas informacion

Los Soportes Digitales y el Canon por Copia Privada
Texto Refundido de la Ley de Propiedad Intelectual

Dada la situacion en la que se encuentra la industria de soportes de grabacion, con una ley en vigor
anticuada y muy dificil interpretacion y un escenario complejo, ASIMELEC, Comision de Soporte de
Grabacion, que agrupa a mas del 80% de las marcas distribuidas en el territorio espafiol, ha alcanzado un
ACUERDO PRIVADO con las Entidades de Gestion.

Este acuerdo, basicamente, se resume en:

e Los importadores/fabricantes se comprometen a aceptar la imposicion de un Canon por Copia
privada en los soportes digitales (CD-R/W, DVD-R/W).

e Las Entidades de Gestidon se comprometen a renunciar (y/o a paralizar) a toda reclamacion judicial
sobre los soportes comercializados anteriormente a la fecha de entrada en vigor del acuerdo.

e Fecha de entrada en vigor.
Este acuerdo entrara en vigor el 1 de Septiembre de 2003, por lo que todos los soportes de
grabacion incluidos en el acuerdo deberan incorporar el Canon por Copia Privada.

e Procedimiento.
Todos los productos arriba mencionados comercializados (facturados o entregados) en Espafna a
partir del 1 de Septiembre, deberan incorporar el Canon en Factura en una linea separada y
detallada. Si no se detalla, se entiende que no se esta procediendo al cobro (y pago) del Canon,
transmitiendo la responsabilidad al cliente.
Nota: en aquellas empresas importadoras/fabricantes, cuyo software no permite la inclusion del
canon en una linea aparte, se puede facturar como si fuera un producto mas (Canon por Ley de
Propiedad Intelectual).
El Canon por Copia privada, esta sujeto a IVA.
El primer responsable es el importador/fabricante en el territorio nacional que lo cobra a su cliente y
éste al suyo y asi sucesivamente hasta el usuario final, que es en definitiva, quien acaba pagando el
Canon.

Fuente: http://www.internautas.org/documentos/CANON-Julio 2003.pdf
19-04-2008
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3. BALANCES CONTABLES

3.1. Diseno de balances

La estructura del disefio de balances es en arbol, de forma que se van definiendo los distintos nodos o
apartados con sus correspondientes subniveles.
A la hora de configurar el balance a disefar dispondremos de varias opciones de disefo:
e Afadir al principio: Aflade un nodo en el primer nivel de la parte superior.
o Afadir al final: Afiade un nodo en el primer nivel de la parte inferior.
o Afadir siguiente: Ahade un nodo en la posicion siguiente y en el mismo nivel en el que nos
encontramos.
e Afadir anterior: Ahade un nodo en la posicion anterior pero en el mismo nivel en el que nos
encontramos.
e Afadir subnivel: Ahade un sub-nodo ("hijo") en el nivel en el que nos encontramos.
e Borrar nodo: Borra el nodo y sus subniveles asociados.
e Borrar disefio: Borra todo el disefio.

Una vez definida la estructura del balance se debe indicar cdmo actia en el balance cada uno de los
diferentes nodos creados. Se dispone de las siguientes opciones para la operativa de los nodos:

o Férmula: Indica que sumaremos o restaremos nodos. Cuando creamos un nodo, automaticamente
se le asigna un cddigo; este codigo es el que utilizamos para identificar un nodo y el cédigo que
sumaremos o restaremos en el apartado férmulas cuando indiqguemos que el nodo es una férmulas.

e Cuenta: Cuando indicamos que el nodo contiene cuentas significa que el contenido del apartado
férmula son los digitos que identifican las cuentas. Estas cuentas pueden ser insertadas a nivel 1, 2,
3 0 4. Para indicar que el resultado del nodo es la suma de varias cuentas indicaremos los distintos
cddigos contables al nivel deseado y separados por una coma.

e Titulo: Indica que el nodo es un titulo y por lo tanto no realiza ninguna operacion.

e Titulo de grupo: Marca la linea en color amarillo.

Al marcar algunos de los nodos como cuentas o férmulas, aparece la posibilidad de configurar segun las
siguientes opciones:
e Siempre: Se muestra siempre el resultado de las operaciones de las cuentas o formulas.
o Negativo: Se muestra el resultado de las operaciones de las cuentas o formulas siempre que el
resultado sea negativo.
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e Positivo: Se muestra el resultado de las operaciones de las cuentas o férmulas siempre que el
resultado sea positivo.

Al introducir las cuentas en de las formulas de los nodos del disefio de balances existe la posibilidad de
condicionar las cuentas segun su saldo o cambiar el signo de su saldo.

¢ Cémo determinar el saldo de una cuenta?
- Cuentas de los grupos 1, 2, 3, 4 y 5 => Se mira a nivel 4 si es una cuenta de activo o de pasivo
segun la cuenta de situacion asignada.
Si es una cuenta de activo: Saldo = Activo — Pasivo

Si es una cuenta de pasivo: Saldo Pasivo — Activo

- Cuentas de los grupos 6y 7
Si es una cuenta del grupo 6:  Saldo = Debe — Haber

Sies una cuenta del grupo 7:  Saldo = Haber — Debe
- Cuentas de los grupos 8y 9:
Sies una cuenta del grupo 8:  Saldo = Debe — Haber
Si es una cuenta del grupo 9:  Saldo = Haber — Debe
Opciones:
CUENTA  SALDO RESULTADO ACCION
430 50 € 50 Valor actual
-430 50 € -50 Cambia el signo
(430) 50 € 50 Sdlo si el saldo es positivo
(-430) 50 € 0 Solo si el saldo es negativo
CUENTA  SALDO RESULTADO ACCION
430 -50 € -50 Valor actual
-430 -50 € 50 Cambia el signo
(430) -50 € 0 Sdlo si el saldo es positivo
(-430) -50 € 50 Sdlo si el saldo es negativo

Los paréntesis en las cuentas se suelen utilizar cuando una cuenta puede aparecer dos veces en un balance
(en activo y pasivo o en debe y haber) en funcion de su saldo.

3.1.2. Nueva Opcion de Comprobacién del Diseio

Relacionado con la nueva opcion de Comprobacion de datos contables comentada anteriormente, esta la
también nueva opcién de Comprobacion del disefio.

Esta opcion comprueba que el disefio del Balance de Situacion y el disefio de Pérdidas y Ganancias sean
los correctos para que el informe resultante tenga todos los saldos correctos.

e S0 Eurowin Balances contables
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Para realizar esta comprobacion se habilita un botén dentro de cada disefio de balances "Comprobar
Cuentas" y valida las siguientes condiciones en el disefio actual:
- Que no exista ninguna cuenta o nivel que esté repetido dentro del balance. Se debe tener en cuenta
que una cuenta puede aparecer a distintos niveles. Por ejemplo:
La cuenta 430 engloba también las cuentas 4300, 4301, 4302, etc. Por tanto, estas Ultimas
deberian aparecer como duplicadas.
- Siuna cuenta aparece entre paréntesis () debe aparecer dos veces: una en positivo y una en

negativo.
- Que todas las cuentas que estan creadas deben aparecer en el balance (en cualquiera de sus
niveles).
o En el caso del Balance de Cuentas Anuales deben aparecer todas las cuentas de los
grupos 1 al 5.
o En el caso del Balance de Pérdidas y Ganancias deben aparecer todas las cuentas de los
grupos By 7.
3 (rSEr BALANCE ABREVIA =&
13
N ACTIO -
= A ACTIVO NO CORRIENTE
I Inmioslizad infangitile
I InmdiliZado mabinal
I berversionas inmeobiianas
. IFareiones en emgeresas dal grgay ssociadas & WP
W, Ievgesionas Tnancieras @ largo placo
W1 Activos por impusta difendo
Vil Deudones comerciales no comentes
> § Bicmo comome
| Activig Fed COIMSENIEE Manlanidos pars lavanka
Ty ——
= 0 Deuddeis comarciales v olras cudntis & cobiar
= . 1. Chientas por vantsd y prédtetioned de sandcios
a) Chanbas por vardas ¥ presistionas de sanicios & largo plazo
bh Chantas por vartas ¥ presialionas dg Sanicios a como plazo
2 Accionistas por désembolios exgidos
3 Otras deudores

. Imvergiones en emeeesas del grugdy 330¢ia0AS & ConD plhazo.
V. Ievgrsinnes Tmanciaras & coro plazo
W, Parigaficaciones
Wil Efectivo y olnds Sttivos Nquidos equivaléntis
TOTAL ACTIVO (A=8)
: FPATRIMOHID NETO Y PASVG

g &) PATRIMOMNSD METO

© KraTRM ks

Codiga: A
O Formuta

Fdrmunla: -
O Cuentas
2 Tty
¥ E Tauo de g
Notas:
[ Comprobar disefio || mpsimic | Sair

Diseriador de balances

Al finalizar estas comprobaciones el programa muestra un resumen de las incidencias localizadas con la
posibilidad de imprimirlo.
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B Presentacion por pantalla - (730)comprbal frx
¥ Comprobacién de balance (BALANCE ABREVIADO)

Incidencia

El
El
El
El
El
El
El
El
El
El
El
El
El

!i *

2]
nodo
nodds
noda
nodo
nodo
nodo
nodo
mode
Bods
nodo
Bl
nodo

Ak
AH
Ad
BI
BI

[IV. DEUDAZ CON EMPRESAS DEL GRUPO ¥ ASOCIADAS Ak CORTO PLAIZC) contiens un retorno de careo &n la formula
(V. INVERSICHES FINANCIERAS A LARGD PLAZO) contiens un retorno de carro en la férmula

{3. OTRAS DEUDAS A CORTO PLAZO) contiene un retorns de carro &n la fdcrmula
(IV. INVERSIONES ENM EMPRESAS DEL GRUPO Y RSCCIADAS & CORTO PLAZO.) contiene
{IV. INVERSIONES EM ENPRESAS DEL GRUPO Y ASCCIADAS & CORTO PLAZO.) contiens
(IV. INVERSIONES EN EMNPRESAS DEL GRUFO ¥ RSOCIADAS A CORTO PLAZO.) contienes
(VII. DEOUDORES COMERCIALES NO CORRIENTES) contiene una cuenta en blanco

(B) CLIENTES FOR VENTAS ¥ PRESTACIONES DE SERVICIOS A CORTO PLAZO) contiene
[¥I. ACREEDORES COMERCIALES NO CORRIENTES) contiens una cuenta en blanco
[4) FROVEEDORES A LARGO FLAIOQ) contisne uwns Cusnta en blanco

(B} FPROVEEDORES A CORTO PLAZO) contiens una cuente en blanceo

{4} CLIENTES POR VENTAS ¥ PRESTACIONES DE SERVICIOS A LARGO PLAID) CoORLiens

(IV. INVERSIOWES EM ENPRESAS DEL GRUPC Y ASCCIADAS A L/F.) contiene la cuenta 2543 repetida

un retornc de carro e&n la formula
un retornc de carro en la férmula

la cusnta ([-5523) y no existe en el

una cuenta en blanco

WhA CUSntAa =n DlARCO

-~

(Buscar | (lonpoc] [ Sair

Presentacion por pantalla de la comprobacion del balance

3.2. Comprobacion de balances

3.2.1. ;Qué debemos comprobar para confirmar que los balances son

Que en el balance de sumas y saldos coinciden los importes del debe y del haber y los importes de

Que el importe de la cuenta de pérdidas y ganancias del balance de situacion coincida el importe de

correctos?
1.
saldo deudor y saldo acreedor.
2.
la cuenta de pérdidas y ganancias del balance de pérdidas y ganancias.
3.

Ademas que este importe coincida con el modelo de Cuenta de Explotacion de las Cuentas Anuales
que se deben presentar a Registro Mercantil.

3.2.2. Operaciones a realizar para localizar porque motivo descuadran los
balances

1.

Cuadro general: Opcidn a la que solamente puede acceder el usuario supervisor. Se encuentra en
el menu de Herramientas >> Cuadro general.

SA0E Eurowin
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Al ejecutar esta operacion no debe haber ningun usuario ni proceso consultando las bases de datos
del programa.

Esta opciodn vuelve a calcular los saldos de las cuentas teniendo en cuenta los importes de todos los
asientos.

2. Revisién de asientos: Esta opcion se encuentra en el menu de Asientos >> Revision de asientos.
Permite localizar si existe algun asiento descuadrado, algun apunte sin cuenta contable o alguna
cuenta que no ha sido creada.

3. Revisar que no falte ningun nivel por crear. Es decir, que todas las cuentas contables utilizadas
dispongan de su correspondiente nivel 1, nivel 2, nivel 3 y nivel 4. Para saber en qué nivel falta crear
alguna cuenta consultaremos el balance de sumas y saldos a nivel 4, 3, 2 y 1, en el nivel en que no
coincida el debe con el haber falta alguna cuenta por crear.

Una vez conocido en nivel en el que falta la cuenta podemos utilizar un "truco" para hacer esta
comprobacion: consultar el balance de sumas y saldos marcando la opcién “Subtotales por grupo”.
Es una forma muy visual para localizar la cuenta.

4. Otra comprobacion a realizar es que todas las cuentas a nivel 4 de los grupos 1, 2, 3,4y 5
dispongan de la cuenta de situacion a la que queremos redirigir el saldo.

Una manera facil para localizar las cuentas a las que les falta cuenta de situacion es crear una
consulta en el nivel 4 mediante la opcién de "Generacion de consultas” (disponible en todas las
busquedas) que muestre los campos Codigo, Nombre y Ctasitua (cuenta de situacion), indicando
que ordene el resultado por coédigo y comprobaremos que todas las cuentas de los grupos que
corresponda tengan asignada cuenta de situacion, corrigiendo aquellas a las que falte indicar este
campo.

Para comprobar faciimente la informacion de su contabilidad y garantizar la integridad de los datos, se ha

incorporado una nueva opcidn, de forma que Eurowin localiza automaticamente las posibles incoherencias
de los mismos.

Para realizar esta comprobacion, se ha afadido una nueva opcion de programa en el Menu Herramientas »
Procesos » Comprobacion de datos contables:

' EUROWIN [SAGE EUROWIN Ejercicio 01/01/09 - 31/12/09]
Archivos  Ver Albaranes Facturacdn Stock Rentabdidad Listados Gréficos Herramientas Ayuda

Bhoswm s V¢ oo -

Cambiar ysuario ...
Control de accesos ...

Articulos
Configuracion
Enwvio de SMS
Etiquetas
Informas
Maiing

Procesos Cambio de cusntas contables ..,

Cuadro General ...

Recalculo costes en pedidos y albaranes venta ...
Recalcuo de comisiones por vendedor ...
Comprobacién de datos contables ...

fAgenda electrinica ...
Calculadora ..,

Calendario Laboral y Horario ...
Cambios de divisas ...

Coereo ...

Comprobacion de
datos contables
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El proceso de "Comprobacion de Datos Contables" realiza las siguientes operaciones de forma automatica:
1. Cuadro General.

Comprobacién que todos los asientos contables estén cuadrados.

Comprobacion que todas las cuentas utilizadas en los asientos estén creadas.

Comprobacion que no exista ningun registro de asiento con importe y sin cuenta contable.

Comprobacion que todas las cuentas contables tengan todos los niveles creados.

Comprobacion que todas las cuentas de los grupos 1, 2, 3, 4 y 5 tengan asociado una cuenta de

situacion.

7. Comprobacion de que no exista ninguna cuenta de los grupos 6, 7, 8 y 9 que tenga asociada una
cuenta de situacion.

8. Comprobacion que todas las cuentas de situacion asociadas a las cuentas contables existan y que
tengan descripcion alfabética.

o ok WD

:"‘ proTacion ¢a " Comprobar los datos contables
Procesos

Sel. Mombre &

Cuadro general

Asientos descuadrados

Apuntes sin cuenta contable

Cuentas contables inexistentes

Miveles de cuentas contables

Cuentas de situacion de grupos 1,2, 3,4y 5

Cuentas de situacion de grupos 6, 7,8y 9

| Cuentas de situacion inexistentes Comprobacion datos contabl

EEEEEEEE

\_?/ £ Esta sequro de ejecutar |a comprobacion de datos contables 7

[¥] Marcar todos
@ Pantalla O |mpresora

Cuadro general

| 0%

Actualizando Balances Il

| 29%

Al finalizar el proceso de las comprobaciones el programa muestra un "Resumen de las Incidencias"
informando de los datos en los que se ha localizado alguna incidencia. En el resumen se puede visualizar el
tipo de incidencia, es decir, si se trata de un asiento descuadrado, o de una cuenta contable inexistente,
etc.

Desde el Resumen de Incidencias se puede navegar al asiento y solucionar la incidencia. Ademas, el
Resumen de Incidencias se puede imprimir para la posterior revision de los datos.
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* Comprobacion de datos contables
Incidencia Documento Fecha ~
CUENTAS CONTABLES INEXISTENTES
Cuenta 52080002 inexistente. s 23/11/09
Cuenta 520800002 inexistente. 234 23/31/09
Cuenta 52080002 inexistente. 543 23/11/0%

v
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Comprobar los datos contables. Presentacion por pantalla

Si el proceso no detecta ninguna incidencia y todos los datos son correctos, muestra un aviso informando
que el proceso no ha detectado ninguna incidencia.

® Pantalla O Impresora

| ——

G omprobacion datos contables U
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L Cuadro general Ji
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: Cuentas de situa . /|
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[¥] Marcar todos

Finalizar la comprobacion de datos
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4. CALCULAREL PRECIO MEDIO DE

STOCK

Este capitulo describe el procedimiento que utiliza Eurowin 8.0 SQL estandar para calcular el precio medio
de stock y el precio medio de compra.

4.1. Calculo del precio medio de stock

El célculo del precio medio de stock en Eurowin se realiza segun el criterio del precio medio ponderado.
No se tiene en cuenta el orden de los movimientos de entradas y salidas en el mismo dia: Se utiliza el total
de unidades de entrada en el mismo dia con el precio medio de entrada y el total de las unidades de salida.

Se tienen en cuenta los siguientes aspectos:
e Un almacén - varios almacenes
e [Entradas — salidas

ALMACEN

e El calculo se realiza individualmente por cada almaceén.

e En el albaran de venta se guarda el precio medio de stock del almacén del albaran.

e En el mantenimiento de articulos se muestra el precio medio de stock global, con la opcién de consultar
el precio medio de stock de cada almacén individualmente.

ENTRADAS-SALIDAS

1. Los movimientos de salida en positivo 0 en negativo Unicamente modifican las unidades en stock.
a. No provocan cambios en el calculo del precio medio de stock del almacén.
b. Siproducen la modificacion del precio medio de stock global segun la férmula de la férmula 1.
2. Los movimientos de entrada en positivo 0 en negativo realizan el célculo del precio medio con las
unidades en stock y el precio medio actual, segun la férmula 1.

El calculo global se realizara a través del siguiente calculo dia a dia:

Férmula 1

(Stock geeyar * PrecioMediogciyar) + (Unidadescompm * Preciocompm)

PrecioMedio =
stock .
Stock geryar + Unldadescompm

Siendo:

Calcular el Precio Medio de Stock S30e Eurowin e
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o Unidades_compra la suma de las unidades de entrada en un mismo dia.
o Precio_compra el precio medio de las entradas en un mismo dia.

NOTAS

e Las devoluciones a proveedores de articulos que no trabajan con series no afectan al stock. Se reflejan
en el stock cuando acaba la devolucion. En la pagina Stock del mantenimiento de articulos hay un
apartado para estas unidades.

e Enlos articulos que trabajan con series, el precio medio de stock es la media del coste de todas las
series que estan de alta. El precio de coste de las ventas sera el coste de las series que se venden.

e Enlos articulos que trabajan con series, si hay traspaso entre almacenes en la ficha de la serie queda
reflejado el almacén destino del Ultimo traspaso.

Al realizar una valoracion se busca el Ultimo albaran de traspaso antes del dia de la valoracion.
Si existe, se toma como almacén en el que se encontraba la serie el dia de la valoracion, el inicial de
dicho traspaso. Si no existe, se toma el aimacén actual de la serie.

e Lavaloracion de stock de mas de un almacén realiza el calculo por cada uno de los almacenes
seleccionados y posteriormente la media de los mismos.

e Los movimientos de entrada son: Albaran de compra, depdsito de compra, entrada de albaran de
transformacion, entrada de albaran de produccion, entrada de albaran de traspaso, albaran de
regularizacion en negativo.

e Los movimientos de salida son: Albaran de venda, depdsito de venta, salida de albaran de
transformacion, salida de albaran de produccion, salida de albaran de traspaso, albaran de
regularizacidn en positivo.

e Elinventario de regularizacion provoca una asignacion directa del stock del alimacén. Anula todos los
movimientos anteriores.

e Laregularizacion en negativo o a 0 no produce ningun cambio en el precio medio de stock.

4.2. Precio medio de compra

El precio medio de compra es el resultado del calculo del precio medio ponderado sdlo de los movimientos
de entrada.

4.3. Criterio del precio medio ponderado

El Precio Medio Ponderado (PMP) se define como la suma de las cantidades multiplicada por sus diferentes
precios de adquisicion, dividida entre la suma de las cantidades. De esta forma se obtiene un precio Unico
de valoracion de todas las mercancias de la misma clase que se tengan en el almacén.

Matematicamente se representa de la siguiente forma:

Férmula 2
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Suma(Precios * Cantidades)
Suma(Cantidades)

PrecioMedioPonderado =

Su objeto es calcular un precio al cual queden valoradas todas las unidades de ese articulo, aunque hayan
sido adquiridas a distintos precios.

4.4. Ejemplo practico con un almacén

Fecha Movimiento Compras/Entradas Ventas/Salidas Existencias
o o

Dia - |Mes |Descripcion - |N® Unidades Sr?i:[s;o ltr(:tz:me Enidades Srif;io ![r;z\lorte Enidades PMP 'Itr(;lZIone

1 1 Inicial 100 3,00 300 100 3,00 300
10 |1 Entrada 150 3,50 525 250/ 3,30 825
18 |2 Entrada 250 4,00 1.000 500| 3,65 1.825
20 |2 Salida 300 3,65 1.095 200| 3,65 730
28 (2 Entrada 300 2,80 840 500| 3,14 1.570
15 |3 Entrada -100 3,00 -300 400/ 3,18 1.270
18 |3 Salida 300 3,18 954 100| 3,18 318,00
21 |3 Salida -120 3,18| -381.60 220| 3,18 699.60
22 |3 Entrada 300 3,70 1.110 520| 3,48 1830.40

En las compras / entradas el coste unitario es el precio unitario.

En las ventas / salidas el coste unitario es el precio medio de stock de ese momento.
Las ventas / salidas no provocan el recalculo del precio medio de stock.

Se utiliza la férmula anterior, cuya aplicacion a la tabla es la siguiente:

Formula 3

SumalmporteTotalg,trqaas — SumalmporteTotalgyidas

PrecioMedioPonderado = -
UnidadeSgyistencia

Siendo el precio medio ponderado, el precio medio de stock del articulo en cada momento.

Almacén | Fecha Movimiento | Compras/Entradas Ventas/Salidas Existencias

, ’ N Coste | Importe | N° Coste | Importe | N° PmStk | Importe
Almacen | Dia | Mes | Descripcion Unidades | unitario tot:ll Unidades | unitario totgl Unidades | unitario totZI
1 1 1 Inicial 20 3,00 60 20 3,00 60,00
2 1 1 Inicial 1 5,00 5 21 3,10 65,10
1 20 |2 Salida 2 3,10 6,20 19 3,10 | 58,90
1 18 |3 Entrada 40 3,50 140 59 3,37 | 198,83
1 21 |3 Salida 2 3,37 6,74 15 3,37 | 192,09
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4.5. Ejemplo practico con dos almacenes

Almacén | Fecha Movimiento | Compras/Entradas Ventas/Salidas Existencias
o i o i o i

Amacén | Dia | Mes | Descripcion Bnidades El:i::i)o ltg]tZTﬂe Snidades Er:i(;roio Itr;':llone Bnidades Er:i:rci)o ch?t?a?ne
1 1 1 Inicial 20 3,00 60 20 3,00| 60,00
1 20 |2 Salida 2 3,00 6,00 18 3,00 54,00
1 18 |3 Entrada 40 3,50 140 58 3,34 48,00
1 21 |3 Salida 2 3,34 6,00 56 3,34 | 187,04
Almacén | Fecha Movimiento | Compras/Entradas Ventas/Salidas Existencias

. . . |Ne Precio | Importe | N° Precio | Importe | N° Precio | Importe
Amacén | Dia Mes | Descripcion Unidades | unitario totzl Unidades | unitario tot:ll Unidades | unitario totZI
2 1 1 Inicial 1 5,00 5 1 5,00 5,00
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5. DECLARACION DEL INTRASTAT

5.1. Introduccién

La constitucién del Mercado Unico en 1993 supuso la desaparicidon de las formalidades aduaneras entre los
Estados miembros vy, por tanto, la supresion de las declaraciones que proporcionaban la informacion necesaria
para la obtencion de los datos relativos al comercio de bienes entre los Estados miembros de la Union Europea.

Para la elaboracion de las mencionadas estadisticas ha sido necesario recurrir a métodos y técnicas que
garantizaran una informacion exhaustiva y fiable que no constituyeran una carga desproporcionada,
especialmente para las pequefnas y medianas empresas y, al mismo tiempo, permitieran disponer de datos que
proporcionen una vision actual, exacta y detallada del Mercado Unico.

Las necesidades apuntadas hicieron surgir el sistema "Intrastat", que permite la obtencion de los datos
necesarios para la elaboracion de la estadistica de los intercambios de bienes entre Estados miembros.

Los aspectos basicos del sistema estan recogidos en la siguiente normativa:

- Reglamento (CE) 638/2004 del Parlamento Europeo y del Consejo, de 31 de marzo de 2004.

- Reglamento (CE) n° 1982/2004 de la Comisién, de 18 de noviembre de 2004.

- Resolucién de 26 de enero de 2005, de la Presidencia de la Agencia Estatal de Administracion
Tributaria.

En virtud de la normativa anteriormente indicada, la obligacion de presentar declaraciones estadisticas viene
determinada por dos factores que se consideran de forma conjunta, como son:

- Lanaturaleza del operador, que es la que determina la obligacién de suministrar la informacion
estadistica.

- Suvolumen de comercio intracomunitario, que dentro del grupo anterior, establece la obligacion de
presentar declaracion.

Atendiendo a la naturaleza del operador, la obligacion de suministrar la informacién requerida por el sistema
Intrastat, mediante la presentacion de las correspondientes declaraciones estadisticas periddicas, incumbe a
toda persona fisica o juridica que, encontrandose identificada en Espafia con respecto al Impuesto sobre el Valor
Afadido, y siendo sujeto pasivo del |.V.A. por entregas 0 adquisiciones intracomunitarias o por operaciones
asimiladas, interviene en un intercambio de bienes entre Espana y otro Estado miembro.

No obstante incumbe también el cumplimiento de esta obligacion a las personas fisicas o juridicas no
establecidas en Espanfa, pero que realicen dentro del territorio estadistico espafiol operaciones intracomunitarias
que por su naturaleza y cuantia deban ser objeto de las correspondientes declaraciones estadisticas Intrastat,
estas declaraciones deberan ser presentadas por su representante fiscal.

El obligado estadistico sera:

Quien haya formalizado el contrato que tiene por efecto la expedicion o la introduccion de las mercancias,
excepcion hecha del contrato de transporte o, en su defecto,

Quien proceda o hace que se proceda a la expedicion de las mercancias o se hace cargo de éstas a la
introduccion o, en su defecto,

Quien esté en posesion de las mercancias objeto de la expedicion o de la introduccion.

Declaracidn del Intrastat 5‘:@ Eurowin @
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Atendiendo al volumen de comercio intracomunitario, la Orden EHA/213/2007, de 1 de febrero, por la que se
regulan los umbrales estadisticos vigentes para el gjercicio 2007 establece un unico umbral de exencidn, fijado
en 200.000 euros, motivo por el cual, quedan sometidos a la obligacion de presentar declaraciones Intrastat en
el gjercicio 2007:

- En el flujo Introduccidn, los obligados estadisticos que en el gjercicio precedente realizaron
adquisiciones intracomunitarias por un importe facturado total, igual o superior a 200.000 euros.

- En el flujo Expedicion, los obligados estadisticos que en el gjercicio precedente realizaron entregas
intracomunitarias por un importe facturado total, igual o0 superior a 200.000 euros.

No obstante lo anterior, si un obligado estadistico inicialmente dispensado de presentar declaraciones Intrastat
superara en el curso del afo la cifra de los 200.000 euros por introducciones o expediciones intracomunitarias,
quedara obligado en el mes en el que se superd dicho volumen a presentar declaracion estadistica en la que
incluira todas las operaciones intracomunitarias realizadas desde el inicio del gjercicio hasta ese momento.

Si un operador intracomunitario presenta voluntariamente declaracion estadistica, estando dispensado de ello
por no alcanzar su volumen de comercio intracomunitario los umbrales anteriormente citados, quedara sujeto a
las obligaciones formales que se derivan del sistema Intrastat desde ese mismo momento.

El obligado estadistico podra presentar la declaracion Intrastat en la que se recoge dicha informacion bien por si

mismo, bien a través de un tercero, denominado Tercero Declarante, o bien a través de otra empresa que forme

parte de su mismo grupo empresarial, denominada Empresa Cabecera, y que a su vez tenga la consideracion de
obligado estadistico.

Presentacion de declaraciones

La declaracioén Intrastat se presenta con una periodicidad mensual dentro del plazo de los doce primeros dias
naturales del mes siguiente a aquel en que se realizaron las operaciones objeto de declaracion.

Fuente
http://www.aeat.es/aeat/aeat.jsp?pg=intrastat
Fecha: 5 de Abril de 2007

Presentacion
La pagina de Internet desde donde se presenta el Intrastat es:
https://www3.aeat.es/ADUA/internet/aduanaie.html, apartado 5.4.
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5.2. Declaracion del Intrastat

Eurowin puede generar un fichero .CSV con los datos necesarios para presentar a la Administracion Publica
en lo referido a la declaracion de Importaciones / Exportaciones intracomunitarias.

NOTA: Un fichero en formato CSV es documento de texto ASCIl en el que los campos estan
separados por un punto y coma.

5.2.1. Configuracion del programa

5.2.1.1. Configuracién de la empresa

En la configuracion de Contabilidad se encuentra el apartado "Intrastat comunitario de importacion /
exportacion” que incluye los campos siguientes:

¢ Naturaleza transaccién: Dos campos numéricos que aparecen en la columna TRANSAC en el
momento de visualizar el fichero generado para Hacienda.

e Régimen estadistico: Campo numérico que aparece en la columna PROC_ES.

e Modo de transporte: Campo numérico que aparece en la columna TRANSPORTE.
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o Directorio IDEP: Directorio donde se guarda el fichero CSV generado. Dentro del servidor de
Eurowin se encuentra la carpeta Ew800Sen/\Documentos\Intrastat para utilizarla en este caso, si se
desea.

En la pestana Datos esta el campo Condiciones de entrega donde hay que indicar el cédigo de tres
posiciones del cliente en el albaran, el cual aparece en la pantalla de portes donde se puede modificar. Esta
informacion corresponde al campo COND_ENT del fichero.

En la pestafna Facturacién esta el campo Condiciones de entrega donde hay que indicar el cédigo de tres
posiciones del proveedor en el albaran de compra, que aparece en la pantalla de portes donde se puede
modificar. Esta informacion corresponde al campo COND_ENT del fichero.

El campo CN8 es el cédigo que aparece en lugar del codigo de articulo, si al generar el fichero se marca la
opcion Utilizar cédigo CN8. En el fichero la informacion esta agrupada por este cddigo, y en consecuencia,
en este caso los articulos estan agrupados por familia.

En el apartado de portes esta el campo Condiciones de entrega, donde el programa aplica por defecto el
codigo introducido en el campo Condiciones de entrega de la ficha del proveedor o del cliente.

e Elfichero se genera a partir de los ALBARANES de COMPRA o de VENTA.

e Elpais del cliente o del proveedor tiene que ser distinto del pais de la empresa actual.

e Genera un registro si el pais del cliente o del proveedor esta marcado como pais comunitario.
e Genera un registro cuando el nimero de unidades de la linea es distinto a cero.

/_\ Sale Eurowin Declaracién del Intrastat
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Hay que escoger el mes y si se desea generar el fichero desglosado por cada linea de albaran. En caso
contrario agrupa las lineas por cddigo de articulo o codigo ¢cn8 (si se usa el cddigo cn8). Al pulsar el botdon
Generar fichero se genera el fichero en la ruta y con el nombre indicados. Por defecto en la ruta indicada en
el mantenimiento de empresa. El fichero se crea con la informacion de los ALBARANES DE VENTA de
clientes que tienen asignado un pais marcado como comunitario y que es diferente del pais de la empresa.

Hay que escoger el mes e indicar si se desea generar el fichero desglosado por cada linea de albaran. En el
caso contrario agrupa las lineas por cddigo de articulo o codigo ¢n8 (si se usa el codigo ¢n8). Al pulsar el
botdn Generar fichero se genera el fichero en la ruta y con el nombre indicados. Por defecto en la ruta
indicada en el mantenimiento de empresa. El fichero se crea a partir de la informacion de los ALBARANES
DE COMPRA de proveedores que tienen asignado un pais marcado como comunitario y que es diferente al
pais de la empresa.

La opcidn Listar el fichero de Exportaciones o de Importaciones muestra la ubicacion del fichero de ventas o
compras generado. Al pulsar el botdn Leer fichero muestra por pantalla los datos que se van a enviar a
Hacienda.

El detalle es el siguiente, segun el orden de la pantalla, aunque el fichero que se envia a Hacienda sigue otro
orden:

e  Articulo: Codigo de articulo o cédigo cn8 de las lineas de albaranes de venta o compra.

- Columna G) del fichero.
e Transac: Informacion indicada en el apartado "Naturaleza transaccion" de la configuracion de la
empresa.
- Columna D)
e Proc_es: Informacion del campo "Régimen estadistico" de la configuracion de la empresa.
- Columna |)

e Pais_Orig: No se cumplimenta cuando la declaracion es de exportacion, el pais de origen es Espafia

0 éste coincide con el Estado miembro de procedencia.
- Columna H)

e Provincia: Cédigo de la provincia espanola de Origen de la mercancia para la exportacion o de
Destino de la mercancia para la importacion, es decir, en ambos casos coge la provincia de la
empresa, que se obtiene a partir de los dos primeros digitos del codigo postal de la poblacién del
mantenimiento de empresa.
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- Columna B)
Puerto: Es el puerto o aeropuerto espaniol en el que las mercancias han sido cargadas o
descargadas. Si el modo de transporte probable declarado fuera maritimo o aéreo debera
declararse el puerto o aeropuerto de carga o descarga de la mercancia.

- Columna F)
Peso: Peso del articulo. Si la empresa trabaja con peso, toma el valor de la columna peso de la linea
del albaran. Si no, calcula el valor a partir del peso que hay en la ficha del articulo por las unidades
de la linea del albaran. El peso total del albaran lo podemos ver desde el albaran en “Campos
adicionales”. Se consigna el peso neto de la mercancia en kilogramos y sin decimales.

- Columna J)
Unidades: Unidades del albaran. Las unidades se expresan en una cantidad sin decimales.

- Columna K)
Transporte: Indica la informacion del campo "Modo transporte" del fichero de empresa.

- Columna E)
Importe: Importe de los albaranes.

- Columna L)
Val_Es: Importe de los albaranes.

- Columna M)
Cond_Ent: Cdédigo de “Condiciones de entrega” de la ficha del cliente o del proveedor, o de la
pantalla Portes de los albaranes de compra o de venta. En su defecto, el programa graba el valor
introducido en el campo indicado para tal fin en la generacion del fichero.

- Columna C)
Pais_Dest: Pais de PROCEDENCIA de la mercancia para las Importaciones, de la ficha del
proveedor; o pais DESTINO de la mercancia para las Exportaciones, de la ficha del cliente.

- Columna A)
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6. PAGARES DE COBRO Y DE PAGO

6.1. Pagarés de pago en Eurowin

e En el fichero de empresa, en la pestafa de configuracion de contabilidad, buscaremos el directorio
de pagarés.
La ruta es: C:\EWS00TERM\REPORTS\PAGARES

e En el fichero de empresa, en la pestafa otros, pestafia pagarés, escribiremos la palabra PAGARE,
para que nos aparezca el report de la carta pagaré, la cual nos da la informacion: Datos proveedor,
ndmero de pagaré, relacion de las facturas de compra que liquidamos con el pagaré en la parte
superior del report, y en la inferior, el pagaré en cuestion. Este report se utiliza desde emision de
pagarés, botdn Imprimir.

Entidades bancarias

El cédigo de la entidad bancaria se correspondera con el cédigo real utilizado por cada banco. También
deberemos indicar el nombre del fichero donde tenemos ubicado el report del pagaré de cada entidad en el
campo fichero pagarés. Estos reports estan dentro de

c:\ew800term\reports\pagares.

Eurowin por defecto ya lleva reports de pagarés de algunas entidades bancarias. Si se necesita algun report
diferente se tiene que confeccionar o adaptar a partir de uno ya existente.

Cuentas bancarias
En este formulario introduciremos el cédigo de la serie y el primer nimero de pagaré del papel continuo de
pagarés que nos proporciona cada banco para la impresion de nuestros pagarés de pago.

En la generacion del pagaré, ya sea de forma automatica o manual, nos pide la cuenta contable bancaria
por donde vamos a realizar el pago (572. correspondiente). La cuenta contable se relaciona con el nimero
de cuenta bancaria y al ser los cuatro primeros digitos, el cédigo de la entidad bancaria, reconoce el fichero

del pagaré a utilizar al encontrarse en el formulario de entidades bancarias.

Es decir, el enlace que se sigue es el siguiente:

Pagarés de cobro y de pago S30e Eurowin 6
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EMISION DE PAGARE => 572
CUENTA BANCARIA => 572 + (XXXX) de la ENTIDAD BANC.
ENTIDAD BANCARIA (XXXX)  => NOMBRE del REPORT a imprimir

Desde la carpeta c:\ew800term\reports\pagares\, copiar el report que tengamos mas semejante al que
necesitemos, cambiarle el nombre y desde el programa, formulario “entidades bancarias”, crear la nueva
entidad y poner el nombre del nuevo report “x.frx”.

Para la modificacion, seleccionar la entidad bancaria, entrar en el report y modificar.

Generador de pagarés

El generador de pagarés nos permite la generacion y la impresion de distintos pagarés con la utilizacion de
los pagarés de papel continuo que nos suministran nuestros bancos. El contador de los pagarés nos viene
por el contador introducido en el mantenimiento de cuentas bancarias.

Emision de pagarés
Utilizaremos este formulario para la generacion de los pagarés de pago insertando el nimero de pagaré
manualmente.
Para imprimir tenemos dos opciones:
- Botdn superior “Imprimir” donde nos imprimira la carta pagaré (report que se encuentra en fichero
de empresa, pestafia otros, pestafia pagarés)
- Siimprimimos por el botdn impresora que se encuentra en la parte inferior del formulario al lado de
las flechas azules de navegacion, escogeriamos la entidad bancaria y de esta forma reconoce el
fichero de pagaré del banco escogido.

Impresién de pagarés

Si el asunto a imprimir es pagare, imprimira el report de los bancos.

Si el asunto a imprimir es carta modelo asunto, imprimiremos la carta de los pagares donde guarda la
informacion del nimero o numeros de pagarés y nimero o numeros de factura que se compone. Carta que
se adjunta con el pagaré impreso.

Actualizacion de pagares
Desde esta pantalla asentaremos los pagarés de pago, pudiendo filtrar por fecha y por banco.

O Sale Eurowin Pagarés de cobro y de pago
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6.2. Contabilizacién de pagarés de clientes en Eurowin

Para utilizar la cuenta de Clientes - efectos a cobrar (431) hay que activar la opcién existente en el
Mantenimiento de empresa > Cfg. Gestion > Opciones Generales > Opciones de Contabilidad — Asentar
pagarés a través de cuentas de efectos a cobrar.

La opcion Recepcién de pagaré se ejecuta en el momento en que la empresa recibe un documento con
vencimiento adelantado.
Eurowin genera un asiento contable segun el formato siguiente:
Fecha del asiento: Fecha de recepcion del pagaré
Debe: 431 0 441 (dependiendo de si es 430 o 440) + la misma terminacion que la cuenta del cliente
Haber: Cuenta del cliente/ deudor
Definicién: "P:" + n° pagaré del cliente + "CL:" + dltimos 7 digitos del codigo del cliente + "VTO:" +
Fecha VTO pagaré

En el caso de editar un pagaré y modificarlo el programa borra el asiento original y crea un asiento nuevo
incluyendo la modificacion del pagaré. En el caso de borrar un pagaré, el programa borra el asiento
asociado.

La misma pantalla proporciona la posibilidad de seleccionar el tipo de documento que estamos recibiendo
entre:

e Pagaré

e Letras oficiales

e Pagarés no ala orden

e Cheque

La opcion Actualizacién de pagarés muestra un listado de pagarés a ingresar segun la seleccion del usuario.
Para ello, ademas de solicitar el periodo de fechas y el intervalo de bancos, en la cabecera se encuentra la
opciodn para seleccionar una de estas tres opciones:

e Ingresar en cuenta

e Actualizar cobro pagarés

e Todos

Pagarés de cobro y de pago S30e Eurowin e
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Y también el tipo de documento de documento que vamos a tratar. También se puede indicar si las fechas
del filtro son de emisidn o de vencimiento del pagaré.

En el pie de la pantalla aparece el botdn de impresion con el cual se imprime la lista de los pagarés que
vamos a ingresar en cuenta.

Las columnas del listado de esta opcion son:
NUMERO DE PAGARE, CLIENTE, IMPORTE, VENCIMIENTO, CUENTA BANCARIA CLIENTE.

En el momento de descuento de papel en el banco.

Si seleccionamos esta opcidn, el programa muestra Unicamente los pagarés que no tiene indicada la fecha
de ingreso. En el pie de la pantalla aparece un botdn para generar un segundo asiento a la cuenta bancaria
que nos va a solicitar, segun el siguiente formato:

Fecha asiento: Fecha de ingreso (A solicitar al hacer el asiento)

Debe: Cuenta del banco introducido

Haber: "5208" + la misma terminacion que la cuenta del banco introducido

Definicién: "CL:" + ultimos 7 digitos del cédigo del cliente + "VTO:" + Fecha VTO Pagaré + "B" + 3
ultimos digitos de la cuenta del banco

Al ejecutar esta opcion rellena la fecha de ingreso del pagaré.

En la pantalla del pagaré (Recepcion del pagaré) se muestra conforme estan contabilizados los efectos y
podemos navegar al asiento generado.

En esta situacion del pagaré NO podemos borrar el pagaré. En este caso hay que utilizar el botén
Desasentar pagaré, para borrar el asiento generado y la fecha de ingreso.

La actualizacién del cobro de pagarés se realiza en el momento del vencimiento del documento.
Si seleccionamos esta opcion aparecen Unicamente los pagarés que tienen fecha de ingreso (esta fecha se
actualiza automaticamente al ejecutar la opcion “Ingresar en cuenta”).
En el pie de la pantalla aparece el botén Generar asiento con el que se puede generar un tercer y definitivo
asiento con el siguiente formato:

Fecha asiento: Fecha de actualizacion (A solicitar al hacer el asiento)

Debe: 5208 + la misma terminacion que la cuenta del banco

Haber: 431 0 441 + la misma terminacion que la cuenta del cliente

Definicién: "Ingreso remesas" + fecha ingreso remesa
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En la pantalla del pagaré (Recepcion del pagaré) visualizaremos conforme estan contabilizados los efectos y
podemos navegar al asiento generado.

En esta situacion del pagaré NO podemos borrar el pagaré. Si es necesario podemos utilizar el botén
Desasentar pagaré para borrar el asiento generado en este apartado y en el apartado anterior (es decir,
borraré los dos asientos generados en el apartado de actualizacion de pagarés). También borra la fecha de
ingreso del pagaré, de forma que podemos contabilizarlo de nuevo desde la opcidn “Actualizar pagaré - A
ingresar en cuenta”.

Con la opcion Todos el programa actua igual que en la actualizacion de cobro de pagarés para los pagarés
que previamente se han ingresado en cuenta y genera el siguiente asiento para los que no se han ingresado
en cuenta:

Fecha asiento: Fecha de actualizacion (A solicitar al hacer el asiento)

Debe: Cuenta del banco introducido

Haber: 431 0 441 + la misma terminacion del cliente del pagaré

Definicién: Definicion estandar que aparece actualmente al generar el asiento

Los asientos realizados a partir de la recepcion y actualizacion de pagarés estan pensados para trabajar los
efectos a cobrar a nivel 3 y no entrar en el detalle del nivel 4 (en cartera, descontados...). Es por ello que la

cuenta que se debe poner en las cuentas estandar, nivel 4, es una 5208, para controlar las deudas a corto

plazo que tenemos con los bancos (y de ahi que la terminacion de la cuenta sea la de los digitos del banco
que introducimos).

En realidad la I6gica de estos asientos es la siguiente:

1.- RECEPCION DE PAGARE: Recoge que el cliente ya no tiene una deuda total, sino que es una deuda
documentada porque ya nos ha entregado un documento, aunque no esta vencido y, por tanto, no
podemos decir que esta cobrado definitivamente.

431 a 430

2.- ACTUALIZACION: A INGRESAR EN CUENTA: Refleja la entrada de deudas al banco (cuenta 520) debido
al descuento de los efectos y el correspondiente ingreso al banco.
572 a 5208

3.- ACTUALIZACION: ACTUALIZAR COBRO DE PAGARES: En el momento del vencimiento el banco
cobrara del cliente y si paga, todo el circuito debe quedar cancelado: ya no hay deuda con el banco y
podemos dar al cliente por cobrado.

5208 a 431

Pagarés de cobro y de pago Sa0e Eurowin O
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A efectos del riesgo y previsiones del cliente queda como sigue:

Resumen de pagarés de clientes
Actualizacién de pagarés

Opcidn o p
p e e _

. , , Pone banco - Sello

Prevision de cobro Incluida en pagaré Pone banco - Sello Cobrada
Cobrada

L Facturas pendientes de L En negociacion de cobro
Botdn riesgo del En negociacion de ) ,
dliente cobro en remesas y cobro Desaparece transcurridos los dias de

pagarés riesgo (fichero empresa)

Desaparece transcurridos los dias de

Listado de autocartera  Aparece la prevision Aparece la prevision i )
riesgo (fichero empresa)

Asiento 431 a430 572 a 5208 5208 a 431
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7. CONTROL DEL RIESGO DELOS

CLIENTES

La informacién contenida en este documento es valida para Eurowin 8.0 SQL estandar a partir de la
publicacion del mes de marzo de 2010.

En épocas de recesion econdmica interesa conocer a qué clientes la empresa esta financiando y asumiendo
un Mmayor riesgo.

7.1. Riesgo de los clientes. Posibilidades de Configuracion

Para controlar el riesgo de los clientes existen diferentes configuraciones que permitiran adaptar al maximo
el calculo del riesgo vy la forma de trabajarlo.
Las opciones se encuentran en

Mantenimiento de Empresa » Configuracién Gestién » Opciones Generales

Las posibilidades a nivel de configuracion son las siguientes:

g e
»
Cfy. Gestion
Codigo:01  Nombre: SAGE EUROWIN Buscar | RIESGO
General || Ventas | Compras = Opciones generales | Facturacion Ventas | Fact electrnica m@
Opeidn Estado -~
VER RIESGO DEL CLIENTE EN LAS VENTAS O
NO PRESENTAR RIESGO DE CLIENTES EN PEDIDOS ]
MO PRESENTAR RIESGO DE CLIENTES EN DEPOSITOS O
MO PRESENTAR RIESGO DE CLIENTES EN PRESUPUESTOS O
PRESENTAR RIESGO EN LAS VENTAS LINEALMENTE 0O
UTILIZAR DIAS DE RIESGO SEGUN FORMAS DE PAGO O

Explicacion de la opcion:

»»

Ver Riesgo del Cliente en las Ventas

Con esta opcidn, el programa presenta la pantalla de riesgo del cliente en la introduccion de los
documentos de venta de todos los clientes, independientemente que hayan o no excedido el limite de
crédito.

Control del riesgo de los clientes S0 Eurowin °
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No presentar Riesgo de Clientes en Pedidos
Con esta opciodn, en los clientes que excedan su limite de crédito, el programa no mostrara la pantalla del
riesgo al introducir un pedido.

No presentar Riesgo de Clientes en Depdsitos
Con esta opciodn, en los clientes que excedan su limite de crédito, el programa no mostrara la pantalla del
riesgo al introducir el depdsito.

No presentar Riesgo de Clientes en Presupuestos
Con esta opciodn, en los clientes que excedan su limite de crédito, el programa no mostrara la pantalla del
riesgo al introducir el presupuesto.

Presentar Riesgo en las ventas linealmente

Con esta opciodn, el programa presentara la pantalla de riesgo del cliente en cuanto se exceda el limite de
crédito al confeccionar el albaran de venta, es decir, si al empezar el albaran el cliente no esta excedido de
riesgo no aparecera la pantalla de riesgo, pero al introducir una linea con un importe que provoca el exceso
del crédito, el programa mostrara en ese momento la pantalla del riesgo.

Utilizar dias de Riesgo segun forma de pago
Con esta opcidn, el numero de dias de riesgo sera el de la forma de pago de la prevision. Si la prevision no
tiene forma de pago, los dias de riesgo seran los de la empresa.

’ FORMAS DE PAGO

Cédigo: (& Forma de pago en efectivo

Nombre

Recargo Financiero. Dias de pesgo 1]

Periodo de Giros: Giros

v

Tipo de Orden (C.S.B. N°34) Transferencia ~ Cheque Bancario

(i<] « » [bi)(&] “Sair_)

Existen otras opciones en
Mantenimiento de empresa >> Configuracién de Gestién >> Ventas >> Opciones

No tener en cuenta los pedidos en el calculo del limite de crédito
Con esta opciodn, el célculo total del riesgo del cliente NO sumara los pedidos pendientes, en cambio, si no
se marca esta opcion, los pedidos pendientes forman parte del riesgo del cliente.

Bloguear cuenta segun el limite de crédito

Con esta opciodn, el programa bloquea la introduccion de albaranes de venta (o traspaso de un documento
de venta a albaran) a los clientes que hayan excedido su limite de crédito. Esta marca actla sobre todos los
clientes; en cambio, en la ficha de cada cliente se puede personalizar para cada uno y bloquear las ventas si
ha excedido el crédito marcado. Igualmente en la ficha del cliente, si se selecciona la marca "Bloguear venta
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segun el limite de crédito", el programa mostrara la lista de documentos de venta (albaran, pedido,
presupuesto y depdsito) para que el usuario escoja en cuales precisa este control.

8 Mantenimiento de empresas ﬂ

»
Diatos I Contadores  Cfg. Gestion If‘rr_1 Contabilidad I Cfgl Ganeral

Cédigo:01  Nombre: SAGE EUROWIN

Coneolidada | Documentos I Conexiones |

General Yentas | Compras I Opciones generales I Facturacidn Ventas | Fact. electrdnica | || E|«v
Opciones Icédigos | Titulos I

[~ Albaranes cerrados
L e

I” Bloquear cuenta segn limite de crédito

I” No tener en cuenta los pedidos en el célculo del limite de crédito

T No dejar vender en caso no lener STUCK para el aniculo

[¥ Traspasar todo

I~ Campos adicionales para albaranes

I Facturacién por Obra

I” Presentar columna COSTES en depésitos

I” Utilizar lista de contenidos

I™ Utilizacién de forma de pago en los articulos

Calculo Stock en ventas: | SALIDA -~
‘ M 4|» .ll 5' Borrar Muevo [Aceptar] Cancelar]  air ”

7.2. Diferentes formas de cobrar a los clientes

7.2.1. Remesas Bancarias

El generador de Remesas Bancarias permite confeccionar y emitir remesas por impresora o en disco a partir
de previsiones de cobro a clientes. El proceso, a parte de la emision de la remesa, genera el asiento de
cobro y marca las previsiones como cobradas. Ademas, en la prevision de cobro, en el campo Banco
asigna automaticamente la cuenta contable de ingreso en la cual se ha remesado indicando el nimero de la
remesa en la que se ha realizado el cobro.

7.2.1.1. Remesas Bancarias al Cobro

En este caso, el programa realiza un dnico asiento. En el momento de asentar la remesa solicita la fecha del
asiento, proponiendo por defecto la fecha del dia (entendiendo que es la del Cobro).

Control del riesgo de los clientes S30e Eurowin °
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.;-...........'. ¥ de remesas bancarias de Cobro (Euro) &3
* Datos de laRemesa - Totales
Documentos a incluir: Eefies 1
N, Remesa: 1 Fecha: |oamams  [] Importe:| 746828
Banco, 004 ][] BANCO DEL NORTE Soporte Magnético
Banco Adeudo: REE cSB19 | csB58
CSB32 RBA
Previsiones de Cobro -
Sell  Wio Factura  Orden  Cliente Nombre Importe (s gg:;::: gzg:':‘
9 151208 130 143000064 GESTORIABIOSCA,SCP  7T468.28 | ()Lptra de Cambio
L/ Entrada de la fecha del asiento "3
_"‘__.—- l:nluu 1 A asien u
{.ar"” "ac‘ﬂ i
A Gef > [[Asentar Rem. || | | Eecha Asiento: o208 |[..]
1 _ﬂ_,.-“‘" _—
o rll| Cancelar
v
1< > '
g [ 3 | B [[] Asentar remesa por vencimientos
<) (€] (hwevo ) Eotar (o)
D GESTION DE ASIENTOS FUROWIN [SAGE EUROWRY Ejorcicho 01/01/09 - 31/12/09] &
Aslento Fecha & “ Q‘ w g @ a - E € ||| P
a |\ )
e e AR VLRI 1E LT 5 SE
Nortre CIETTIC A > TN ocscase oo)
Asiortos | Ventas | Compras | Cobros || Pagos | Fredefinidos _Diviga Ewo 3 1.000000 [ Euro ]
Cuenta Definicin Debe Haber S mSec Imparte L]
STI00002° | | REMESA RECIBOS M. 11 746828 [m]
43000084 REMESA N°. 11 Fra. 1301 - 15112/0¢ 7468280
™ »
B Caeems 2y R ) —
Lo @n

7.2.1.2. Remesas Bancarias al Descuento y Contabilizando por Vencimientos

En este caso, al trabajar con descuento se debe activar la opcidn "Asentar Remesa por Vencimientos". El
programa realiza un primer asiento con fecha de la emision de la remesa utilizando la cuenta 5208
(Descuento).

Ademas, realiza el resto de asientos con fechas segun el vencimiento de las diferentes previsiones incluidas

en la remesa. Es decir, realiza tantos asientos como fechas de vencimiento distintas tengan las diferentes
previsiones incluidas en la Remesa Bancaria de Cobro.

SA0E Eurowin
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.E-..-.. srador de remesas bancarias de Cobro (Fure) | X |
* Datos de la Remesa — Totales
Documentos a inchuir: Recibos: 1
N. Remesa: 12 Fecha: oanzos  |[] Importe: 1,124 68
Banca: | 004 BANCO DEL HORTE Soports Magnético
Banco Adeuda: e CSB19 || CSB5S

Previsiones de Cobro o ;
Sel. Vio, Factura  Orden  Cliente Nombre Importe (= O firzimli

2 151208 130 1743000065 SUPERMERCADOSIAFA 112068 |Spamounts

(img. Recibos | T Entrada de la fecha del asiento X
--""—."'“ LS
f—-‘"""ﬂ da qnringir Bar
! 2 Ll —_— iento: | 0312709
\Cer=- A Fectonene S
= [Aceptar | | Cancelar

w

> ﬁ;rbaremesa - - ———

I<|

L | L3 m Asantar ramesa por vancimienios

efa)o ] [€]  [twevo J(Ediar ] - [ Saiv ]

IO GESTION DE ASIEHTOS EUROWIN [SAGE TUROWIN Ejercicis 01

W 2009]

b A AL ey

LYY RANCO DEL NORTE Saldo: | 6,136.61 Descuadre: 0.00
Agiontos |Vems Compras | Cobros || Pagos | Predefinidos _DRga | Ewo 100000 i Euro ] Asiontos [Vurﬂas Gompras | Cobros || Pagos | Predefinidos Diviga Euo v 1oooo i Euro J
Cuenia Deefinicidn Debe Haber S |~ Sec Importe L] Cuenta Diefinicion Debe Haber 5 |mSec Importe L]
57200002 | REMESA RECIBOS N 12 1,129.68 [m] REMESA RECIBOS N, 12 [m]
52080001 REMESA RECIBOS W 12 1,128 68001 43000065 REMESA W 17 Fra, 13171 - 1512/08 1,129.68 0
m = ™ v
A s e I T | | ey 7 T 1 1
@n @n

7.2.1.3. Remesas Bancarias de Cobro sin Descuento pero Asentadas por Vencimientos

En este caso, en el momento de la generacion de la remesa se deben activar las siguientes opciones:
- Asentar Remesa por Vencimientos
- No utilizar cuenta de efectos descontados

El programa realiza los asientos con fechas posteriores segun los vencimientos de las previsiones. Realiza
tantos asientos como fechas de vencimientos distintas existan en las diferentes previsiones incluidas en la
Remesa Bancaria de Cobro a realizar.
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T Generador de remesas bancarias de Cobro (Euro) &3 T GESTION OF ASIENTOS EUROWIN [SAGE FURDWRL Ejercicia 01701 (_“
»
Datos de la Remesa Totales 2
Documentos a incluir ’ @ ﬂ | & J HH!
Recibos: 1 [Eraco fproviion) evmewe |_35 | 4 | B | galir
N. Remesa: 13 Fecha:|oxn208 |[] importe:  1.288.38
: - Norbre [T o [MENPET]  Descuste 0.09
Banco: 004 ([ BANCO DEL NORTE Soporte Magnéti :
Banco Adeudo RE E B5 Asientos | Ventas | campras || Cobeos | Pagos || Predenans | _Diviga €0 v 10w s Euro |
ABA Cuenta Definicion Debe Haber S |miSec Impone ~
Previsiones de Cobro 57200002 | REMESA RECIEOS N9 13 1,288.38 [m]
Sell Vio. | Facta. 1Oden Clents TS impore (] @ Recibo Normal 43000066 REMESA NP 13 Fra. 132/1 - 15/1200¢ 1288380
2 1208 132 1743000066 JOAN GOMATRULLOLS | 1.20830] |Qrecbocuets
Limp. Recibos J
-’
P rada
{cers2— : ;
o~ EErr T [ T BT [ |
uuro Bl
v
1<) :
v = ® [} Asentar ramasa por vencimientos___
[ZINo ubizar cta.de efectos descortados]
<> [€] Nuevo [ Editar Salc

A modo de resumen, las posibilidades de trabajar las remesas bancarias son las siguientes:

[

REMESAS BANCARIAS DE COBRO

v

AL COBRO

ASENTAR REMESA POR
VENCIMIENTOS A DESCUENTO

)

ASENTAR REMESA POR VTO. Y
NO UTILIZAR CUENTA
EFECTOS DESCONTADOS

v

ﬂsiento que realiza el program:x

v

msientos que realiza el programh

v

msientos que realiza el programh

A F.Dto V1
572 a 430 572 a 5208 572 a 430
X V1 V2
5208 a 430 572 a 430
V2 X
5208 a 430
X
Fechas Guardadas: Fechas Guardadas: Fechas Guardadas:
F.Dto. F.Cobro F.Vto F.Dto. F.Cobro F.Vto F.Dto. F.Cobro F.Vto
Ej: Ej: Ej: Ej: Ej: Ej: Ej: Ej:
14/10/09 15/10/09 01/10/09 | 01/10/09 | 15/10/09 01/10/09 | 01/10/09
\ 01/10/09 | 18/10/09 | 18/10/09 \ 10/10/09 | 10/10/09
DONDE...
A: Fecha de Cobro
F. Dto.: Fecha de Descuento
F.Vto.: Fecha Vencimiento
V1: Fecha Vencimiento 1 (de una prevision)
V2: Fecha Vencimiento 2 (de una prevision)

e SA0E Eurowin
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7.2.2. Pagarés

Mediante la Recepcion de Pagarés se pueden introducir los datos de pagarés de cobro. Los pagarés se
generaran a partir de previsiones de cobro de las facturas previamente emitidas, es decir: los pagarés se
generan a partir de previsiones de cobro ya existentes.

Después de rellenar los campos correspondientes del cliente, nimero de pagaré, cuenta corriente del
cliente, cuenta contable, etc., se acotara las fechas de vencimiento de las previsiones y de las que
aparecen en la pantalla se marcan las que entran en el pagaré, en la columna Sel. Y se pulsa el boton
Aceptar. De esta forma, ya se tendra introducido el pagaré.

La contabilizacion del pagaré se realiza desde la opcion Actualizacion de Pagarés. Una vez contabilizado,
aparecen las opciones Ver Asiento del cobro y Desasentar Pagaré.

7.2.2.1. Pagarés al Cobro (Sin utilizar la 431)

Para contabilizar un pagaré al cobro, es decir, sin utilizar la cuenta de Efectos de Clientes (431), se debe
realizar desde la pantalla de “Actualizacion de Pagarés”. En este caso, el programa realiza un dnico asiento.

[
) Recepeion d ) Fu

b Datos del pagaré
Cliente: 43000002  [g].7] Euroww
N° Pagaré. 5566 Tipo Documento:
Cuenta: 2100 4512 | B4 | 0214525478
Bancg | 57200002 BANCO DEL NORTE
Recepcion: 04112103

| Vencimiento:| 14n208 I

v

Fecha de Vencimiento del Pagaré

Ingreso:

Impogte: 9,600.00
Seleccion de previsiones
Desde: | 01/01/09 Hasta: 3111209
Factura Orden Emision Vio Importe Sel' | . L,
218 1 04127 04/12/08 Xy » Fecha de Vencimiento de la Prevision
v
Total Previsiones 9,600.00
lie) <[> | Pi) Borrar _Nuevo " [Lsair_]

En la Actualizacion de Pagarés:
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T Actualizackon de pagarés de cobre

» )
Criterios de seleccion
(3 Fecha Vencimiento O Fecha Recepcitn
Desde fecha: 011208 |[] Hastafecha: 120 [

Banco bniciak 57000000 | [@|[2]  BancoFinal 57200004 | (][]
Tipo documento:| TODOS LOS TIPOS » @ lngresar en cuenta O Actualizar cobro pagarés O Todos
Seleccion de Pagarés

| _Pagaré Chente Mombre Importe Vio Sel Fla :,‘D antabilizar pagaré %)
5568 43000002 EUROWIN 960000 1411209 [+
Cliente; EUROWIN
Importe 9.600.00
anco: 57200002 [l ~ | BANCO DEL NORTE

Eecha: 14112100 [Z]
[ Aceptar | Cancelar |
v
[ Seleccionar jodos Total pagarés: 9,600.00 T
[ Seleccionar pagarés | Generar asiento | | imprimir pagarés | [ Cancelar | Salie |
. v
T GESTION DE ASIENTOS FURE £ E [ i - & ,
< Tra It i Fecha de Cobro del Pagaré
. = | 4 { P Q
L BANCO DEL NORTE Saldo: [T Descuadre: 2.00 l
Agaentos |vun1u Compras | Gobeos || Pagos || Predefiniges | Diviga Euo bed § 000000 3 Euro |
Cuerta Diefinicitn Debe Haber |5 »'Sec Innpeorte: [}
5200002 | COBRO DE PAGARES $,600.00 [m]
43000002  COBRADO PAGARE 5566 9,600 001
v ]
1
uero []

7.2.2.2. Pagarés utilizando la cuenta de Efectos de Clientes (431) y Descuento (5208)

Si se desea utilizar la cuenta de clientes, efectos a cobrar (431), debemos activar la opcion existente en el
Mantenimiento de empresa >> Configuracion de Gestion >> Opciones generales >> Opciones de
Contabilidad “Asentar Pagarés a través de cuentas de efectos a cobrar”.

En la Recepcion de Pagarés, el programa generara un asiento contable utilizando la cuenta de efectos a
cobrar.
En la Actualizacion de Pagarés, al trabajar con descuento se marcan con las siguientes opciones:

- Ingresar en Cuenta: El programa mostrara Unicamente los pagarés que no tengan indicada la Fecha

de Ingreso. Al pie de la pantalla aparece el botdn para generar el segundo asiento utilizando la
cuenta de descuento (5208).
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Actualizar Cobro: El programa mostrara Unicamente los pagarés que tengan Fecha de Ingreso.

(Esta fecha se actualiza automaticamente en la pantalla de Recepcion de Pagarés). Al pie de la

pantalla aparece el botdn para generar el Ultimo asiento.

T Rocopcion de pagarés (Euro

5 [ X] D GESTION DE ASIENTOS EUROWIN [SAGE EUROWIN Efercicio 01/01/09 - 31/12/09]
Datos del pagaré

_.—//

SX]

Fecha m € |id|pi :‘
Chente: 43000002 [ 0441209 - s | 4] » | sai
W L o locsret: DGR FUROWIN SOFT D d ooo]
: escuadre: X
Cuenta: 2100 2354 59 | 0356487548 — =
Bancg: | 57200002 @3 BANCO DEL NORTE Asientos iVenlzs Compras || Cobros | Pagos || Predefinides | Divisa Euro v 1,000000 £ Euro J
ReCcSpeor] 011200 D | Cuenta Definicion Debe Haber S |a'Sec Importe 2
Vencimiento: 14209 | [] »- | MH31000027 P 6655 CL 3000002 VTO: 14/12/08 9,600.00 (@]
Ingreso: = 0002 P 6655 CL: 3000002 VTO: 14/12/08 9.600.000
importe 9,600 00 i
Seleccion de previsiones 0
Desde; 0120108 Hasta 311209 u
Factura Orden __ Emision Vto Importe Sel & :
216 1 04/12/08 04/12/09 9.600.00 i
] ~ v
9,600.00 9,600.00
Libro:
v
Total Previsiones: 9,600.00 %IVA  Imp. IV Imp REC
(] &> o] [Borrar | tuevo ] Edtar | [_sair_]
7 GESTION DE RSIENTOS EUROWIN [SAGE EUROWIN Ejercicio 01 J= IQ
=\ [a[a ]88 [OEEEES
5 ) 4| P | salic
LGl lE] BANCO DEL NORTE deu 1.r 024.99 Descuadre; 0.00
k EATR e — Agientos ‘Ventas Compras | Cobros | Pages | Predefinides | Diviga Euwo M 1.000000 =5 Euro |
Criterios de seleccién - . - 7
@ Fecha Vencimiento O Fecha Recepciin Cuenta Definicion Debe Haber 1S |a/Sec Importe ™
Desce fecha: onzos (] Hasta fecha 14nans ] 57200002 COBRO DE PAGARES 49,600 00 O
Banco niciat 57000000 | () Banco Finat. 57200004 | (@) 52080002 CL- 3000002 VTC: 14/12/09 BO02 9,600.0001
Tipo documents: TODOS LOS TIPOS » @ Ingresar en cuenta O Actualizar cobro pagarés O Tados
Seleccion de Pagarés
Pagaré Cliente Nombre Imparte Mo Sel | |~
6655 43000002 | EURCWIN 950000131209 %)
v ™
; e —
Imp. WA %REC  ImpREC
(u] tado .-

Seleccionar Generar asienta

0 GESTION DE ASIENTOS EUROWIN [SAGE EUROWIN Ejerc 1101409 - 31 [12109] ~Jo/ed
Fecha . L & € II‘ [*7]
Exrocto) e |55 | € ] P | g8l
[WGIER EFECTOS DESCONTADOS Saldo: | -6,360.25 Descuadre: 0.00
= - ) ; 1 [ Asientos |Venlas Compras | Cobros | Pagos | Predefinidos | Divisa Euwo > 1.000000 4 Euro |
T0 Actuatizackin de pagarés de cobr &3 |
* Criterios da seleccion Cuenta Definicién Debe Haber 1S |s'Sec Importe &
@ Fecha Vencimiento O Fecha Recepcitn 52080002 | COBRO DE PAGARES 9,600.00 [m]
Desde fecha: ovm2me  |[] Hasta fecha: 1w120e |[C] 43100002 Ingreso remesas 04/12/09 9,600.00]
Bancolniciat | 57000000 | [[&][Z]  Banco Finat 57200004 | [
Tipo documents:| TODOS LOS TIPOS » O Ingresar en cuenta & Actuakzar cobro pagarés O Todos
Seleccion de Pagarés
Pagaré | Cliente Nombre Importe i, Sel s
6555 43000002 | EURGVIN 3,600.00 141209 )
v 2
- sasnod] oeonm0 —
bror @m
Cod BaselVA  sva  Imp. VA
L] -
[ Seleccionar fodos Total pagaras: 9,600.00 g

Generar asiento

[prine pagarés Cancelar | Salr
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7.2.2.3. Pagarés utilizando la cuenta de Efectos de Clientes (431) sin Descuento (5208)

En este caso, el programa realizara un primer asiento utilizando la cuenta 431 y en el momento del cobro se
realiza el segundo asiento para finalizar el circuito:

Receperen & pagaiea Tearo) B3| TDGESTION DE ASIENTOS FUROWIN [SAGE EUROWIN Ejercicio 01101709 - 3171 2/09) EEE
el u[a[a (8804 ke
Cliente: 43000002 [G@JL7) Eumowmn 041209 (o] | logservefRvitin import | Estact.| - | A Jestoctalprovision| imias |_55 | 4 J P | e
N°Eagaré: 6855 Tipo Docurmenka: [T Eurowan soFT Salda: 11,520.00 Descuadre: a.ao}
Cuenta 2100|2354 ) 59 | 0356487548 — = =
Bancg: 57200002  [34]. 7] BANCO DEL NORTE Asientos |Ven|as | Compras | Cobros || Pagos | F i | Diviga  Ewo ~ 1.000000 (4 Euro I
Recepcion:| o200 | [] Cuenta Definicitn Debe Haber 15 |al5ec Importe £y
Vencimiento: 141208 | () 43100002, | |P. 6655 CL 3000002 VTO. 14/12/08 8,600.00 O
A 43000002 P: BBS5 CL: 3000002 VTO: 141209 8.800.00 1
Ingreso -
Importe: 9,600.00
Seleccion de previsiones
Desde: 010109 Hasta: 311209
Factura Orden __ Emision Mo. Importe Sel &
| 216 1041208 04/12/08 9,600.00 :
I v
nirapsrtida|Reter 960000  9600.00 '
Referencia Libro] E]] |
Y. =3
Total Previsiones: 960000 .
14 [™
AR Ver preision Borrar | Nuevo | Editar Salic T} -
T Acruatizacién de pagarés do cobre = TD GESTION DE ASIENTOS EUROW YW Efercicio 01/01/09 - 31/12/09) = ——Ld
L3 -
Criterlos de selecclon
Fech “
(@ Fecha Vencimiento ) Fecha Recepcidn seha m g @ g :f m € |i[d|Pi i
Desde fecha: ovizme ] Hastafecha: [1nzo0 |[] 585 | 1unzoe ] y VA _erocto seone | S5 | 4| D | sair
wcomis st | GIE) s rest sro0st | (BED Yorre (T > MEMMMTIT  Ocscose 0]
Tipo documento: TODOS LOS TPOS v O cuenta O Actushizar cobro pagarés  © Todos — =
S I CORC POg “ Asientos \Vanus Compras | Cobros | Pagos || Predefinidos = _Divisa Euro Y. 11000000 28 Euro I
Seleccion de Pagarés . . .
| Pagare | Clente = Mombre | impote Vo Sel | Cuenta Definicion Debe Haber S |aSec Importe ~
(5855 43000002 EURCWIN 950000 1471208 [l | B720000270] COBRO D PAGARES 3,600.00
: 43100002 COBRADO PAGARE 6655 9600001
v i
O Seleccionar [odos: Tatal pagarés: egoooo, 0 - - =l ! - . i
' (B2 (AasirJorar) 9.600.00] 960000 ]
[&Iecr.marmresl Generar asiento II (imprinee pagares | [Cancelar | Saic Libeo; @m

% VA Imp. IVA
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A modo de Resumen, las posibilidades de trabajar Pagarés de Cobro son las siguientes:

PAGARES DE COBRO

v

SIN UTILIZAR LA CUENTA DE
EFECTOS (431)

Asiento que Realiza el Programa:

v

UTILIZAR LA CUENTA DE

EFECTOS (431) Y LA CUENTA DE

DESCUENTO (5208-Ingresar en
Cuenta)

Asientos que Realiza el Programa:

v

UTILIZAR LA CUENTA DE
EFECTOS (431) PERO NO LA DE
DESCUENTO
(Opcidn “Todas”)

Asientos que Realiza el Programa:

A Al recepcionar el Pagaré: Al recepcionar el Pagareé: (1)
572 a 430 X X
X 430 a 431 431 a 430
Al Ingresar en Cuenta: (1) Al Actualizar Cobro “Todas”: (2)
Fechas Guardadas: F.Dto. A
F.Dto. F.Cobro F.Vto 572 a 5208 572 a 431
Ej: Ej: X
14/10/09 15/10/09 Al Actualizar Cobro: (2)
F.Cobro
5208 a 431 Fechas Guardadas:
X F.Dto. F.Cobro F.Vto
; Ej: Ej: A Ej:
RS el Ele 255 14/10/09 | 15/10/09
F.Dto. F.Cobro F.Vto
Ej: Ej: Ej:
01/10/09 | 01/10/09 | 15/10/09
J 01/10/09 | 14/10/09 | 15/1 0/09/ J
DONDE...
A: Fecha de Cobro
F. Dto.: Fecha de Descuento.
F.Vto.: Fecha Vencimiento.
V1: Fecha Vencimiento 1 (de una prevision).
V2: Fecha Vencimiento 2 (de una prevision).

7.2.3. Pagarés incluidos en Remesas Bancarias (Novedad)

Se ha incorporado la posibilidad de generar Remesas Bancarias de Cobro de Pagarés, en el menu
Contabilidad >> Previsiones >> Remesas bancarias de cobro.
En el momento de generar la remesa bancaria, si se desea incluir pagarés se debera seleccionar la opcion

Pagarés en “Documento a incluir”.

Control del riesgo de los clientes
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I Generador de remesas bancarias de Cobro (Euro) kad
* Datos de la RemefFa - Totales
Documentos a incluir. @) Preyisiones O Pagarés ecibos: 0
N. Bt ; T reene 17 ™ Importe: 0o

Banco: @) Soporte Magnético
Banco Adeudo: @ SB1 CSESE

Previsiones de Cobro

Sel. Vo, Factura 'Orden Chente Mombre Importe [~
-
1< >
¥ L] L
e » (Bl € alic

En el momento de seleccionar las previsiones, el programa filtra y muestra las previsiones incluidas en
pagarés de cobro segun la acotacion previamente marcada.

T Generador de remesas bancarias de Cobro (Euro ﬁ
* Datos de la Remesa Totales
Documentos a incluir: Pagarés: 0
M. Remesa: 14 Fecha: 0a12m3 D @ lmpresora O Disco Irmporte: 0.00
Banco: | 004 BANCO DEL NORTE Soporte Magnético
Banco Adeudo: [@ =] CSE1S CSB5E
Fg e i & o
»
Pagarés de Cc | Fechas Vto.
Sell_Wto. Desde: 01108 [, ] Hasta: 311208 |[.]
Cliente
Desde: mE Hasta: 43100010

Banco Remesa
004 - EANCO DEL NORTE (57200002)

t v
I<! >
A
Seleccionar Todos || Limpiar Seleccidn
M 4 F M € [gc_eﬂ]gan:elar

El funcionamiento de la generacion y contabilizacion de las remesas sigue el funcionamiento estandar.
NOTA: Si se trabaja con la cuenta de efectos a cobrar en los pagarés de Cobro (431), el programa,

al contabilizar la Remesa, tiene en cuenta el asiento del Pagaré con la cuenta de Efectos (431) y
queda correctamente relacionado con la Remesa Bancaria de Cobro.

= SdOe Eurowin Control del riesgo de los clientes
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7.3. Tratamiento del riesgo diferenciado segun el cobro sea a
descuento o a gestion de cobro.

En este apartado se analiza el control del Riesgo de Cobro de Clientes, viendo el tratamiento que da
Eurowin segun el cobro sea a Descuento o simplemente a Gestion de cobro.

Se indican los datos que se presentan con el botdn “Riesgo” de la ficha del cliente, como analizar el Listado
de Autocartera, el Listado de Riesgo Bancario y el Listado de Excedidos de Crédito.

Es decir, se detalla toda la informacion necesaria para conocer a qué clientes la empresa esta financiando y
asumiendo un mayor Riesgo.

7.3.1. ;Qué datos muestra el botén “Riesgo” de la ficha del cliente?

En la pestana Facturacion del Mantenimiento de Clientes se dispone de toda la gestion del Riesgo por
cliente:

M Mantenimiento de clientes
Datos | | F i \ Ventas | Di Otros || Observaciones | Campos adicionales
Cédigo: 43000001 Nombre: CLENTE CONTADO
Caracteristicas de facturacién Giros
Tipo facturacion @D Giros a
Forma de Pago. 01 []. 7] contaoo
Tarifa de Venta &
Eontreparbda CSB  Refundido automatico
Cliente Fra
N° de impagos 0
Dias de pago: 0ly| 0| CopiasFactura| 0 Tipo: | Normal Ultimo impago: | / / Cliente: F=lizel im0l
Valorar albaran Una factura por albaran Una factura por pedido Bloquear Ventas al cliente
Listado 3005.06 Nacional Comunitario Extracomunitario Fechas LD
Portes S Prrrey D Baia O Pedidos pendientes de senar .. ... ... ... -LEJ] 0.00
Importe Venta 000 |importe Portes: 0.00 T VPP - V) Albaranes pendientes de facturar .. ... ... ._ 3546184
Tipo de IVA Limite de crédito Facturas pendientes de cobro . .............. 0.00
Tipo de VA Compafia 2 o -
Recargo Recargo financiero (%) 0.00 Tip Credit @ Facturas en negociacibn decobro .. ... ... ... : n.on
Retencion Sobre base  Sobre total facturd o Operacitn Fras. ptes. de cobro en remesas y pagarés . . .. @ 578.76
Tipo Retencién
- Base Limite Crédito: EURO
Retencion no fiscal % | 0.00 Total fachu Bloquear Venta si supera el Limite de Crédito Totaldeimpagos:0 ... 0.00
[ )i I ii h Efectos Impagados (4315) ... ... .. . 0.00
Prevision] Extracto [Estadistifal Riesgo [m mﬂnu ﬁonarluuevol Edtar Salir g ¢ ) :
Total Pendiente de Cobro........................... 36,040.60
Limite de Crédito.._..._..._..
>
7 | CREDITO DISPONIBLE
| |mprimir Informe: | [ Actualizar limite de crédito | 1 lir

El Riesgo o Limite de Crédito se calcula de la siguiente manera:

Pedidos Pendientes de Servir (se suma 0 no en funcion de la configuracion comentada anteriormente) +
Albaranes Pendientes de Facturar + Facturas Pendientes de Cobro (previsiones pendientes) + Facturas en
Negociacion de Cobro + Facturas Pendientes en Remesas y Pagarés = TOTAL PENDIENTE DE COBRO.
También se visualizan a nivel informativo los impagos del cliente en el campo “Total impagos”, tanto el
numero de recibos impagados como el importe.

Control del riesgo de los clientes S30e Eurowin @
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En la casilla “Efectos impagados (4315)” se muestran aquellos asientos realizados a la cuenta 4315nnnn,
donde nnnn es la terminacion del codigo del cliente.

NOTA: Hay que tener en cuenta que algunos puntos son configurables por el usuario. Consultar en
el apartado Riesgo de los Clientes. Posibilidades de Configuracion.

Desde la pantalla del Riesgo es posible navegar a los diferentes documentos que se encuentran en alguna
de las situaciones que comportan Riesgo: Pedidos pendientes de servir, Albaranes pendientes de facturar,
Facturas pendientes de cobro (previsiones pendientes), Facturas en negociacion de cobro, Facturas
pendientes en remesas y pagarés.

Pedidos Pendientes de Servir
Se visualizan todos los pedidos pendientes de servir con el IVA incluido y restandose, si las hay, las entregas
a cuenta de los pedidos pendientes.

WP Ver pedido @

| Pecios pendientes de servir

Numero Fecha Imp Pendiente | »

2m 091209 5787

Si se desea obtener informacion
detallada acerca de los pedidos
pendientes de servir, mediante el
botdn “Ir al pedido” se podra navegar
al documento.
Segun donde esté situado el cursor
visualizaremos un pedido u otro.

Toe‘a!.fwe 97 21

[ Ir al pedido 22 | - ———

Albaranes Pendientes de Facturar

Se visualizan todos los albaranes pendientes de servir con el IVA incluido, restando, si las hay, las entregas a
cuenta de los albaranes pendientes. En este apartado se muestran TODOS los albaranes pendientes de
facturar, tanto si estan marcados facturables como no facturables (entendiendo que ésta es una situacion
transitoria).

@ Sale Eurowin Control del riesgo de los clientes
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¥ Ver albaranes E|
-| Albaranes pendientes de facturar
Mumero Fecha Importe ~
136 I‘.!fD 158182
158 1406089 5468153
L L 548153 Si se desea obtener informacion

detallada acerca de los albaranes
pendientes de facturar, mediante el
botén “Ir al albaran” se podra
navegar al documento.

Segun donde esté situado el cursor
visualizaremos un pedido u otro.

-

Tolal mporte 12,967.12
( Ir al albaran 132 | —

Facturas Pendientes de Cobro
Se visualizan todas las facturas pendientes de cobro a través de la pantalla de las previsiones de cobro.

P Proviciones de cobrs ({uro) [3
Cosge R (R Cherte  NUNTEX, SOCL
Oniga  Ewe v Oresss Cambo 10000 - L7 Cambio Prevision 1 0000
Factura Ord_SeiVencen mporte{DIV) Impone Entrega(OiV) Entreca o Ermsion Ow )

05 200 oan11o BN no 000 000[ 031209 000
-

1B >
{
| Recibos: Entroge: Entrogs (D) Tota! fmp.: 578 l'
D Selecoony todas  Cla. de cobro {1} Facora

([Ver grewsion | ertacturs ] (Generar cotro | Cancelsr _

Facturas en Negociacion de Cobro

Permite visualizar todas las facturas que estan en negociacion de cobro, es decir, previsiones cobradas en
sus diferentes estados -— ya sean libres (que exista una fecha de cobro), incluidas en Remesas (que exista
una fecha de vencimiento = fecha de cobro) o incluidas en Pagaré (que exista una fecha de cobro) — que
todavia no han superado los dias de riesgo configurados en el fichero de empresa (0 segun la opcion de
dias de riesgo por forma de pago).

Es decir, una factura desaparece de la casilla de “Negociacion de cobro” en el momento que hayan
transcurrido los dias de riesgo contados a partir de la fecha de cobro.

Excepcion: No aparecen las previsiones que se han cobrado por una cuenta de caja (570).

Control del riesgo de los clientes S30e Eurowin o
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I Ver facturas 3] Si se desea obtener informacion detallada acerca de las
| ver facturas en negociacidn de cobro facturas en negociacion de cobro, mediante el boton “Ir a
Factura Fecha cobroIFecha vencto, Importe ~ la previsidon” se podra navegar al documento.

01109 19/11/09
94 04/12/09 04/12/09

Segun donde esté situado el cursor visualizaremos un
pedido u otro.

Ademas se visualiza para cada factura su fecha de cobro y
de vencimiento.

¥ Previsiones de cobro (Euro)

Datos de la factura
Eactura: 89 Orden 1 Afio;| 2009 ° | Inchida en Remesa: 2
L Cente:[ 43000010 | 7(3] NUNTEX, ScEL C. Refundida:

ottt = MR Importe 8,961.09 Diasa; Eura
I[ Ir a la prevision 89 I I isifn: 201 009 ncimisnip 1nine  ([L]
Cobro: 30109 |[Z]  Descuento ]
Bancg 57200001 | 73(7) BANCOS |
F.Bago. 02| 7i[.7] CREDITO A30 DIAS
Vendedor 01| (7] JORDI BOBC fw
Cobrador 01| 7 [.7] JORDI BOSC S|

Datos Bancarios

Entidad: BANCO DEL SUR Cta. Cte:|0182| 1084 || 28 (0101234467 | ™

Pagaré

Inchuida en Pagaré: ‘Vencimiento: Imgeorte: 0.00
TOnT (er asiento [impago ) Brevsiones) (€]

Facturas Pendientes en Remesas y Pagarés:

Permite visualizar las previsiones que estan incluidas en una Remesa o en un Pagaré que todavia no esta
cobrado.

I® Previsiones pendientes en remesas o pagares

]VerPendre;#esen remesas o pagares Si se desea obtener informacion detallada
Numera Fecha emision Fecha dto.  Fecha vencto. Importe N acerca de las facturas pendientes en
| 10/11/0 10/12/09 960.0 Remesas y Pagarés, mediante el boton “Ir @”
117 15/12/09 06/12/09 20/12/09 256.90 se podra navegar al documento. (Remesas o
M moms  ome s S5 pagarssegin coresponde)
: Jn n : i | rsor
203 09/01/09 15/12/09 15/12/09 356 66 S‘egull donde esgg d stutado el curso
204 09/12/08 10/12/00 15112108 356.67 visualizaremos un pedido u otro.
204 09/12/09 10/12¢09 15/12/00 156,67 Ademas se visualiza para cada factura su
204 09/12/09 10/12/09 15/12/09 356 66 fecha de emision, fecha de descuento del
pagaré o remesa y de vencimiento de la
prevision, en remesas, o del pagaré, en
pagarés.
A
Total Irmporte | 335697
Ira ¢ P= ]]

@ S0 Eurowin Control del riesgo de los clientes



/

Manual de Eurowin __//

En el caso que se trabaje con la cuenta de descuento (5208) se visualiza la fecha del descuento de la
Remesa o del Pagaré. Se entendera que, si existe fecha de descuento pero no fecha de cobro, esta
pendiente y por tanto, aparecera en esta parte.

A modo de Resumen se facilita un cuadro con las diferentes situaciones para poder visualizar las previsiones
en cada momento segun su estado:

APARECE DESAPARECE JAPARECE DESAPARECE APARECE DESAPARECE
Cuanddo
exisie un
Al generar la [Cuando existe un asiento de |Fecha cobro + dias de
|prevision asiento de cobro cobro resgo
A partir fecha cobro real
{fecha de cobro, sies

Mo sade pg Al crear el diferente alafechade  |A padic fecha|Fecha cobro « dias de
* Con DESCTO. hay pogare pagare descto. ) cobro real  [resgo
* Sin DESCTO, (sin
431 activado o con
431 activado, pero sin [No sale pg Al crear el A partir fecha|Fecha cobro + dias de
lingresar en cusnta)  |hay pagas paare A partir fecha ook cobiro esgo
e SESCUERTS:
A Sentar remes por
lvencimisntas (se
distinguiri porque
existe fecha de
descusnto y en koa A partir de la
demids casos estora Al crear la A partir d& la fecha de  |lechade |Fecha de vencimients
[vacka) No sale FETESa wencimiento vencimienis |+ dias de rissgo
" Sin DESCUENTO -
|Asiento nomal de Al crear la A panir fecha|Fecha de cobeo + dias
cobro de remesa Mo sale remesa A partir fecha de cobro | de cobro e riesgo
* AsEnlar mesa por
[wencimisntos + ha
utilizar cuenta electos Al crear la A padir fecha|Fecha de cobeo + dias
de scontados Mo sale FemEsa B partir fecha de cobro  [de cobeo Pl S35

NOTA: En el caso de remesas cobradas con descuento previo, la fecha de vencimiento coincide
con la fecha de cobro.

CASO DE CLIENTES CON CLIENTE FACTURA ASOCIADO

Aquellos clientes que tienen asociado un cliente factura disponen de pedidos y albaranes acumulados a su
cuenta, en cambio las facturas y previsiones correspondientes se acumulan al cliente factura.
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Es por ello que cuando se realiza la consulta del riesgo en un cliente factura, en pedidos pendientes se
muestra también la suma de todos los pedidos pendientes de todos los clientes que tengan asociado el
cliente factura en cuestion y en albaranes pendientes también se muestra el importe resultante de la suma
de todos los albaranes pendientes de todos los clientes que tienen asociado el mismo cliente factura que se
esta consultando, restando las entregas a cuenta de pedidos y albaranes pendientes.

7.3.2. ;Cémo se analiza el Listado de Autocartera?

Z Listado de autocartera

echas

] r ® Vencimiento
- 01401409 Hasta: | 31112109 -
D Q =t O Emision
Ruta

Desde: Hasta: | 03
Cliente
Hasta: 43100062

Desde: | 43000001
Importes )

[J Acotar por importes: Minimo: Maximo
Vendedory Cobrador

Vendedor: | | Cobrador: |

Formas de pago

Céd. Nombre Sel. ~ [ Seleccionar Todos |
01 CONTADO :
A I Ti
02 CREDITO A 30 DIAS Deseleccionar Todos
03 CREDITO A B0 DIAS
04 CREDITO A 90 DIAS & [MEn Blanco
Divisa ;
Todas las Monedas Diviga |Euro
Opciones
Normales Impagadas
En Pagaré En Remesa Previsiones Libres

[JFiltrar los pagarés por la fecha de vencimiento del pagaré
Pendientes de cobro
[ Asentadas cobradas con riesgo (sin descuento)
[ Descontadas en remesas y pagarés

[J Con Subtotales

@® Pantalla O Impresora

El listado de Autocartera permite llevar un control de todas las previsiones de cobro, tanto si estan
asentadas cobradas con Riesgo, Descontadas en Remesas o0 en Pagarés, pendientes, pendiente incluido
en Remesa o pendiente incluido en Pagaré.

A continuacion se detallan las novedades del Listado:
- EnPagaré: Al marcar incluidos en pagarés se puede seleccionar si se desea filtrar y mostrar la fecha
del vencimiento del pagaré.
- EnRemesa.

- Previsiones Libres: Se entiende que son las previsiones que no estan incluidas ni en una Remesa ni
en un Pagaré.
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Una vez seleccionado el tipo de documentos que se quiere visualizar, se podran marcar las siguientes
opciones: (Estas opciones no son excluyentes, es decir, se pueden seleccionar todas o solo las que se
desee).

- Pendientes de Cobro.

- Asentadas cobradas con Riesgo (sin descuento).

- Descontadas en Remesas y Pagarés.

Por defecto viene activada la opcién “Pendiente de Cobro”.
La informacion resultante del listado va en funcion de la configuracion. Por tanto si se activa:

Previsiones Libres + Pendientes de Cobro
Apareceran todas las previsiones no cobradas y no incluidas en pagaré ni en remesa.

Previsiones Libres + Asentadas Cobradas con riesgo:
Apareceran las previsiones no incluidas en un pagaré o una remesa que tengan fecha de cobro. No se
mostraran cuando la fecha del sistema sea mayor que la fecha de cobro mas los dias de riesgo.

Remesa + Pendiente de Cobro:
Apareceran las previsiones incluidas en una remesa no contabilizada (no asentada).

Remesa + Asentada Cobrada con Riesgo:

Apareceran las previsiones incluidas en una remesa que tengan fecha de cobro y no tengan fecha de
descuento. Se mostraran hasta que la fecha del sistema sea mayor que la fecha de cobro mas los dias de
riesgo.

Remesa + Descontada en Remesas o Pagarés:
Apareceran las previsiones incluidas en una remesa que tenga fecha de cobro y fecha de descuento. Se
mostraran hasta que la fecha del sistema sea mayor que la fecha de vencimiento mas los dias de riesgo.

Pagaré + Pendiente de Cobro:
Apareceran las previsiones incluidas en un pagaré sin cobrar ni descontar, es decir, previsiones sin fecha de
cobro ni fecha de descuento con pagaré.

Pagaré + Asentada Cobrada con Riesgo:
Apareceran las previsiones incluidas en un pagaré que tengan fecha de cobro y no fecha de descuento. Se
mostraran hasta que la fecha del sistema sea mayor que la fecha de cobro mas los dias de riesgo.

Pagaré + Descontada en Remesas o Pagarés:

Apareceran las previsiones incluidas en un pagaré que tenga fecha de descuento. Desapareceran cuando la
fecha de cobro sea diferente a la fecha de descuento y la fecha del sistema sea mayor que la fecha de
cobro mas los dias de riesgo.
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\

\\_ Manual de Eurowin

El listado de Riesgo Bancario muestra las previsiones que estan en riesgo en el periodo acotado segun el
filtro de fechas de la parametrizacion.

¢ Cuando se considera que estan en RIESGO? ;Qué previsiones deben mostrarse?
Apareceran en el listado las previsiones que cumplan estas condiciones:
- Tener fecha de cobro y banco.
- Que alguno de los dias del periodo de riesgo (definido a continuacion) recaiga en el periodo de filtro
del listado.

El periodo de Riesgo se define como:

Si no existe fecha de descuento en la Prevision:
Periodo de riesgo = dias definidos a partir de la fecha de cobro + dias de riesgo.

Si existe fecha de descuento en la prevision:

Si la prevision esta incluida en un pagaré:

Periodo de riesgo = dias definidos a partir de la fecha de descuento hasta la fecha de cobro + dias de
riesgo, siempre que la fecha de descuento sea diferente a la fecha de cobro.

Mientras que la fecha de descuento es igual a la fecha de cobro, la prevision debera mostrarse en el listado
(es decir, forma parte del periodo de riesgo).

Si la prevision esta incluida en una remesa:
Periodo de riesgo = dias definidos a partir de la fecha de descuento hasta la fecha de cobro + dias de
Riesgo.

Ademas, se podra filtrar la informacion mediante estas dos opciones:

Sdlo efectos descontados en _remesas pendientes de vencer

De las previsiones mostradas en el listado, sin esta marca activa se extraeran las incluidas en una remesa
que tenga fecha de descuento y cuya fecha cobro sea mayor a la fecha del sistema.

Sdlo efectos descontados en pagarés pendientes de vencer
De las previsiones mostradas en el listado, sin esta marca activa se extraeran las incluidas en un pagaré que
tenga fecha de descuento y cuya fecha cobro sea mayor a la fecha del sistema.

NOTA: Por defecto, la acotacidon de los bancos es de 572 (primer banco creado) a 572 (Ultimo
banco creado). No se acota desde la 570, ya que una cuenta de caja no implica riesgo.

A continuacidon se detalla un resumen de los datos que apareceran en el Listado segun las diferentes
acotaciones realizadas en la parametrizacion:
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NOTA: En el caso de remesas cobradas con descuento previo, la fecha de vencimiento coincide
con la fecha de cobro.

7.3.4. ;Qué datos muestra el Listado de Excedidos de Crédito?

El listado de Excedidos de Crédito permite visualizar los clientes que superan el limite de crédito configurado
en su ficha, es decir, visualizamos el importe pendiente, el crédito y el exceso de crédito.

El célculo del Riesgo en este Listado es exactamente el mismo que el del Riesgo del Cliente. (Véase
apartado Boton Riesgo de la Ficha del Cliente).

al esentacion por pantalla - (0 Y frx ~ r.._..
* Listado de Excedidos en Crédito {Eura)
Clierte Indcial: | 42000007 - CLIENTE CONTADO Cliente Final 43700040 - NUNTEX, SCCL

Cidhgo Cherse Pundignte Cridito Excesn -
EXCEDIDD DE CREDITO EN Eura
43000002 EUROVIN 40, 673.89 1,500.00 39,173.89
TOTAL PENDIENTE 40,673.89 9,173.89

7.3.5. ;Cémo conocer el plazo medio de cobro de los Clientes?

Para conocer el plazo medio de cobro, Eurowin dispone del Listado de Previsiones Cobradas.
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Este listado permitira el calculo de plazos medios entre:
- Cobro- Vencimiento: Calcula la diferencia entre la fecha de cobro y la fecha de vencimiento. Se
pueden controlar los dias de retraso o adelanto en el cobro.

- Vencimiento- Emisién: Calcula la diferencia entre la fecha de vencimiento de la prevision y la fecha
de emision.

- Cobro-Emisién: Calcula la diferencia entre la fecha de cobro y la fecha de emision.

ol

y Fechas
Desde: 0101/09 D Hasta: 31712009 D
® Fecha emision O Fecha vencimiento O Fecha cobro
Cliente
Desde: 43000001 [@.2) Hasta: 43100010
Opciones
Calculo fecha: & Cobro-Vencimiento O Cobro-Emision
O Vencimiento-Emision
Ordenado por. ® Adelanto O Retraso
® Pantalla O Impresora | Aceptar | Salir |

7.3.6. Diferentes situaciones segun el Tratamiento del Cobro

7.3.6.1. Caso 1: Cobro “Normal” sin remesa ni pagaré

PREVISION CON VENCIMIENTO < COBRO

A.- Cobro por caja

A.1. BOTON RIESGO DE LA FICHA DE CLIENTE: No aparece

A.2. EXCEDIDOS DE CREDITO: No aparece

A.3. LISTADO DE AUTOCARTERA: No aparece

A.4. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: Sale en riesgo a partir de la FECHA DE COBRO.
Desaparece a partir de fecha de cobro mas dias de riesgo.
Aunqgue en el caso del cobro por caja, realmente no existe riesgo, por lo que la acotacion del
listado mostrada por defecto es de las cuentas 572 y no 570. Si al usuario le interesa visualizar
el riesgo del cobro por caja puede acotar desde 570 hasta 570 y asi no se elimina la opcion de
ver el riesgo de la cuenta de efectivo.

B.- Cobro por banco

B.1. BOTON RIESGO DE LA FICHA DE CLIENTE: Sale en Facturas en negociacién de cobro a partir
de la FECHA DE COBRO. Desaparece a partir de la fecha de cobro mas dias de riesgo.
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Si la prevision esta cobrada con fecha avanzada y se consulta el riesgo con fecha anterior a
este cobro, la prevision no se mostrara en la casilla de pendientes y si en la casilla de
negociacion de cobro, ya que realmente, a la fecha del sistema esta cobrada, aunque con una
fecha avanzada.

B.2. EXCEDIDOS DE CREDITO: Sale a partir de la FECHA DE COBRO. Desaparece a partir de la
fecha de cobro mas dias de riesgo.

B.3. LISTADO DE AUTOCARTERA: No aparece cuando unicamente se selecciona la opcion de
visualizar las previsiones pendientes (porque la prevision ya esta cobrada), pero si aparece
cuando se selecciona “Asentadas cobradas con riesgo”, mostrandose a partir de la fecha de
cobro mas los dias de riesgo.

B.4. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: Sale en riesgo a partir de la FECHA DE COBRO.
Desaparece a partir de la fecha de cobro mas dias de riesgo.

PREVISION CON VENCIMIENTO > COBRO

A.- Cobro por caja

A.1. BOTON RIESGO DE LA FICHA DE CLIENTE: No aparece

A.2. EXCEDIDOS DE CREDITO: No aparece

A.3. LISTADO DE AUTOCARTERA: No aparece

A.4. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: Sale en riesgo a partir de la FECHA DE COBRO.
Desaparece a partir de fecha de cobro mas los dias de riesgo.
Aunqgue, en el caso del cobro por caja, realmente no existe riesgo, por lo que la acotacion del
listado mostrada por defecto es de las cuentas 572 y no 570. Si al usuario le interesa visualizar
el riesgo del cobro por caja, podra acotar desde 570 hasta 570 y asi no se elimina la opcidn de
ver el riesgo de la cuenta de efectivo.

B.- Cobro por banco

B.1. BOTON RIESGO DE LA FICHA DE CLIENTE: Sale en Facturas en negociaciéon de cobro a partir
de la FECHA DE COBRO. Desaparece a partir de la fecha de cobro mas los dias de riesgo.
Si la previsidn esta cobrada con fecha atrasada (posterior al vencimiento) y se consulta el
riesgo con fecha anterior a este cobro, la prevision aparece en la casilla de pendientes en lugar
de negociacion de cobro, ya que realmente, a la fecha del sistema no esta cobrada.
Si la prevision esta cobrada con fecha atrasada (posterior al vencimiento) y se consulta el
riesgo con fecha posterior al este cobro, la prevision no se mostrara en la casilla de pendientes
y aparecera en la casilla de negociacion de cobro hasta que hayan transcurrido los dias de
riesgo.
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B.2. EXCEDIDOS DE CREDITO: Sale a partir de la FECHA DE COBRO. Desaparece a partir de la
fecha de cobro mas dias de riesgo.
Igual que el B.1.

B.3. LISTADO DE AUTOCARTERA: No aparece

B.4. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: Sale en riesgo a partir de la FECHA DE COBRO.
Desaparece del riesgo a fecha de cobro mas dias de riesgo.

VENCIMIENTO PREVISION < VENCIMIENTO PAGARE

A.- No cobrada
A.1. PREVISION: Mantiene la fecha de vencimiento y muestra la fecha de vencimiento del pagaré.

A.2. BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en remesas y pagarés”. En la impresion del
informe se mostrara, a modo informativo, la fecha de vencimiento del pagaré. (Columna Fecha
Vencimiento).

A.3. AUTOCARTERA: Al marcar “Incluidas en pagaré” y “Pendiente de cobro” aparece en la
columna: “En pagaré Pendiente” donde se visualizara la prevision.
El filtro de Fechas de Vencimiento, para el caso de los Pagarés consulta la fecha del
vencimiento del pagaré.

A.4. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: No se muestra.

B.- Fecha de cobro < vencimiento previsién < vencimiento pagaré
B.1. BOTON RIESGO: Se mostrara en “Pendiente en Remesas y Pagarés” hasta la fecha de cobro.

En el momento del cobro desaparece de “Pendiente en Remesas y Pagarés” y aparece en

“Facturas en negociacion de cobro” a partir de la fecha del cobro del pagaré de donde

desaparece a partir de la fecha del cobro del pagaré mas los dias de riesgo.
NOTA: En este caso no se ha grabado la fecha de descuento, por lo que el programa al
comparar la fecha de descuento con la de cobro, como la de descuento no existe interpreta
que son diferentes y, por tanto, aplica la fecha de cobro.

B.2. AUTOCARTERA: Al marcar “Incluidas en Pagaré” y “Asentada Cobrada con Riesgo”, aparecen
en la columna “Pagaré Asentado” las previsiones incluidas en un pagaré que tienen fecha de
cobro y NO tienen fecha de descuento. Aparecen siempre independientemente de la fecha en
la que se consulte, hasta pasada la fecha de vencimiento mas los dias de riesgo.

B.3. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: Se muestra a partir de la fecha cobro del pagaré y
desaparece una vez pasado el vencimiento del pagaré mas los dias de riesgo.
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C.- Vencimiento previsién < fecha de cobro < vencimiento pagaré

C.1.

c.2.

C.3.

BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en Remesas y Pagarés” hasta la fecha de cobro.
En el momento del cobro desaparece de “Pendiente en Remesas y Pagarés” y aparece en
“Facturas en negociacion de cobro” a partir de la fecha del cobro del pagaré, de donde
desaparece a partir de la fecha del cobro del pagaré mas los dias de riesgo.
NOTA: En este caso no se ha grabado fecha de descuento, por lo que el programa al
comparar la fecha de descuento con la de cobro, como la de descuento no existe,
interpreta que son diferentes y, por tanto, aplica la fecha de cobro.

AUTOCARTERA: Al marcar “Incluidas en Pagaré y “Asentada Cobrada con Riesgo” aparecen
en la columna “Pagaré Asentado” aquellas previsiones incluidas en un pagaré, que tienen fecha
de cobro y NO tienen fecha de descuento. Aparecen siempre con indiferencia de la fecha en la
que se consulte, hasta pasada la Fecha de Vencimiento mas los dias de riesgo.

LISTADO DE RIESGO BANCARIO: Se muestra a partir de la fecha cobro del pagaré y
desaparece una vez transcurrido el vencimiento del pagaré mas los dias de riesgo.
Como se puede observar, el funcionamiento en este caso es exactamente igual que en el
punto anterior.

D.- Vencimiento previsién < vencimiento pagaré < fecha de cobro

D.1.

D.2.

D.3.

BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en Remesas y Pagarés” hasta la fecha del cobro
del pagaré. En el momento del cobro del pagaré desaparece de “Pendiente en Remesas y
Pagarés” y aparece en “Facturas en negociacion de cobro” de donde desaparece a partir de la
fecha de cobro del pagaré mas los dias de riesgo.

AUTOCARTERA: Al marcar “Incluidas en Pagaré y “Asentada Cobrada con Riesgo” aparecen
en la columna “Pagaré Asentado” aquellas previsiones incluidas en un pagaré, que tienen fecha
de cobro y NO tienen fecha de descuento. Aparecen siempre con indiferencia de la fecha en la
que se consulte, hasta pasada la Fecha de Vencimiento mas los dias de riesgo.

RIESGO BANCARIO: Se muestra a partir de la fecha de cobro del pagaré y desaparece una
vez transcurrido el cobro del pagaré mas los dias de riesgo, puesto que la fecha de cobro es
mayor que la fecha de vencimiento del pagaré.

VENCIMIENTO PREVISION > VENCIMIENTO PAGARE

A.- No cobrada

Al

.
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A.2. BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en remesas y pagarés”. En la impresion del
informe aparece la fecha de vencimiento del pagaré en la columna Fecha Vencimiento.

A.3. AUTOCARTERA: Al marcar “Incluidas en Pagaré” y “Pendiente de Cobro” se muestran las
previsiones incluidas en un pagaré sin cobrar ni descontar, es decir, previsiones sin fecha de
cobro ni fecha descuento con pagaré. “Pendiente en pagarés” y “Pendiente de asentar”
muestran la prevision. El filtro de fechas de vencimiento consulta el vencimiento del pagaré.

A.4. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: No se muestra.

B.- Fecha de cobro < vencimiento pagaré < vencimiento previsién
B.1. BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en Remesas y Pagarés” hasta la fecha del cobro

del pagaré. Desaparece de esta casilla y aparece en “Facturas en negociacion de cobro” en la

fecha del cobro del pagaré y desaparece finalmente, a partir de la fecha del cobro del pagaré

mas los dias de riesgo.
NOTA: en este caso no se habra grabado fecha de descuento, por lo que el programa al
comparar la fecha de descuento con la de cobro, como la de descuento no existe,
interpretara que son diferentes y, por tanto, aplicara la fecha de cobro.

B.2. AUTOCARTERA: Al marcar “Incluidas en Pagaré y “Asentada cobrada con riesgo”, apareceran
aquellas previsiones incluidas en un pagaré cobrado, es decir, que tengan fecha de cobro y
NO fecha de descuento. Se mostraran hasta que la fecha del sistemna sea mayor que la fecha
de vencimiento del pagaré mas los dias de riesgo.

B.3. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: Se mostrara a partir de la fecha de cobro de pagaré y
desaparece una vez transcurrido el vencimiento del pagaré mas los dias de riesgo.

C.- Vencimiento pAGARE < fecha de cobro<vencimiento Prevision
El funcionamiento actual y la solucién que se debe adoptar son idénticos al punto SIGUIENTE.

D.- Vencimiento PAGARE <vencimiento pREVISION< fecha de cobro
D.1. BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en remesas y pagarés” hasta la fecha de cobro
del pagaré y saltar a “Facturas en negociacion de cobro” a partir de la fecha de cobro del
pagaré y desaparecer una vez transcurrida la fecha de cobro del pagaré mas los dias de
riesgo.

D.2. AUTOCARTERA: Se muestra al marcar “Pagarés — Asentada cobrada con riesgo”. Aparecera
hasta pasada la fecha cobro mas los dias de riesgo.

D.3. RIESGO BANCARIO: Se muestra a partir de la fecha de cobro del pagaré y desaparece una
vez transcurrido el cobro del pagaré mas los dias de riesgo.
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VENCIMIENTO PREVISION < VENCIMIENTO PAGARE — SOLO CON PAGARE

A.- NO COBRADA
A.1. PREVISION: Mantiene la fecha de vencimiento y muestra la fecha de vencimiento del pagaré.

A.2. BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en remesas y pagarés”. En la impresion del
informe se muestra la fecha de vencimiento del pagaré.
En la consulta de las previsiones se muestra como FECHA la de vencimiento del pagare.

A.3. AUTOCARTERA: Al marcar “Pendiente en pagarés y pendiente de asentar” muestra la
prevision. El filtro de fechas de vencimiento mira el vencimiento del pagare.

A.4. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: No se muestra.

B.- Fecha de cobro < vencimiento previsién < vencimiento pagaré
CASO DE DESCUENTO AUTOMATICO DE EUROWIN
B.1. BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en remesas y pagarés” hasta la fecha de cobro

real del pagaré (esta fecha sera la de cobro, si la fecha de cobro es diferente a la fecha de
descuento, ya que si las dos fechas son iguales consideramos que esta descontada, pero no
cobrada). Pasa a “Facturas en negociacion de cobro” a partir de la fecha real de cobro del
pagaré y desaparece a partir de la fecha real de cobro del pagaré mas los dias de riesgo.
En el apartado FACTURAS PENDIENTES DE COBRO EN REMESAS Y PAGARES se muestra
tanto la fecha de vencimiento del pagaré como la fecha del descuento del pagaré (esta
guardada en la prevision incluida en el pagaré).
En el apartado de FACTURAS EN NEGOCIACION DE COBRO se muestra tanto la fecha de
vencimiento del pagaré o de la prevision (en el caso que no exista pagaré) como la fecha del
cobro de la prevision o del pagaré.

B.2. AUTOCARTERA: Se muestra al marcar “Pagaré — Asentada cobrada con riesgo”. Aparece
hasta pasada la fecha vencimiento Pagaré mas los dias de riesgo.

B.3. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: Se muestra a partir de la fecha de cobro del pagaré y hasta
pasado el vencimiento del pagaré mas los dias de riesgo.

C.- Vencimiento previsidn < fecha de cobro < vencimiento pagaré
El funcionamiento actual y la solucion que se debe adoptar son idénticos al punto anterior.

D.- Vencimiento previsién < vencimiento pagaré < fecha de cobro
D.1. BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en remesas y pagarés” hasta la fecha de cobro
del pagaré y salta a “Facturas en negociacion de cobro” a partir de la fecha de cobro del
pagaré. Desaparece a partir de la fecha de cobro del pagaré mas los dias de riesgo.
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D.2. AUTOCARTERA: Se muestra al marcar “Pagarés — Asentada cobrada con riesgo”. Aparece
hasta pasada la fecha cobro mas los dias de riesgo.

D.3. RIESGO BANCARIO: Se muestra a partir de la fecha de cobro del pagaré y desaparece una
vez pasado el cobro del pagaré mas los dias de riesgo.

A.- No cobrada
A.1. PREVISION: Mantiene la fecha de vencimiento. Marca que est4 incluida en una remesa.

A.2. BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en remesas y pagarés”. En la impresion del
informe se muestra la fecha de vencimiento y emision de la prevision

A.3. AUTOCARTERA: Se muestra al marcar “REMESA” y “Pendiente de asentar”.
A.4. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: No se muestra.

B.- Gestién de cobro - fecha de cobro < vencimiento previsién
B.1. BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en remesas y pagarés” hasta la fecha de cobro de
la remesa y salta a “Facturas en negociacion de cobro” a partir de la fecha de cobro.
Desaparece una vez transcurrida la fecha de cobro mas los dias de riesgo.

B.2. AUTOCARTERA: Se muestra al marcar “Remesa — Asentada cobrada con riesgo”. Aparece
hasta pasada la fecha cobro mas los dias de riesgo.

B.3. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: Aparece desde la fecha de cobro y hasta pasada la fecha
de cobro mas los dias de riesgo.

C.- Gestién de cobro - fecha de cobro > vencimiento previsién
C.1. BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en remesas y pagarés” hasta la fecha de cobro de
la remesa; salta a “Facturas en negociacion de cobro” a partir de la fecha de cobro y
desaparece una vez transcurrida la fecha de cobro mas los dias de riesgo.

C.2. AUTOCARTERA: Se muestra al marcar “Remesa — Asentada cobrada con riesgo”. Aparece
hasta pasada la fecha cobro mas los dias de riesgo.

C.3. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: Aparece desde la fecha de cobro y hasta pasado el cobro
mas los dias de riesgo.

D.- Asentar remesa por vencimiento + no utilizar cuenta de ef. descontados (fecha de cobro = vencimiento
previsién)

f \':I Sale Eurowin Control del riesgo de los clientes



/

Manual de Eurowin j/

D.1. BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en remesas y pagarés” hasta la fecha de cobro de
la remesa; salta a “Facturas en negociacion de cobro” a partir de la fecha de cobro y
desaparece a partir de la fecha de cobro mas los dias de riesgo.

D.2. AUTOCARTERA: Se muestra al marcar “Remesa — Asentada cobrada con riesgo”. Aparece
hasta pasada la fecha de cobro mas los dias de riesgo.

D.3. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: Aparece desde la fecha de cobro y hasta pasado el cobro
mas los dias de riesgo.

E.- Asentar remesa por vencimiento (fecha descuento < fecha de cobro = vencimiento previsién)
CASO DE DESCUENTO AUTOMATICO DE EUROWIN
E.1. BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en remesas y pagarés” hasta la fecha de
vencimiento de la prevision incluida en la remesa; salta a “Facturas en negociacion de cobro” a
partir de la fecha de vencimiento (que en realidad es la fecha de cobro de la prevision, es decir,
gue es cuando se anula la deuda del cliente) y desaparece a partir de la fecha de vencimiento
mas los dias de riesgo.

E.2. AUTOCARTERA: Se muestra al marcar “Remesa — Asentada cobrada con riesgo”. Aparece
siempre, con indiferencia de la fecha en la que se consulte, hasta pasada la fecha de
vencimiento de la previsién mas los dias de riesgo.

E.3. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: Aparece desde la fecha de descuento y desaparece a partir
de la fecha de vencimiento mas los dias de riesgo.

A.- No cobrada
A.1. PREVISION: Mantiene la fecha de vencimiento y muestra la fecha de vencimiento del pagaré.

A.2. BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en remesas y pagarés”. En la impresién del
informe se muestra la fecha de vencimiento del pagaré.

A.3. AUTOCARTERA: Al marcar “Pendiente en pagarés y pendiente de asentar” muestra la
prevision. El filtro de fechas de vencimiento consulta el vencimiento del pagaré.

A.4. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: No se muestra.

B.- Gestién de cobro - fecha de cobro < vencimiento del pagaré
B.1. BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en remesas y pagarés” hasta la fecha de cobro de
la remesa; salta a “Facturas en negociacion de cobro” a partir de la fecha de cobro y
desaparece una vez transcurrida la fecha de cobro mas los dias de riesgo.

.
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B.2. AUTOCARTERA: Se muestra al marcar “Remesa o pagaré — Asentada cobrada con riesgo”.
Aparece hasta pasada la fecha de cobro de la remesa mas los dias de riesgo.

B.3. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: Aparece desde la fecha de cobro de la remesa y hasta
pasada la fecha de cobro mas los dias de riesgo.

C.- Gestién de cobro - fecha de cobro > vencimiento del pagaré
C.1. BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en remesas y pagarés” hasta la fecha de cobro de
la remesa; salta a “Facturas en negociacion de cobro” a partir de la fecha de cobro y
desaparece a partir de la fecha de cobro mas los dias de riesgo.

C.2. AUTOCARTERA: Se muestra al marcar “Remesa o0 pagaré — Asentada cobrada con riesgo”.
Aparece hasta pasada la fecha de cobro mas los dias de riesgo.

C.3. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: Aparece desde la fecha de cobro y hasta pasada la fecha
de cobro mas los dias de riesgo.

D.- Asentar remesa por vencimiento + no utilizar cuenta de ef. descontados (fecha de cobro = vencimiento
pagaré)
D.1. BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en remesas y pagarés” hasta la fecha de cobro de
la remesa; salta a “Facturas en negociacion de cobro” a partir de la fecha de cobro y
desaparece a partir de la fecha de cobro mas los dias de riesgo.

D.2. AUTOCARTERA: Se muestra al marcar “Remesa — Asentada cobrada con riesgo”. Aparece
hasta pasada la fecha de cobro mas los dias de riesgo.

D.3. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: Aparecera desde la fecha de cobro y hasta pasada la fecha
de cobro mas los dias de riesgo.

E.- Asentar remesa por vencimiento (fecha descuento < fecha de cobro = vencimiento pagaré)

E.1. BOTON RIESGO: Se muestra en “Pendiente en remesas y pagarés” hasta la fecha de
vencimiento del pagaré incluido en la remesa; salta a “Facturas en negociacion de cobro” a
partir de la fecha de vencimiento (que en realidad es la fecha de cobro del pagaré, es decir,
gue es cuando se anula la deuda del cliente) y desaparece a partir de la fecha de vencimiento
mas los dias de riesgo.

E.2. AUTOCARTERA: Se muestra al marcar “Remesa — Asentada cobrada con riesgo”. Aparece
hasta pasada la fecha vencimiento del pagaré mas los dias de riesgo.

E.3. LISTADO DE RIESGO BANCARIO: Aparece desde la fecha de descuento y desaparece a partir
de la fecha de vencimiento del pagaré mas los dias de riesgo.
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8. TARIFAS DE VENTA

Eurowin 8.0 SQL permite crear tantas tarifas como se necesiten. A cada cliente se asigna una tarifa. En los
documentos de venta se aplica automaticamente la tarifa de venta del cliente.

Eurowin también puede trabajar con ofertas de articulos, lineas de descuentos y descuentos por marca,
familia, subfamilia y articulo.

8.1. Conceptos previos

Coste:
Eurowin puede trabajar con distintos costes: Ultimo coste, precio medio de compra, precio medio de stock,
tarifa proveedor predeterminado.

Beneficio:
Es la diferencia entre el precio de venta aplicado y el coste configurado.

Margen:
Podemos trabajar los margenes sobre compra o sobre venta: Porcentaje a aplicar sobre compra (coste) o
sobre venta (PVP), para obtener el beneficio. Por lo que el margen sera beneficio/coste o beneficio/PVP.

Tarifa de venta:

En el programa se pueden crear tantas tarifas como se necesiten para calcular el PVP a aplicar a cada
cliente. En el caso de que el cliente no tenga informada ninguna tarifa, recoge la configurada en el
mantenimiento de empresa.

TCP:
En Eurowin llamamos TCP a las Tarifas con Cambio de Precios automatico. Estas tarifas se definen
mediante tres parametros:
Tarifa: Donde creamos la tarifa dandole codigo y nombre, indicando que se trata de una tarifa
automatica y configurando ciertos parametros.
Férmula TCP: Sirve para definir el calculo que debe realizar para dar precio de venta. Hay que
indicar el coste en que debe basarse. Podemos tener varias formulas en la misma tarifa automatica
segun el articulo.
Margen de TCP: Para cada articulo o agrupacion indicaremos el margen que se debe aplicar para
calcular el precio de venta.

Ofertas:
Se definen en la ficha del articulo. Podemos decidir qué clientes se beneficiaran de las ofertas.

Tarifas de venta 5‘:@ Eurowin @
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Descuentos:
Los podemos definir por marca, familia, subfamilia, cliente o linea de descuento. Eurowin, por defecto, aplica
el mejor descuento para el cliente, aunque se puede configurar el orden para aplicar descuentos.

8.2. Tarifas de venta

Las tarifas de venta permiten asignar diferentes precios de venta segun el cliente, por ejemplo para
diferenciar precios de minorista, de empresas, de particulares, etc. También se puede trabajar con la
misma tarifa para todos los clientes que no tienen asignada ninguna tarifa, indicando una Tarifa
predeterminada en la configuracién de la empresa.

Las tarifas de venta se pueden crear, modificar y borrar desde el médulo Ventas, menu Archivos,
submenud Mantenimiento de articulos, opcion Tarifas.

# Mantenimiento de tarifas

TARIFAS
Codigo:| A

Nombre: MANUAL = (=}
Moneda Tarifa: | 000 | F4[:Z] Eure
Tipo de tarifa -
Tarifaa0 Tarnifa segun Ultimo Coste
Tarifa segun Tarifa Base Tarifa segun Tarifa de Proveedor
Tarifaseguin TCP's

Caracteristicas
Tanfa base
Incremento: Incremento en porcentaje

% Sobre Compra  %Sobre Venta
Tarifa con VA incluido

Utilizar margenes de TCP'S
Margen de TCP's

Caracteristicas
Decimales: 2 Precio Minimo: 0.00

Tarifa final terminada en 0 0

i4] 4] [Pl (&) [Borrar] [Erecios tarifa) [Nuevo | Editar Figura 1. Mantenimiento de tarifas de venta

8.3. Elementos a tener en cuenta en la definicidon de una tarifa
de venta

1. Definir la moneda de la tarifa. En la moneda se define la cantidad de decimales de los precios e
importes.

2. Definir si el porcentaje de margen se calcula sobre compra o sobre venta (si trabajamos sobre venta
el margen no puede ser superior a cien).

3. Definir si el incremento para calcular la tarifa es en porcentaje o en importe (hay que tener bien
definida la mascara de porcentaje en el mantenimiento de empresa).

4. Si se quiere definir un precio minimo de venta para todos nuestros articulos.

@ Sae Eurowin Tarifas de venta
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5. Definir la cantidad de decimales de los precios de la tarifa (ademas hay que tener bien definidas las
mascaras de los importes de las monedas).

6. Definir dos digitos para si se quiere trabajar con redondeo de los digitos finales del PVP, hasta un
maximo de cuatro digitos por terminacion. Por ejemplo, que acaben en 0 ¢ 50.

7. Definir si los precios de venta de la tarifa son con IVA incluido o no.

8. Elegir el tipo de Tarifa a usar.

El usuario - _
manualmente > Tarifa manual

Tarifa directa:

Segun Ultimo coste
Segun tarifa proveedor

Cambia cuando lo
decide el usuario

¢En base a qué
calculamos la En base al coste

tarifa? .
Cambia cuando

cambia el Coste O (s 2 Tarifa segun TCP
el margen

En base a otra
tarifa ad Tarifa segun Tarifa base

8.3.1. Calculo del incremento

Sobre venta (beneficio real). Calcula el importe sobre el cual se obtiene el porcentaje de beneficio.
Es el porcentaje sobre el precio de venta que hay que restar al precio de venta para obtener el precio de
compra.

Base

%Incremento
100

Pvp =
1-—

Sobre compra (beneficio comercial), Calcula el incremento directo sobre el precio inicial.

Es el porcentaje en que se debe incrementar el precio de compra para obtener el de venta.
%Incremento>

Pvp =B X1
vp ase (+ 100

8.4. Tipos de tarifas

En Eurowin se pueden configurar varios tipos de tarifas:
1. Tarifa a cero
2. Tarifas semiautomaticas
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3. Tarifas TCP
4. Tarifas en base a otra tarifa

El PVP se asigna manualmente. No cambia en funcion de nuevas compras. En la ficha del articulo, o desde
precios tarifa informaremos los precios de venta.

Las tarifas semiautomaticas pueden ser de dos tipos:
e Tarifa segin ULTIMO COSTE.
e Tarifa segun TARIFA PROVEEDOR (antes de descuentos).

En base al coste elegido, calculara el precio de venta.

e Si queremos trabajar con un margen fijo para todos los articulos, lo indicaremos en la pantalla de la
tarifa, en el apartado de incremento.

e Si queremos trabajar con margenes diferentes para cada articulo, podremos marcar la opcion
"Utilizar margenes de TCP" en la pantalla de tarifas. De esta forma el sistema calculara el margen
que le corresponda a cada articulo, siguiendo el mismo orden que se detalla en el funcionamiento
de tarifas segun TCP.

Se hace de forma voluntaria desde la pantalla de tarifa, botén "Recalcular tarifa". También se pueden
cambiar de manera manual.

En la configuracion de la tarifa hay que marcar la opcién "Tarifa segun T.C.P’s".

Si queremos trabajar con un margen individual por articulo o grupo de articulos, segun el siguiente orden
de aplicacion: articulo, subfamilia, familia, marca y fichero de empresa.
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1. Tarifa base: usaremos como coste: Tarifa proveedor, Precio medio de compra o Ultimo coste

2. Cambio manual de precios + Calcular el margen de beneficio a partir del PVP.

a) Si trabajamos con una unica tarifa con TCP el margen se calcula comparando el PVP
introducido manualmente con el precio de coste escogido en el TCP.

b) Si trabajamos con mas de una tarifa con TCP el margen se calcula comparando el PVP
introducido manualmente con el precio de coste escogido en el TCP vy recalcula el PVP de
las tarifas basadas en TCP, anadiendo las caracteristicas de cada una de las tarifas.

3. En el caso de trabajar con el coste como tarifa de proveedor, tendremos la posibilidad de decidir si
el PVP debe tener en cuenta los descuentos y gastos adicionales del proveedor.

4. Aplicar el margen a partir del coste escogido.

a) Considerando el margen sobre compra.

b) Considerando el margen sobre venta.

5. Aplicar terminacion de la tarifa o aplicar el redondeo del precio definido en el TCP.

6. Decimales del PVP. Posibilita trabajar con decimales en el precio de los articulos a los que les
imputemos este TCP. Afecta a las tarifas definidas sin decimales y a las tarifas con los mismos
decimales que el TCP.

7. Calcular margen de beneficio del articulo automaticamente. Aplica como PVP el coste escogido,
con o sin redondeo marcado en el TCP, y calcula el margen de beneficio entre coste y PVP. Si el
coste escogido es el Precio Medio de Compra, el Ultimo Coste o la Tarifa Proveedor después de
descuentos sin redondeo, el margen de beneficio sera cero. Por lo tanto, esta opcion tiene sentido
si el coste escogido es la Tarifa Proveedor antes de descuentos.

Directa: El PVP se calcula cada vez que se modifican las siguientes variables:

Al realizar la compra del articulo a un coste distinto.

Al modificar directamente en la ficha del articulo la tarifa del proveedor o sus descuentos o el Ultimo coste.
Al modificar directamente el margen en la ficha del articulo, en la subfamilia, familia y marca.

AVISO: Si modificamos cualquier variable de la férmula TCP, el PVP no se actualizara directamente, sino que
deberemos aplicar cualquiera de las 3 modificaciones comentadas anteriormente o acudir al recalculo de la
tarifa.

No directa: Se hace de forma voluntaria desde la pantalla de tarifa (botdn de recalcular tarifa). Para ello hay
que tener marcada la opcion "No actualizar tarifas proveedor" en el mantenimiento de empresa. Se debe
utilizar esta opcidn cuando el TCP esta basado en la tarifa del proveedor, ya que al no actualizarse las tarifas
del proveedor, no se detectan cambios para recalcular la tarifa.

Tarifas de venta S30e Eurowin O



\

\\__ Manual de Eurowin

También existe la opcion “Preguntar para actualizar tarifas de proveedor”. En este caso, al introducir los
albaranes de compra, el programa pregunta al usuario si quiere actualizar la tarifa, y sélo se recalculan los
precios de venta, en el caso de aceptar el cambio.

Cuando se modifica una férmula TCP o el margen de una subfamilia, una familia o de una marca, al aceptar
los cambios Eurowin presenta un listado con todos los articulos cuyo TCP o margen no depende
directamente de la familia, subfamilia 0 marca escogida para cambiar el margen, puesto que los que
dependen directamente ya cogen el nuevo margen automaticamente. De los articulos presentados hay que
seleccionar aquellos a los que se quiere cambiar el margen y por tanto, recalcular el PVP.

Crear una tarifa hija a partir de otra tarifa base.

Si queremos aplicar un incremento o decremento en el importe PVP de la tarifa base, al crear una nueva
tarifa. Este incremento puede ser en importe o en porcentaje. El calculo del porcentaje se puede hacer
sobre compra o sobre venta. El programa usa el precio de la tarifa madre sin VA como coste.

Al ejecutar la accidn "Recalcular tarifa" en la tarifa hija o bien cada vez que se actualice la tarifa base.

8.5. Multiples TCP's

Si deseamos afiadir mas de un margen para un mismo articulo se puede hacer activando la opcion Activar
multiples TCP's en tarifas de venta en el mantenimiento de la empresa.

En todas las opciones del programa donde podemos introducir el margen y el TCP al articulo (articulo,
subfamilia, familia, marca y fichero de empresa) en funcion de todas las tarifas que tengamos creadas segun
TCP, aparece el botdn [Tcrs J,

El funcionamiento es idéntico al detallado en el apartado Tarifas TCP pero utilizando cada tarifa el margen y
formula que le corresponda.
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8.6. Actualizacion de los articulos con escandallo

Si trabajamos con produccidén o transformacion, en aquellos articulos con escandallo el TCP debera trabajar
sobre Ultimo coste o precio medio de compra, ya que no tendremos tarifa proveedor para estos articulos.
Después de realizar un albaran de produccion o transformacion, deberemos ir a la ficha del articulo principal

y actualizar los costes a partir del escandallo; por lo que al recalcular tarifa actualizara correctamente los
PVP.

8.7. Consultar informacion

Al introducir los albaranes de compra existe el botdn "Precios" desde el que podemos cambiar
manualmente el PVP, ya sea cambiando el margen o precio final.

Desde la ficha del proveedor, con el botdn "Tarifas" podemos consultar las tarifas del proveedor,
modificarlas e incluso actualizarlas mediante un incremento en porcentaje o en importe.

El Listado de tarifas de compra muestra los distintos costes de los articulos.

Al entrar los albaranes de venta, desde la opcion "Costes / comisiones”, segun permisos de usuarios, se
pueden modificar los costes del albaran.

Desde el mantenimiento de Tarifas, con el botdn "Precios tarifa" podemos consultar las distintas tarifas de
venta, modificarlas, actualizar masivamente mediante un incremento en porcentaje o cantidad, e incluso
intercambiar precios entre tarifas.

Tarifa de articulos: Presenta los precios de venta de los articulos.

Articulos en oferta: Presenta los articulos que tenemos en oferta.

Tarifas de venta % Eurowin @
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8.8. Resumen de tarifas

¢ Coémo calcula el
PVP?

Actualizacién del
nuevo PVP

Coste a utilizar

Mismo margen
para todos los
articulos

Margen diferente
por articulo

Margenes
distintos segun
tarifa y articulo

Manualmente

Introducir
manualmente en cada
articulo

Automaticamente

Botdn “Actualizar tarifa” del
mantenimiento de tarifas

A definir en la tarifa:

o Ultimo coste
e Tarifa proveedor

Marcar en el incremento de la
tarifa

En el mantenimiento de Tarifas
marcar la opcion “Utilizar
margenes de TCP”

Activar “mdltiples TCP”

Automaticamente

Automaticamente ante una variacion
del coste o del margen

A definir en la férmula de TCP:

« Ultimo coste

e Tarifa proveedor

e Precio medio de compra
Indicar el margen y TCP Unico en el

fichero de empresa

Utiliza el margen y TCP del articulo,
subfamilia, familia o marca

Activar “mdltiples TCP”

8.9. Informar descuentos

En el mantenimiento de marcas y familias se puede informar un porcentaje de descuento general para todos
los articulos de esa agrupacion.

En familias y subfamilias con el botdn descuentos se puede informar un porcentaje de descuento segun
fechas y escalado de unidades.

En la pestana Descuentos de la ficha del cliente se pueden informar hasta dos descuentos que se van a
aplicar escalados en cada una de las lineas, y / 0 un descuento por Pronto Pago sobre el total del
documento.

En las lineas de descuento y clientes existe una tabla donde se puede definir el intervalo de fechas de
validez del descuento, y a partir de cuantas unidades se va a aplicar el descuento.

Podemos definir uno o dos descuentos a nivel a articulo, subfamilia, familia'y / o marca. En el caso de definir
el descuento a nivel de articulo, permite informar directamente un PVP.

Tarifas de venta
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M Lineas de descuento (01 - LINEA DE DTO. ASOCIACIONES)

Lineas de descuento
Articulo FamiliaSub. FanMarcas Dto 1 Dto 2 PMV.P. Fnicial F.Final _Unid Ini.Unid Fin. Descripcion s
INFORD13 15.00 0.00 01/01/09 31/12/03 1 9939 MONITOR COLt
o 10,00 01/05/03 15/05/09 1 999 IMPRESORAS
bl
1< » ) )
Figura 2. Lineas de
"= [ |miprimir [lnsertar Ifnea[ Borrar Iineal Salir ] descuento

8.10. Ofertas

Las ofertas se definen en la pestafa del mismo nombre de ficha de los articulos.

Hay que indicar el periodo de vigencia de la oferta, el rango de unidades, el descuento a realizary / 0 si se
entrega algun articulo de regalo.

Se puede aplicar para una tarifa concreta, o en el caso de dejar el campo tarifa en blanco, aplica a todas.

M Mantenimiento de articulos (Euro)

Gestién doc.

Ofertas | t t — —
Co‘digé: ALIMODO1 Nombre: COLA 2L SIN CAFEINA .

Caracteristicas de la oferta

Tarifa Fecha Ini. Fecha Fin Precio  Moneda Desde U. HastaU. Regalo U. Articulo de regalo %Dto A
01/05/200¢ 31/05/09 0.00 1 99998999 0 50.00

MA  01/06/09 30/06/09 0.00 1 999999 1 ALIMODD1 0.00

<

Insertar linea) Borrar linea | | Figura 3. Ofertas

De estas ofertas solo se benefician los clientes que tiene marcarla la opcion "Ofertas” en la pestafna
"Descuentos” de su ficha.

En la cabecera de los documentos de venta aparece una etiqueta que indica si el cliente se beneficia de las
ofertas.

8.11. Prioridades de los descuentos y ofertas

Eurowin no acumula descuentos, sino que por defecto aplica siempre el precio mas favorable para el cliente.
El descuento por Pronto Pago se aplica siempre.

En el mantenimiento de la empresa existe la opcion "Aplicar precios a partir de descuentos escalados".
Teniendo marcada esta opcion, los descuentos de los clientes se aplican en el siguiente orden:

1. Cliente / Obra

2. Cliente / Articulo

3. Cliente / Subfamilia

Tarifas de venta S30e Eurowin @
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4. Cliente / Familia

5. Linea de descuento

6. Articulo / Oferta

7. Descuento / Subfamilia
8. Descuento / Familia

9. Descuento / Marca.

Ademas, en el modulo Ventas, menu Archivos, aparece la opcion "Orden aplicacion precios/descuentos”,
para poder configurar este orden.

8.12. Seguimiento de la rentabilidad

Como hemos visto, podemos trabajar tarifas segun distintos costes y compaginar el calculo de margenes
sobre venta y sobre compra.

Los calculos para visualizar el margen dentro de la ficha del articulo y los listados de rentabilidad, son
independientes de la forma de trabajar las tarifas.

8.13. Margen

En la ficha de los articulos, segun los permisos del usuario, visualizamos el margen de beneficio de cada
tarifa. Por defecto, éste se calcula sobre compra y como coste el precio medio de compra.
En el mantenimiento de empresa tenemos dos opciones que pueden modificar ese calculo:

e Calcular el % margen de precios segun el Ultimo coste

e Calcular el % margen de precios sobre venta

Segun tengamos 0 No activadas estas opciones obtenemos cuatro posibles céalculos de ese margen.

8.14. Beneficio

El beneficio que se muestra, segun los permisos de usuario, en los listados y en el albaran de venta, por
defecto utiliza el ultimo coste y calcula el margen sobre venta.
En el mantenimiento de empresa tenemos tres opciones que nos permiten modificar el coste que se guarda
en los albaranes de venta para calcular los beneficios:

e Guardar precio medio de stock en los albaranes.

e Guardar precio medio de compra en los albaranes.

e Guardar precio coste proveedor en los albaranes.

@ Sae Eurowin Tarifas de venta
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Ademas, en el albaran, en el botdn "Opciones”, se encuentra la opcion "Comisiones / costes" donde se
puede visualizar y modificar el coste de cada linea. Estos se muestran en la linea "Costes - beneficio”,
segun la configuracion del usuario.

Coste PRECIO MEDIO DE COMPRA ULTIMO COSTE
Calcular el % margen de precios segun
OPC o ULTIMO COSTE Guardar PRECIO MEDIO DE STOCK en los albaranes
Guardar PRECIO MEDIO DE COMPRA en los
OPC
albaranes.
Guardar PRECIO COSTE PROVEEDOR en los
OPC
albaranes.
Margen Sobre COMPRA VENTA
OPC Calcular el % de margen de precios
SOBRE VENTA

8.15. Listados de Rentabilidad

Dentro del médulo de Ventas se encuentran varios listados que muestran los beneficios de las ventas
utilizando los costes configurados.

En el apartado Rentabilidad podemos consultar las unidades de venta, el importe, el beneficio y el
porcentaje de margen, segun vendedor, marca, familia y subfamilia. En estos listados se calcula el beneficio
sobre compra.

Los listados que muestran esta informacion son:
¢ Beneficio por familia: Presenta la rentabilidad segun familias.
e Ventas por cliente articulo: Tiene las opciones para mostrar la linea coste / beneficio, las ventas y las
promociones.
e Ranking clientes: Puede ser normal o comparativo mensual.
¢ Ranking de articulos: Puede ser normal o comparativo mensual.
e Listado de movimientos por cliente.

Tarifas de venta S30e Eurowin O
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9. FUNCION VALOR

9.1. Funcién VALOR

Una de las herramientas mas Utiles de Eurowin a la hora de disefiar y modificar informes es la funcion
VALOR, la cual permite obtener el valor de un campo de una tabla a partir de otros campos de dicha tabla
sin necesidad de realizar consultas y con una Unica instruccion.

La estructura de la funcion Valor es la siguiente:
VALOR(“BD!Tabla”, “Expr_Camposi1”, Expr_Campos2, “Campo”)

donde:
1. “BD!Tabla” es el nombre de la base de datos seguido del signo de cierre de admiracion y la tabla de
la que se busca un valor. Entre comillas.
En una sentencia SELECT corresponde a la clausula FROM.
2. “Expr_Campos1” expresion de campos de la tabla anterior a partir de los cuales se realiza la
busqueda. Escribir la expresion de campos entre comillas.
En una sentencia SELECT corresponde a la parte izquierda de la expresion de la clausula WHERE.
3. Expr_Campos2 expresion a partir de la cual se realiza la busqueda segun Expr_Camposi.
En una sentencia SELECT corresponde a la parte derecha de la expresion de la clausula WHERE.
4. "Campo” es el nombre del campo que buscamos en la tabla.
En una sentencia SELECT corresponde al campo Unico o expresion de la clausula SELECT.

Correspondencia de la funcion VALOR con la sentencia SELECT
SELECT [4] FROM [1] WHERE [2] = [3]

Lo mas correcto es buscar a partir de la misma expresion del indice principal de la tabla. El motivo es que
segun esta expresion solamente puede haber un registro en la tabla, por lo tanto se establece una relacion
uno a uno que asegura que el resultado es el correcto.

Por ejemplo, en la tabla Clientes (mantenimiento de clientes) hay que buscar por Godigo.

Y en la tabla C_albven (cabecera de los albaranes de venta) por Empresa+Numero+Letra.

La funcion Valor se puede anidar, es decir, se puede utilizar una funcién Valor dentro del tercer parametro
de otra funcion para obtener el dato de la primera funcion del resultado de la segunda.

El nombre de las tablas, campos y expresiones de indice se puede consultar con el programa Utilcs
(Procesos SQL).

Funcidn valor @ Eurowin @
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EJEMPLOS

Buscar el nombre del cliente a partir del cédigo

El cédigo del cliente se encuentra en la variable —cCliente-.

Solucion

1.

2.
3.
4

La tabla donde hay que buscar el nombre es Clientes de la base de datos Gestion.

El campo de busqueda es Codigo.

El dato de partida es la variable cCliente.

El valor que queremos obtener es el nombre del cliente que se guarda en el campo Nombre.

Por lo tanto, la funcidn Valor que permite obtener el nombre del cliente a partir del codigo es:

VALOR(“Gestion!Clientes”, “Codigo”, cCliente, “Nombre”)

Buscar el cédigo del cliente de un albaran de venta a partir del numero.

El nimero del albaran de venta se encuentra en la variable cAlbaran.
La serie de ventas esta en la variable cLetra.
La empresa esta en we_Empresa.

Solucion

1.
2.
3.

La tabla donde hemos de buscar el cédigo del cliente es C_albven de la base de datos Gestion.
Los campos del indice principal son Empresa, Numero y Letra.

Los datos que tenemos son el cddigo de la empresa en la variable we_Empresa, el niumero de
albaran en la variable cAlbaran y el cddigo de la letra en la variable cLetra.

Queremos obtener el cédigo del cliente, cuyo campo se llama Cliente.

Asi, resulta la funcion:

VALOR(“Gestion!C_albven”, “Empresa+Numero+Letra”, wc_Empresa + cAlbaran + cLetra, “Cliente”)

Buscar el nombre del cliente de un albaran de venta a partir del numero.

Segun el mismo ejemplo anterior, buscar el nombre del cliente.

Solucion

La funcién valor se puede anidar. Entonces, a partir de las dos funciones anteriores es posible
obtener el nombre del cliente:

VALOR(“Gestion!Clientes”, “Codigo”, VALOR(“C_albven”, “Empresa+Numero+Letra”, wc_Empresa
+ cAlbaran + clLetra, “Cliente”), “Nombre”)

Sale Eurowin Funcién valor
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9.2. Funcién AVALOR

Con la funcién AVALOR se puede obtener el valor de varios campos de la tabla. La sintaxis varia ligeramente
con respecto a la funcién Valor:
VALOR(“aArray”, “BDITabla”, “Expr_Campos1”, Expr_Campos2, “Lista_Campos”)

donde

1. aArray: Es un array o matriz en el que la funcidn devuelve los valores de los campos pedidos. Se
pasa por referencia, precedido del caracter @ y sin comillas.

BDITabla: Es la base de datos y la tabla en la que se realiza la busqueda.

Expr_Campos1: Expresion de campos de la tabla. P.e. la misma que el indice principal.
Expr_Campos2: Expresion que contiene el valor buscado segun Expr_CamposT.

Lista_Campos: Lista de campos separados por una coma, el valor de los cuales se devuelve en
aArray en el mismo orden de la lista.

Al S A

Correspondencia de la funcion AVALOR con la sentencia SELECT
SELECT [5] FROM [2] WHERE [3] = [4] INTO ARRAY [1]

EJEMPLO

Buscar el nombre y la direccidn del cliente a partir del cédigo
VALOR(@aArray, “Gestion!Clientes”, “Codigo”, Codigocli, “nombre,direccion”)

Devuelve:
aArray[1]: Nombre del cliente.
aArray[2]: Direccion del cliente.

9.3. Funcion VALOR_ADI

Otra variante de la funcién Valor es VALOR_ADI, la cual sirve para buscar el valor de los campos adicionales
de clientes, proveedores o articulos a partir del cédigo del cliente, proveedor o articulo y del cédigo del
campo adicional.

Esta funcion busca directamente en la tabla Multicam de la base de datos Gestion.

La sintaxis es:
VALOR_ADI(“TIPOFICHERQ”, cVariable, “cCampoAdicional”)

Donde

Funcidn valor @ Eurowin @
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1. “TIPOFICHERQ” puede ser “ARTICULO”, “PROVEEDQO” o “CLIENTES”, en mayusculas y entre
comillas.

2. cVariable: Es el valor o la variable a partir de cuyo valor se va a realizar la busqueda. Si se indica un
valor va entre comillas (cadena fija de texto), si es una variable va sin comillas.

3. cCampoAdicional: Cédigo del campo adicional a buscar. Entre comillas.

Correspondencia de la funcion VALOR_ADI con la sentencia SELECT

SELECT Valor FROM Gestion!Multicam ;
WHERE Fichero = [1] AND Codigo = [2] AND Campo = [3]

EJEMPLO

Buscar el valor del campo adicional CCC del cliente de la factura:
VALOR_ADI(“CLIENTES”, wc_CodigoCli, “CCC”)

9.4. Asistente para la funciéon VALOR

En el menu Herramientas de Eurowin, dentro de la opcidn "Informes predefinidos" se encuentra la pagina del
Asistente para la funcién VALOR. Con el asistente podremos generar facilmente la expresion con la funcion
Valor a partir de los datos que se solicitan. Se pueden crear expresiones anidadas. Su funcionamiento es el
siguiente:
e Primero hay que seleccionar la base de datos y la tabla de la cual necesitamos obtener un dato.
Corresponde al primer parametro de la funcion.
e  Campo busqueda es el campo del cual tenemos un valor. Corresponde al segundo parametro de la
funcion.
e Campo retorno es el campo del que buscamos el valor. Corresponde al cuarto parametro de la
funcion.

Para obtener la expresion hay que pulsar el botdn Afadir. Después hay que seleccionar y copiar la expresion
generada para pegarla en el control del report.
El literal CAMPO del tercer parametro de la funcion, hay que sustituirlo por el valor o nombre de la variable

que contiene el valor del campo de busqueda.

Por ejemplo, si el campo de busqueda es el codigo del cliente, en la factura de venta CAMPO lo tendremos
que sustituir por wc_CodigoCli. O por curcap.Cliente en el albaran.

Las funciones Valor se pueden anidar, es decir, podemos utilizar otra funcidn Valor como tercer parametro
(CAMPO) para obtener el valor de la variable necesario en la funcion de nivel superior.

En la siguiente imagen se indican los pasos para utilizar el asistente de la funcion Valor.

O Sale Eurowin Funcién valor
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/

Nu
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Hay que sustituir CAMPO por la variable (sin comillas, -cCodCli-) que contiene el codigo del cliente.
O por el codigo del cliente fijo (con comillas, -“43000001”-).
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10. VARIABLES

En este capitulo se describen las principales variables de programa disponibles durante la impresion de

algunos documentos de Eurowin, las cuales se pueden utilizar en el diseno de los reports para adaptarlos a

las necesidades de cada usuario.

Estas variables corresponden a Eurowin 8.0 SQL estandar. En otros sectoriales de puede haber alguna

diferencia.

10.1. Factura de venta

Factura de venta

Variable Comentario Tipo

DirEnvioFra.Codpos Cadigo postal de la direccion de facturacion Caracter
DirEnvioFra.Direccion Direccion de facturacion del cliente Caracter
DirEnvioFra.Fax Fax de la direccion de facturacion Caracter
DirEnvioFra.Horario Horario en la direccion de facturacion Caracter
DirEnvioFra.Poblacion Poblacion de la direccion de facturacion Caracter
DirEnvioFra.Provincia Provincia de la direccion de facturacion Caracter
DirEnvioFra.Telefono Teléfono de la direccion de facturacion Caracter
wC_empcif CIF Caracter
wc_empcodpos Cadigo postal Caracter
wc_empdireccion Direccion Carécter
we_empfax Fax Caracter
wc_empmobil Movil Carécter
wc_empnombret Nombre Caracter
we_empnombre2 Razdn social Caracter
wc_emppoblabion Poblacion Caracter
WC_empprovincia Provincia Caracter
wWC_empresa Caddigo de la empresa actual Caracter
wc_emptelefono Teléfono Caracter
wc_impempresa[1] Nombre Caracter
wcC_impempresal2] Razon social Caracter
wcC_impempresa[3] Direccion + Cadigo postal + Poblacion + Provincia Caracter
wc_impempresal4] CIF Caracter
wc_impempresals] Teléfono Caracter

Variables

S30e Eurowin
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wc_impempresal7] “Telf” + teléfono + “Fax” + fax Caracter

Datos de la configuracién de la empresa

wa_consolid Array que contiene el cédigo de las empresas consolidadas Caracter

wc_almacen Cadigo del almacén de la empresa Caracter

wc_civa_dol Tipo de IVA de la empresa para la compra de articulos sin codificar Caracter

wc_desimport Titulo para la columna del importe Caracter

wc_desunidades Titulo para la columna de las unidades Caracter

wc_famenv Cadigo de la familia de los envases Caracter

WC_grupo Cadigo del grupo de empresas actual Caracter

wc_ivaportes Cadigo del tipo de IVA de la empresa para los portes Caracter

WC_mascaracajas Méascara para las cajas Caracter

wc_tarifapret Cédigo de la tarifa de la empresa actual Caracter

wc_tpc Méascara del porcentaje Caracter

wc_unidades Méscara para las unidades Caracter

wc_vendedor Caodigo del vendedor de la empresa Caracter

wd_periodofin Fecha final del periodo Fecha

wi_arrelfam Indica si la empresa trabaja con célculo de descuentos por raiz (2) de Légico
familias.

wl_color Indica si la empresa trabaja con tallas y colores Logico

wl_envases Indica si la empresa trabaja con envases Légico

wl_navi Indica si la empresa trabaja con lotes de Navidad Légico

wl_obra Indica si la empresa trabaja con facturacion por obra Logico

wl_reservas Indica si la empresa trabaja con reservas Légico

wn_articulo Ancho del codigo del articulo Numeérico

@ S30e Eurowin Variables
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Datos del cliente

wc_codigocli Cadigo del cliente Caracter

wc_contacto|[2] Cargo del contacto Caracter

wc_datoscliente[1] Nombre Caracter

wc_envio[1] Nombre de la direccion de envio Caracter

wc_envio[3] Caddigo postal — Poblacion de la direccidn de envio Caracter

wc_fax Fax Carécter

wc_telefono Teléfono Caracter

wn_numerobanco Cadigo de la cuenta de banco del cliente en la tabla banc_cli en la factura  Numérico
Datos de la divisa
Variable Comentario Tipo

wc_grantotal Méascara de gran total de la moneda de la empresa Caracter

wc_mon Nombre de la moneda de la factura Caracter

wc_subtotal Mascara de subtotal de la moneda de la empresa Caracter

wn_decimales Redondeo decimal de la moneda de la empresa Numeérico
Datos de la factura
Variable Comentario Tipo

aival2] Porcentajes de IVA separados por saltos de linea Caracter

aival4] Porcentajes de recargo separados por saltos de linea Caracter

ncopiasfra Numero de copias a imprimir de la factura Numeérico

wc_fecha Fecha de la factura Caracter

wc_finan[2] Porcentaje con mascara Caracter

wc_fpag Nombre de la forma de pago Caracter

WC_giros[2] Importe del vencimiento con mascara de gran total Caracter

wc_monedadoc Cadigo de la moneda de la factura Caracter

Variables Sa0e Eurowin @
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.f’A
‘womonedamp  Gldigo delamoneda devisualzacion e impresién  Cardoter

wc_numfra Numero de la factura Carécter

wc_portes|2] Portes antes de pronto pago (.T.) o después de pronto pago (.F.) Ldgico

WwC_prontopago Importe del descuento por pronto pago Caracter

wc_rete[2] Porcentaje de la retencién con mascara Caracter

wc_totalbase Importe total de la base imponible Caracter

wl_iva_inc Indica si la factura es con IVA incluido Ldgico

wn_pronto Numérico

Porcentaje de descuento por pronto pago

Datos de las lineas
Estas variables son los campos de las lineas de los albaranes incluidos en la factura.
Algunos conceptos pueden variar al imprimir la factura agrupada.

Variable Comentario Tipo

curfactura.cajas Cantidad de cajas Numeérico

curfactura.color Cadigo del color Caracter

curfactura.coste Coste unitario Numérico

curfactura.definicion Definicion Caracter

curfactura.doc Tipo de documento del que proviene el albaran: Pedido de venta, Numeérico
Deposito de venta, Presupuesto, Albaran de compra

curfactura.doc_num Numero del documento original Caracter

curfactura.dto1 Porcentaje de descuento 1 Numeérico

curfactura.dto3_imp Descuento especial en importe en la divisa de la empresa Numeérico

curfactura.empresa Cadigo de la empresa Caracter

curfactura.fecha Fecha del albaran Caracter

curfactura.imp_com Importe de la comisién Numeérico

curfactura.importe Importe sin IVA en la divisa de la empresa Numérico

curfactura.importeiva Importe con IVA incluido en la divisa de la empresa Numérico
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curfactura.libre_1 Campo libre_1 Caréacter

curfactura.libre_3 Campo libre_3 Caréacter

curfactura.linia Numero de linea Carécter

curfactura.numero Numero de albaran Caracter

curfactura.peso Peso Numeérico

curfactura.preciodiv Precio sin IVA en la divisa del albaran Numeérico

curfactura.prediviva Precio con IVA incluido en la divisa del albaran Numérico

curfactura.pverde Importe del punto verde Numérico

curfactura.serie Cédigo de la serie cuando se introduce directamente en la linea del Caracter
albaran. Si en la linea se ha introducido el cédigo de articulo, en este
campo se guarda el coédigo precedido de “C-*

curfactura.tipo_iva Cadigo del tipo de IVA Caracter

curfactura.usuario [Usuario de Eurowin#ordenador#usuario de Windows] Caracter

curfactura.ventaser Indica si la linea corresponde a un articulo que trabaja con series.
Datos del report Factuven
Variable Comentario Tipo

LLégico

cnomimpresora Nombre de la impresora Caracter

10.2. Albaran de venta

Albaran de venta

Datos de la empresa
Variable Comentario Tipo

wc_DireccionEmpresa Direccion Caracter

wc_EmpresaFAX Fax Caracter

wc_NombreEmpresa Nombre Caracter

Datos del cliente
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we Banco Nombre del banco Carécter
- Entidad Sucursal DC Cuenta

wc_DomicilioCliente Direccion Carécter

wc_fpag Nombre de la forma de pago del albaran Caracter

wc_NombreCli Nombre Carécter

wc_ProvinciaCliente Provincia Carécter

Datos de la divisa

_nDecimales Redondeo decimal de la divisa de impresion Caracter

wc_Abrev Abreviatura de la divisa de impresion Caracter

wc_GranTotal Méascara gran total de la divisa de impresion Caracter

wc_Monedalmp Codigo de la divisa de impresion Caracter

wc_PreuVenta Méascara precio venta de la divisa de impresion Caracter

wc_Total Méascara total de la divisa de impresion Caracter

Datos del albaran

alVA[1] Bases de IVA con mascara. Un valor en cada linea Numeérico

alVA[3] Importes de IVA con mascara. Un valor en cada linea Numérico

alVA[5] Importes de recargo con mascara. Un valor en cada linea Numeérico

[Traspasado Indica si el albaran esta traspasado de gjercicio Logico

nTotalBase Importe de la base Numérico

nTotalRegistres Numero total de lineas Numeérico

wc_BaseEuros Importe de la base en euros Caracter

wc_CaracArt[2] Suma total de las unidades por los litros de los articulos Caracter

wc_Contacto[2] Cargo del contacto Caracter
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wc_Entrega Importe total de las entregas con mascara Caracter

wc_Finan[1] "Recargo Finan." Caracter

wc_Finan[3] Importe de recargo financiero con mascara Caracter

wc_Observa Observaciones Carécter

wc_PeulVA[2] Importe total del Recargo con mascara Caracter

Indica si los portes son antes del descuento por pronto pago (.T.) o Caracter
después (.F.)

wc_Portes[2]

wc_Rete[1] "Reten./Base" o0 " Reten./FRA." Caracter

wc_Rete[3] Importe de la retencién con mascara Caracter

wc_TotalDoc Importe total del albaran con IVA, con mascara Caracter

wl_Futuro El cliente es un futuro cliente LLégico

wlValorado Indica si la impresion del albaran es valorada Ldgico
Datos de la cabecera
Variable Comentario Tipo

curcap.Asi Enlace con el asiento de la factura Caracter

curcap.Cambio Cambio con la moneda de la empresa Numeérico

curcap.Clifinal Cadigo del cliente de facturacion Caracter

curcap.Cot_punt Cotizacioén de los puntos Numeérico

curcap.Empresa Cadigo de la empresa Caracter

curcap.Factura Numero de factura Caracter

curcap.Fecha Fecha del albaran Fecha

curcap.Finan Importe del recargo financiero en la divisa de la empresa Numeérico

curcap.Impdivisa Importe total sin IVA en la divisa del albaran Numérico

curcap.lmpreso Indica si el albaran ha sido impreso Logico
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curcap.Keycopy Cadigo de bloqueo del albaran Caracter

curcap.Libre_1 Campo libre Caracter

curcap.Libre_3 Campo libre Caracter
curcap.Numero Numero de albaran Caracter
curcap.Observacio Observaciones Caracter
curcap.Pedido Numero del pedido de origen Caracter
curcap.Presup Numero de presupuesto de origen Caracter

curcap.Puntos Numero de puntos Numeérico
curcap.Ruta Cadigo de la ruta Caracter

' Usuario que ha introducido el albaran (nombre ordenador # nombre Caracter
curcap.Usuario usuario)

Datos de las lineas

curTaula.Articulo Cédigo del articulo Caracter

curTaula.Color Cadigo del color Caracter

curTaula.Coste Coste unitario Numérico

curTaula.Definicion Definicion Caracter

curTaula.Doc_lin Numero de linea en el documento de origen Numérico

curTaula.Doc_unit Unidades en el documento de origen Numérico

curTaula.Dto2 Porcentaje del descuento 2 Numeérico

curTaula.Dto3_impdi Importe sin IVA del tercer descuento en la moneda del albaran Numeérico

curTaula.Dto3_ivadi Importe con IVA del tercer descuento en la moneda del albaran Numeérico

curTaula.Escaneado Numero de unidades escaneadas Numérico

curTaula.Fecha Fecha Fecha

curTaula.Impdiviva Importe con IVA en la divisa del albaran Numérico
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curTaula.Importediv Importe sin IVA en la divisa del albaran Numeérico

curTaula.lva Porcentaje de IVA Numeérico
curTaula.Libre_1 Libre Caréacter
curTaula.Libre_3 Libre Caracter
curTaula.Libre_5 Libre Caréacter
curTaula.Lote Indica si la linea es un lote Ldgico
curTaula.Pedido Numero vy letra del pedido de origen Caracter
curTaula.Precio Precio sin IVA Numeérico

curTaula.Precioiva Precio con IVA Numérico

curTaula.Proveedor Cadigo de proveedor del albaran de compra de origen Caracter

curTaula.Pverde Importe del punto verde Numeérico

curTaula.Recargo Porcentaje de recargo financiero Numeérico

curTaula.Stockno Indica si hay que controlar el stock Logico

curTaula.Tipo_iva Cadigo del tipo de IVA Caracter

Usuario que ha introducido el albaran (nombre ordenador # nombre Caracter
usuario)

curTaula.Usuario

curTaula.Ventaser Indica si el articulo trabaja con series
Variables de entormo
Variable Comentario Tipo

Logico

wc_Mascaracajas Méascara para las cajas Caracter

wc_Point Caracter separador de decimales Caracter

wc_Tpc Mascara de los valores de tanto por ciento Caracter

wl_Color Indica si se trabaja con tallas y colores (.T.) o no (.F.) Légico

wl_Factser Indica si se trabaja con series de ventas (.T.) o no (.F.) Logico
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wl_Peso Indica si se trabaja con la columna peso (.T.) o no (.F.)

wl_Series Indica si se trabaja con series de articulos (.T.) o no (.F.) Ldgico

Variables del report Albaven

_pageno Numero de pagina Numérico

nRegistres Numero de registro actual Numeérico

10.3. Presupuesto

Presupuesto

Datos de la empresa
Variable Comentario Tipo

wc_DireccionEmpresa Direccion Caracter

wc_EmpresaFAX Fax Caracter

Nombre Caracter

wc_NombreEmpresa

Datos del cliente

wc_Banco Nomibore del banco Caracter
- Entidad Sucursal DC Cuenta

wc_DomicilioCliente Direccion Caracter

wc_Fpag Nombre de la forma de pago del cliente Caracter

wc_NombreCli Nombre Caracter

wc_ProvinciaCliente Provincia Caracter

Datos de la divisa

_nDecimales Redondeo decimal de la divisa de impresion Carécter

wc_Abrev Abreviatura de la divisa de impresion Caracter
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wc_GranTotal Mascara gran total de la divisa de impresion Caracter

wc_Monedalmp Cadigo de la divisa de impresion Caracter

wc_PreuVenta Méascara precio venta de la divisa de impresion Caracter

wc_Total Mascara total de la divisa de impresion Caracter

Datos del presupuesto

alVA[1] Bases de IVA con mascara. Un valor en cada linea Numérico

alVA[3] Importes de IVA con méascara. Un valor en cada linea Numérico

alVA[5] Importes de recargo con mascara. Un valor en cada linea Numeérico

nTotalBase Importe de la base Numérico

nTotalRegistres Numero total de lineas Numérico

wc_BaseEuros Importe de la base en euros Caracter

wc_CaracArt[2] Suma total de las unidades por los litros de los articulos Caracter

wc_Contacto[2] Cargo del contacto Caracter

wc_Entrega Importe total de las entregas con méascara Caracter

wc_Finan[1] Titulo del recargo financiero "Recargo Finan." Caracter

wc_Finan[3] Importe de recargo financiero con mascara Caracter

wc_Observa Observaciones Caracter

wc_PeulVA[2] Importe total del Recargo con mascara Caracter

Indica si los portes son antes del descuento por pronto pago (.T.) o Caracter
después (.F.)

wc_Portes[2]

wc_Rete[1] "Reten./Base" o " Reten./FRA." Caracter

wc_Rete[3] Importe de la retencién con mascara Carécter

wc_TotalDoc Importe total del presupuesto con IVA, con mascara Caracter
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wl_Futuro El cliente es un futuro cliente Légico

wlValorado Indica si la impresién es valorada Ldgico

Datos de la cabecera
Las variables de la cabecera también estan disponibles a través de la vista v_c_presuv.

Variable Comentario Tipo

curcap.Cambio Cambio con la moneda de la empresa Numérico

curcap.Cliente Cadigo del cliente Caracter

curcap.Empresa Cadigo de la empresa Caracter

curcap.Env_cli Cadigo de la direccion de envio Numérico

curcap.Fechaacep Fecha de aceptacion del presupuesto Fecha

curcap.Futuro Indica si el presupuesto es de un futuro cliente Ldgico

curcap.Impdivisa Importe total sin IVA en la divisa del presupuesto Numérico

curcap.lmpreso Indica si el presupuesto ha sido impreso Ldgico

curcap.Letra Cadigo de la serie de ventas Caracter

curcap.Libre_2 Campo libre Caracter

curcap.Litros Volumen total Caracter

curcap.Numero Numero de presupuesto Caracter

curcap.Observacio Observaciones Caracter

curcap.Peso Peso total Numeérico

curcap.Pronto Porcentaje de descuento por pronto pago Numeérico

curcap.Servido Fecha Servido de la pantalla Fecha
' Usuario que ha introducido el albaran (nombre ordenador # nombre Carécter
curcap.Usuario usuario)

Datos de las lineas

curTaula.Articulo Caodigo del articulo Caracter
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curTaula.Cajas Numero de cajas Numérico

curTaula.Cliente Cadigo del cliente Caracter

curTaula.Coste Coste unitario Numérico

curTaula.Definicion Definicion Carécter

curTaula.Dto1 Porcentaje del descuento 1 Numeérico

curTaula.Empresa Cadigo de la empresa Caracter

curTaula.Falta Falta entregar LLégico

curTaula.lde Caracter

curTaula.Importe Importe sin IVA Numérico

curTaula.Importeiva Importe con IVA Numérico

curTaula.Libre_1 Libre Caracter

curTaula.Libre_3 Libre Caracter

curTaula.Libre_5 Libre Caracter

curTaula.Lote Indica si la linea es un lote Légico

curTaula.Peso Peso Numérico

curTaula.Preciodiv Precio sin IVA en la divisa del albaran Numérico

curTaula.Prediviva Precio con IVA en la divisa del albaran Numérico

curTaula.Recarg Indica si la linea tiene recargo financiero Légico

curTaula.Talla Caodigo de la talla Caracter

curTaula.Tipoprec Tipo de precio del articulo en el momento de introducir el presupuesto Numeérico

curTaula.Unidades Unidades Numérico

Variables de entorno
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wc_Descajas Descripcion de la columna cajas Caracter

wc_Mascarapeso Méascara para el peso Caracter

wc_Separator Cardacter separador de miles Caracter

wl_Cajas Indica si se trabaja con cajas Ldgico

wl_Divisa Indica si se trabaja con multidivisa Ldgico

wl_lgic Indica si se trabaja con el Impuesto General de las Islas Canarias IGIC Légico

wl_Pverde Indica si se trabaja con punto verde Ldgico

wl_Verinf Indica si se trabaja con punto verde a nivel informativo Légico

Variables del report Presuven

Variable Comentario Tipo

nPverde Importe del punto verde Légico

nSumasigue Importe acumulado del presupuesto al saltar de pagina Numeérico

10.4. Certificaciones de obra

Certificaciones de obra

Datos de la empresa

wc_InfEmpresa[1] Nombre Caracter
wc_InfEmpresa[3] Direccion
Caodigo postal Poblacion Caracter
Provincia

wc_InfEmpresa[5] Teléfono Caracter

Mensaje 1 de facturacion
Mensaje 2 de facturacion

wc_InfEmpresa[8] Caracter

Datos de la moneda
wc_abrev Abreviatura Caracter

wc_mon Codigo Caracter

wC_preuventa Mascara del precio de venta Caracter

wc_total Mascara total Caracter
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Datos del cliente
Variable Comentario Tipo

wc_nombrecli Nombre del cliente Caréacter

wc_provinciacliente Provincia del cliente Caréacter

Datos del albaran de venta

aiva[l] Lista de bases de IVA formateadas con la mascara gran total y separadas
por un caracter de retorno de carro (ASCIl 13)

Caracter

aiva[3] Lista de importes de IVA formateados con la mascara gran total y

separados por un caracter de retorno de carro (ASCIl 13) Caracter

aivalb] Lista de importes de recargo formateados con la mascara gran total y

separados por un caracter de retorno de carro (ASCII 13) Caracter

aival7] Importe de descuento por pronto pago formateado con la méascara gran

total Caracter

aival9] Lista de codigos de tipo de IVA separados por un caracter de retorno de

carro (ASCIl 13) Caracter

nbases Suma de las bases de IVA sin portes formateado con la mascara gran

total Numeérico

wc_cif C.I.F. del cliente Caracter

wc_fecha Fecha Caracter

wc_finan[2] Porcentaje del recargo financiero formateado con la mascara de Caracter
porcentaje

wc_letra Serie de ventas Caracter

wc_peuiva[1] Importe total de IVA formateado con la mascara gran total Caracter

wc_Pronto Porcentaje de pronto pago formateado Caracter

wc_rete[1] Descripcion de la retencion (sobre base o sobre factura) Caracter

wc_rete[3] Importe de la retencion formateado con la mascara de gran total Caracter

wc_totalbase Suma de las bases de IVA formateado con la mascara gran total Caracter
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curcertificado.articulo
curcertificado.certifica
curcertificado.coste
curcertificado.cuenta
curcertificado.definicion
curcertificado.dto1
curcertificado.dto2
curcertificado.facturada
curcertificado.facturar

curcertificado.familia
curcertificado.ide

curcertificado.linea
curcertificado.precio
curcertificado.preciodiv
curcertificado.precioiva
curcertificado.presup
curcertificado.tipo_iva
curcertificado.totalada
curcertificado.totalcert
curcertificado.totalfact
curcertificado.totalpresu
Fcertific.totalada
Fcertific.totalcert
Fcertific.totalfact
Fcertific.totalpresup
wc_TotalCert
wn_certificado

Cadigo del articulo del presupuesto

Unidades de la columna Actual

Coste del articulo en el presupuesto

Caodigo de la cuenta contable del articulo en el presupuesto
Descripcion de la linea

Descuento 1 de la linea en el presupuesto

Descuento 2 de la linea en el presupuesto

Unidades de la columna Anterior

Unidades de la columna Certificado. -1 si la linea se excluye de la
facturacion

Caodigo de la familia del articulo

Enlace de la linea del presupuesto con la linea de la certificacion (los 10
primeros caracteres)

Numero de linea

Precio de la linea

Precio del articulo en la divisa del presupuesto sin IVA

Precio del articulo en la divisa de la moneda con IVA incluido
Columna Presupuesto

Porcentaje de IVA de la linea

Importe correspondiente a la columna Anterior (x precio — dtos)
Importe correspondiente a la columna Certificado (x precio — dtos)
Importe correspondiente a la columna Actual (x precio — dtos)
Importe correspondiente a la columna Presupuesto (x precio — dtos)
Total anterior

Total certificacion

Total actual

Total presupuesto

Total certificacion

Numero de certificado

10.5. Carta de pagarés

Carta de pagarés

Caracter
Numeérico
Numeérico
Carécter
Caracter
Numeérico
Numeérico
Numeérico
Numeérico

Caracter
Caracter

Numeérico
Numeérico
Numeérico
Numeérico
Numérico
Caracter

Numeérico
Numeérico
Numeérico
Numeérico
Numérico
Numérico
Numeérico
Numeérico
Caracter

Numérico

Variable Comentario Tipo
cNomPag Numero Caracter
ntotal Importe Numeérico
cData_e Fecha de expedicion Fecha
cNomEntitat Nombre del banco Caracter
cPobE Poblacion de la empresa Caracter
cCodE Caodigo del banco en Eurowin Caracter
cDigCon Digito de control Caracter
cSuccur Cddigo de la sucursal Caracter
Sale Eurowin Variables
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cDataVencim Fecha de vencimiento Fecha

clloc1 Poblacion de la empresa Caracter
Datos de la empresa

wc_NombreEmpresa Nombre Caracter

wc_DireccionEmpresa Direccién Caréacter

wc_EmpresaTELF Teléfono Caracter

Datos del proveedor

provnombre Nombre Caracter

provcodpost Cadigo postal Caracter

Provincia Caracter
Opcién “Imprimir relacién de facturas”
Variable Comentario Tipo

provprovincia

numereb Numero de recibo de la factura Caracter

import Importe de la factura Caracter
Datos varios
Variable Comentario Tipo

grantotal Mascara gran total de la moneda Caracter

10.6. Circular de mailing

Marcadores disponibles en la impresién del mailing en formato Word

En Eurowin desde el menu “Herramientas”, opcion “Impresion de circular de mailings” existe la posibilidad
de enviar una carta personalizada a clientes o proveedores.

En el campo “Modelo de mailing” hay que indicar el codigo del modelo a imprimir.

Los distintos cédigos de modelo se crearan mediante la opcion “Mantenimiento de modelos de mailing”.
Con Eurowin se distribuyen dos plantillas: Mailing.doc y Plantill.doc.

Estos documentos se encuentran en la carpeta Euroterm\Reports de cada terminal.

Los marcadores de Word se podran repetir hasta 4 veces. Para ello podremos utilizar cualquiera de los que
se enumeran a continuacion. El primero, es el que se incluye por defecto en el documento plantilla.
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Circular de mailing

Variable
C.I.LF./N.LF.
Cddigo postal
Direccion

Fax

Nombre
Poblacién
Provincia
Teléfono

Datos de la empresa
Marcadores
NifEmpresai, NifEmpresaii , NifEmpresai2, NifEmpresai3
CodPosEmpresal, CodPosEmpresal1, CodPosEmpresal2, CodPosEmpresal3
AdresaEmpresal, AdresaEmpresali, AdresaEmpresal2, AdresaEmpresal3
FaxEmpresal, FaxEmpresal1, FaxEmpresal2, FaxEmpresal3
NomEmpresal, NomEmpresal1, NomEmpresal2, NomEmpresai3
PoblacioEmpresai, PoblacioEmpresat1, PoblacioEmpresal2, PoblacioEmpresal3
ProvEmpresal, ProvEmpresai1, ProvEmpresal2, ProvEmpresal3
TelfEmpresal, TelfEmpresali, TelfEmpresai2, TelfEmpresal3

Datos del cliente o del proveedor

Variable
Cadigo postal
Contacto
Direccion

Fax

Nombre

Pais
Poblacion
Provincia
Teléfono

Marcadores

CodPosEmpresa4, CodPosEmpresa41, CodPosEmpresa42, CodPosEmpresa43
Contacto

AdresaEmpresa3, AdresaEmpresa31, AdresaEmpresa32, AdresaEmpresa33
FaxEmpresa2, FaxEmpresa21, FaxEmpresa22, FaxEmpresa23

NomEmpresa3, NomEmpresa31, NomEmpresa32, NomEmpresa33

Pais

PoblacioEmpresa3, PoblacioEmpresa31, PoblacioEmpresa32, PoblacioEmpresa33
ProvEmpresa2, ProvEmpresa21, ProvEmpresa22, ProvEmpresa23

Telefono

10.7. Etiquetas de articulos

Etiquetas de articulos

Etiquetas de articulos

Variable Comentario Tipo
tmp_eti.articulo Cadigo de articulo Caracter
tmp_eti.barras Cadigo de barras Caracter
tmp_eti.color Codigo de color Caracter
tmp_eti.definicion Nombre de articulo Caracter
tmp_eti.talla Cddigo de talla Caracter
weC_empresa Cddigo de la empresa Carécter
Variable Comentario Tipo
p_cAlbaran Numero de albaran de compra Caracter
p_cProveedor Cddigo de proveedor del albaran de compra Carécter
Expresiones
Informacion Expresion Tipo
Ampliacion de definicion  VALOR(“articulo”, "codigo”, tmp_eti.articulo, "nombre2”) Caracter
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del articulo

Campo adicional con
codigo ADC del albaran
de compra

Campo adicional del
articulo con cédigo ADC
Cadigo del proveedor
predeterminado del
articulo

Descripcion de la forma
de pago del albaran de
compra

Descripcion del almacén
del albaran de compra

Fotografia de la marca
del articulo

Fotografia del articulo

Nombre de la empresa

Nombre de la familia del
articulo

Nombre de la marca del
articulo

Nombre de la obra del
albaran de compra

Nombre de la subfamilia
del articulo

Nombre de la talla
Nombre del color

Referencia del
proveedor para el
articulo del albaran de
compra

VALOR(“multica3”, "empresa+numero-+proveedor+CAMPO”, wc_empresa +
p_cAlbaran + p_cProveedor + "ADC”, "valor”)

VALOR(“multicam”, "fichero+ CAMPO+ALLTRIM(codigo)”, "articulo” + "ADC”
+ ALLTRIM(tmp_eti.articulo), "valor”)

1t 1! nan

VALOR(“referpro”, "articulo+iif(predet,’s’,’n’)”, tmp_eti.articulo + ”s”,
"proveedor”)

VALOR(“fpag”, "codigo”, VALOR(“c_albcom”,
“empresa+numero+proveedor”, wc_empresa + p_cAlbaran + p_cProveedor,
"fpag”), "nombre”)

VALOR(“almacen”, "codigo”, VALOR(“c_albcom”,

"empresa+numero+proveedor”, wc_empresa + p_CAlbaran + p_cProveedor,
"almacen”), "nombre”)

VALOR(“marcas”, "codigo”, VALOR(“articulo”, "codigo”, tmp_eti.articulo,
"marca”), "foto”)

Condicion:

FILE(VALOR(“marcas”, "codigo”, VALOR(“articulo”, "codigo”,
tmp_eti.articulo, "marca”), "foto”))

VALOR(“articulo”, “codigo”, tmp_eti.articulo, “imagen”)

Condicion:

FILE(VALOR(“articulo”, "codigo”, tmp_eti.articulo, “imagen”))
VALOR(“empresa”, "codigo”, wc_empresa, "nombre”)
VALOR(“familias”, "codigo”, VALOR(“articulo”, "codigo”, tmp_eti.articulo,
"familia”), "nombre”)

VALOR(“marcas”, "codigo”, VALOR(“articulo”, "codigo”, tmp_eti.articulo,
"marca”), "nombre”)

VALOR(“comuneslobra”, "codigo”, VALOR(“c_albcom”,
"empresa+numero+proveedor”,wc_empresa+p_cAlbaran+p_cProveedor,
"obra”), "nombre”)

VALOR(“subfam”, "codigo”, VALOR(“articulo”, "codigo”, tmp_eti.articulo,
’subfamilia”), "nombre”)

VALOR(“comunesltallas”, "codigo”, tmp_eti.talla, "nombre”)
VALOR(“comunes!colores”, "codigo”, tmp_eti.color, "7nombre”)

VALOR(“referpro”, "articulo+proveedor”, tmp_eti.articulo + p_cproveedor,
"referencia”)

Caracter

Caracter

Caracter

Caracter

Caracter

Caracter

Caracter

Caracter

Caracter

Caracter

Caracter

Caracter

Caracter
Caracter
Caracter

Tipos de cddigos de barras
Eurowin puede generar estos codigos de barras para el formato de tipo Report.

BARCODE128
Expresion:
Fuente:

30F9BARCODE

Expresion:
Fuente:

Variables

_STRTO128(ALLTRIM(tmp_eti.barras))
Barcode128 (BCODE128.TTF) de tamafno minimo 22 pt

“’+ALLTRIM(tmp_eti.barras)+”*”
3 of 9 Barcode (C39DIGIT.TTF) de tamafio minimo 22 pt
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EAN13

Expresion: _STRTOEAN13(SUBSTR(tmp_eti.barras,1,12))

Fuente: EanP36Tt (EAN13_36.TTF) o EanP72Tt (EAN13_72.TTF)
EAN8

Expresion: _STRTOEANS8(SUBSTR(tmp_eti.barras,1,7))

Fuente: EanP36Tt (EAN13_36.TTF) o EanP72Tt (EAN13_72.TTF)

10.8. Tickets

Tickets de TPV

Datos de la cabecera
Variable Comentario Tipo

datoscabecera.cliente Cadigo del cliente Caracter

datoscabecera.fecha Fecha del ticket Fecha

datoscabecera.nombrealmacen Nombre del almacén Caracter

datoscabecera.nombredivisa Nombre de la divisa Caracter

datoscabecera.nombrevendedor Nombre del vendedor Caracter

Caracter

datoscabecera.operario Codigo del operario

Datos de la empresa

CAMPO es el nombre de cualquiera de los campos de la tabla
Empresa.

datosempresa. CAMPO

Datos del cliente
Variable Comentario Tipo

Datos de las lineas

datoslineas.articulo Cadigo del articulo Caracter

datoslineas.definicion Definicion de la linea del ticket Caracter

datoslineas.dto?2 Porcentaje de descuento 2 Numeérico
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datoslineas.importesin Importe de la linea del ticket sin IVA Numérico

datoslineas.precio Precio de la linea con IVA Numeérico

datoslineas.serie Serie del articulo Caracter

datoslineas.tipo_iva Cadigo del tipo de IVA de la linea Caracter

Numero de copia en la impresion del ticket. Vale 1 en la primera Numérico
impresion del ticket, 2 en la segunda, etc.

nCopia

10.9. Ordenes de trabajo

Ordenes de trabajo

Datos de la empresa
Variable Comentario Tipo

wc_InfEmpresal2] Razoén social Caracter

wc_InfEmpresal4] CIF Caracter

wc_InfEmpresa[7] Fax Caracter

wc_Mascara Mascara gran total de la moneda de la empresa Caracter
Datos de la orden
Variable Comentario Tipo

wc_horas Total de horas de la orden Caracter

wc_ModeloExt Modelo externo Caracter

wc_Serie Caodigo (de la tabla) y nombre (de la pantalla) de la serie Caracter

wl_repFin .T. 2 Terminada. .F. 2 No terminada Légico

wn_Mante Importe de la cuota de mantenimiento del cliente (pantalla) Numeérico
Datos del cliente
Variable Comentario Tipo

wc_cliente Cadigo del cliente (de la pantalla) Carécter

wce_envio[2] Caodigo postal + poblacion (de la pantalla) Caracter

Variables Sa0e Eurowin @
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wc_intropro Caédigo y nombre del técnico de entrada (de la pantalla) Caracter

wc_salpro Caodigo y nombre del técnico de salida (de la pantalla) Caracter

wc_telefonos Todos los teléfonos del cliente separados por un retorno de carro Caracter

Datos del presupuesto de la orden
(cada registro esta separado por un retorno de carro)

Variable Comentario Tipo

wc_lmport Importes Caracter

wc_Quantitat Cantidades Carécter

Datos de los operarios de la orden
(cada registro esta separado por un retorno de carro)

wc_costeope Coste horas operario Caracter

wc_OFecha Fecha Carécter

wc_OTiempo Tiempo de cada operario Caracter

wc_ototalcoste Total coste operarios Caracter

Datos del material de la orden
(cada registro esta separado por un retorno de carro)

wc_costemat Coste material aplicado Caracter

wc_matecant Unidades Caracter

wc_nota Nota general (Configco.Mensaje) Caracter

wc_oDescripcion Definicidn de las series aplicadas Caracter

Datos de la orden

Todos los campos de la tabla Ordres de la base de datos Serveis
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10.10. Servicios

Servicios

Datos de la empresa
Variable Comentario Tipo

wc_InfEmpresa[1] Nombre Caracter
wc_InfEmpresa[3] Direccion
Cédigo postal Poblacion Caracter
Provincia

wc_InfEmpresa[5] Teléfono Caracter

Mensaje 1 de facturacion

Mensaje 2 de facturacion Caracter

wc_InfEmpresa[8]

Datos del cliente

pcCliente Cadigo del cliente Caracter

wc_Cliente Cadigo del cliente — Nombre del cliente Caracter

wc_Telefonos Teléfonos del cliente. Cada teléfono en una linea distinta Caracter

Mantenimiento del cliente
Variable Comentario Tipo

Lista de cddigos de conceptos de cuotas vigentes en el cliente separados  Caracter

IcCodServicios .
por un guién

wn_mante Suma del importe de las cuotas vigentes del cliente Numérico
Datos de envio del servicio
Variable Comentario Tipo

wc_Envio[2] Caodigo postal Poblacion Caracter

Configuracién de servicios

wc_IVA Porcentaje del tipo de IVA (caracter) Caracter

wc_TecDestino Cédigo técnico destino — Nombre técnico destino Caracter

wc_Tiempo

Precio hora programador o precio hora técnico, segun el servicio Caracter

Variables Sa0e Eurowin @
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Material del servicio
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wc_OAplicada Fecha de aplicacion de las series al servicio. Cada fecha en una linea Caracter

wc_OSerie Cédigo de las series aplicadas al servicio. Cada serie en una linea Caracter

Servicio Interno
Variable Comentario Tipo

curHoras.Fecha Fecha del servicio Fecha

curHoras.km Kildmetros del servicio Numeérico

Importe total del servicio ((horas x precio hora) + dietas + (kildmetros x
precio kildmetro))

Servicio Externo

curHoras.total Numeérico

Variable Comentario Tipo

curServei.Albaran Numero + letra del albaran relacionado Caracter

curServei.Cobrado Servicio cobrado Ldgico

curServei.Codigo Cédigo del servicio Caracter

curServei.Env_cli Numero de direccion del cliente asociada al servicio Numérico

curServei.Fecha_fin Fecha de destino Fecha

curServei.Hora_aper Hora de apertura del cliente Caracter

curServei.Incident NP incidencia Caracter

curServei.Model Montaje Caracter

curServei.Parte Parte recibido Caracter

curServei.Servi Servicio a realizar Caracter

curServei.Tec_aviso Cadigo del técnico de aviso Caracter

curServei.Tec_final Cadigo técnico entrada horas Caracter

curServei.Tipo_trab Tipo de servicio. 1-Programador, 2-Técnico Carécter

curServei.Usuario Usuario que entra el servicio Caracter
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El fichero Config.ini se encuentra en la carpeta del terminal de Eurowin y sirve para configurar diversas
opciones del programa.

La funcién mas importante es la de localizar el servidor de Eurowin y el tipo de la base de datos que utiliza el
programa.

Cada entrada del fichero Config.ini se debe introducir entre corchetes y en mayusculas, un salto de linea y el
valor de dicha entrada seguido de otro salto de linea.

[SERVIDOR] (entrada)
N:\Ew800serv\ (valor + salto de linea)

MUY IMPORTANTE

Este fichero solamente debe ser manipulado por técnicos especializados de Eurowin.

En la siguiente tabla se describen las distintas claves de la configuracion segun la opcién del programa a la
que afectan.

Claves del fichero CONFIG.INI

Arranque de Eurowin

Clave Comentario
[ACTUALIZACION] Indica que el terminal se actualizara automaticamente después de actualizar el
Sl servidor, instalar un médulo o realizar un cambio de anchura de algun campo.

AA es el codigo del almacén y el almacén de fabricacion que utilizara el programa
cuando en la configuracion de la empresa de trabajo estos campos estan en blanco.

[ALMACEN] .

AA En los albaranes y pedidos de compra y de venta y en la propuesta de compra, al
buscar equivalencias de articulos se mostrara el stock de este almacén, si no se ha
seleccionado un almacén predeterminado en la configuracion de la empresa.

[CITRIX] Determina si se trabaja bajo Citrix. En este caso desactiva los mapas de bits fuera de

Sl pantalla en tiempo de ejecucion.

[COMUNES] Clave obligatoria. Debe tener 8 caracteres.

< CONEXION es el nombre de la base de datos que contiene los datos comunes a

CONEXION L
todos los gjercicios.

HORA es la hora inicio del dietario en formato numérico con dos decimales y el

[DIETARIO] : : L : L S
punto como separador decimal. Si no se indica ninguna, la hora inicio del dietario es

HORA
las 7.00.

Eévl PRESA] EE es el codigo de la empresa que se selecciona al entrar al programa.

I[Il\:/IC,)AI\(IEEI;ﬁ] IMAGEN es la imagen de fondo del programa, con la ruta y la extension.

Config.ini S30e Eurowin O
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Activa un registro de los eventos Load, Unload, Activate, Hide de los formularios.
Este registro se guarda en el terminal en la carpeta Sql.
Opcidn disponible a partir del mes de marzo de 2007 .

[FORM_LOG]
Si

Necesario cuando se trabaja con informes adicionales.
RUTA es la ruta del servidor de Eurowin en la que se almacenan los ficheros de los
informes adicionales. Por defecto, \\servidor\ew800serv\inforadi\

[INFORMES]
RUTA

MODULO es el nombre del médulo seleccionado al salir de la ltima sesion de
trabajo. El usuario debe tener marcado dicho médulo en la opcidon Menus del Control
de accesos de usuarios.

[MODULO]
MODULO

[PRUEVAS] Importante: No se debe utilizar si no lo indica un técnico especializado de Eurowin.
Sl Se utiliza para ejecutar el programa en modo de pruebas.

[TERMINAL]
RUTA

RUTA es la ruta del terminal de Eurowin.

[USUARIOFIJQ] USUARIO cddigo del usuario de Eurowin, el cual no se podra cambiar durante toda
USUARIO la sesion.

Clave Comentario

Opcional.
IPSERVIDORSQL es la direccién del servidor de datos de SQL. Sdlo se utiliza si
también esta la clave [CLISERV].

IPCLISERV]
IPSERVIDORSQL

Clave obligatoria.
TIPOMOTORBDSAQL indica el tipo de servidor de datos. Para Microsoft SQL Server
es SQLSERVER.

[TRIGGERS] Desactiva la utilizacion de los triggers o desencadenantes de los datos en la sesion
NO de trabajo.

[SERVER]
TIPOMOTORBDSQL

@ m Eurowin Config.ini



|/

Manual de Eurowin j\

‘ )

Posibilidad de actualizacion desatendida de Eurowin. Durante el proceso de
actualizacion no aparece ningun mensaje ni aviso para el usuario. Al terminar se
[ACT_DESATENDIDA] presenta un informe con las incidencias ocurridas. Estas incidencias quedan
Sl registradas en el fichero Actua.log dentro de la subcarpeta Log del servidor de
Eurowin. Disponible a partir de julio de 2009 en la version 8.94.62 de 28-05-2009 del
programa Actualiza.exe.

[SCANPALM] FICHERO es el nombre con ruta y extension del fichero de texto que contiene la lista
FICHERO de articulos y series a capturar automaticamente.

[SCANPALM_SEPARADOR]  SEPARADOR es el caracter separador de los campos del fichero de lectura
SEPARADOR automatica en el caso de no tener las columnas de una ancho fijo.

Indica que al ejecutar la copia de seguridad se activara automaticamente la opcion
Guardar en un directorio con la fecha actual para el proceso automatico. La copia de
seguridad se creara en un directorio con la fecha actual.

[AUTOFECHA|
SI

[RUTA_TEMPS]

RUTA RUTA es la ruta de trabajo temporal para realizar y restaurar las copias de seguridad.

[SUCURSAL]
LETRA

LETRA es la Letra por defecto al utilizar letras en las drdenes trabajo de la
configuracion de servicios. También indica la sucursal de trabajo en el modulo de
montajes.

Parametros es la lista de parametros con lo que se configura la ejecucion del
programa multiempresa.
/NGR indica que no se pueden crear grupos de empresas.

[GRMUL]
Parametros

[SERVIDOR_2] RUTA es la ruta de servidor de Eurowin correspondiente al grupo actual. En el caso
RUTA de no encontrarse esta clave se utiliza la ruta de [SERVIDOR].

Config.ini Sa0e Eurowin @
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[CUENTA] Cuenta es la cuenta contable bancaria por defecto, en el caso de que no se haya
Cuenta indicado en el mantenimiento de empresa — Cfg. Contabilidad — Banco por defecto.

[RTR_CARGA_ARTI]
1

Indica que se transferira el fichero maestro de articulos.

[RTR_CARGA_STOC]

y Indica que se transferira el stock de los articulos.

[RTR_PUERTO] PUERTO indica el puerto serie de conexion del PSION o PDA.
PUERTO 1 - Comt; 2 - Com2. Por defecto el puerto de conexién es Com1

[RTR_TIPO_INVENTARIO] N = 1 indica tipo de inventario Reducido. N = 2 indica tipo de inventario completo.
N Por defecto, el valor es 1.

[RTR_UNIDADPSION]

UNIDAD: Unidad de disco del terminal. Por defecto, M:

[CAJATPV]

CAJA CAJA es el codigo de la caja de TPV que se activa al entrar a Eurowin.

[UBICACION]

UBICACION UBICACION es la ubicacion del articulo del albaran o ticket.

[PSION?] Indica que el fichero para crear automaticamente el ticket se descarga de un
NO terminal PDA, no de PSION.

rI'ERMINACIQN] TERMINACION indica el final de la ruta en la que se encuentra el fichero Inve001.dat
TERMINACION que contiene las lineas del ticket para cargar o descargar del terminal PDA.

VELOCIDAD es un valor numérico que indica la velocidad del puerto serie de
comunicaciones Com1 en el que se encuentra conectado el terminal PDA. Por
defecto es 19200.

[VPSION]
VELOCIDAD
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[DVD] Indica que los videos de ayuda del programa se encuentran en formato DVD en

Sl Iuiar de CD.
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12. ESOUEMA ORDENADORES

12.1. Instalacion basica

A continuacion se detallan de forma esquematica algunos tipos de instalacion, teniendo en cuenta que
puede variar dependiendo del uso que se realice de cada terminal.

Requisitos minimos de los equipos

Los requisitos minimos de los ordenadores de una instalacion de Eurowin segun la version del programa, el
ndmero de terminales y el tipo de comunicacion con el servidor, se encuentran en la pagina de Internet

http://www.sageeurowin.com/requisitos.

Leyenda

[ .
‘ i Ordenador Servidor de datos
Servidor de
Datos

Carpeta Servidor de Eurowin

Ew800Serv

E Carpeta Terminal de Eurowin

Ew800Term

Switch

Esquema ordenadores

Ordenador Servidor de Citrix

Servidor de
CITRIX

Ordenador Terminal

Ordenador 1

Cliente ICA

|§—| Ordenador Cliente ICA Citrix


http://www.sageeurowin.com/requisitos
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12.2. Eurowin sin comunicaciones

2de

Ordenador Ew800Serv Ew800Term

Instalacion monopuesto

El servidor y el terminal de Eurowin se instalan en el mismo ordenador.
Consultar los requerimientos de maquina en la pagina http://www.sageeurowin.com/requisitos

Instalacion con dos ordenadores

Ordenador 1 Ordenador 2
Ew800Serv Ew800Term Ew800Term

El servidor y el terminal de Eurowin se encuentran en el mismo ordenador.

El segundo terminal se instala en otro ordenador conectado directamente con el primero a través de las
conexiones de red de Windows XP.

Consultar los requerimientos de maquina en la pagina http://www.sageeurowin.com/requisitos

Instalacion de hasta tres ordenadores

Switch

"7/' - )
Ordenador 1 Ordenador 2 Ordenador 3
Ew800Serv Ew800Term Ew800Term Ew800Term

Una instalacion de Eurowin sin servidor de datos puede soportar como maximo 3 ordenadores.

@ SA0E Eurowin Esquema ordenadores
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Consultar los requerimientos de maquina en la pagina http://www.sageeurowin.com/requisitos

Instalacion de mas de tres ordenadores

Switch

Servidor de Ordenador 1 Ordenador 2 Ordenador 3
~ E E E
E Ew800Term Ew800Term Ew800Term

Ew800Serv

m

Ew800Term

A partir de 4 terminales de Eurowin es preciso instalar el servidor de Eurowin en un servidor de datos
especifico. En el servidor también se puede instalar un terminal de Eurowin.
Consultar los requerimientos de maquina en la pagina http://www.sageeurowin.com/requisitos

Esquema ordenadores S30e Eurowin @
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12.3. Comunicaciones CITRIX

Instalacién red interna + Tienda con 1 ordenador

Ordenadorl

TIENDA

Cliente ICA

ADSL

Switch

CENTRAL

8

Servidor de
Datos y CITRIX

Ew800Serv

m

Ew800Term

Ordenador

=

Ew800Term

Ordenador

=

Ew800Term

Consultar los requerimientos de maquina en la pagina http://www.sageeurowin.com/requisitos

@ SA0E Eurowin
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Instalacion red interna + tienda con 2 ordenadores + tienda con 1 ordenador

TIENDA 1
Ordenador 11

Cliente IC
E =

Ordenador 12

Router

coner | 2]

ADSL

ADSL

TIENDA 2
Ordenador 21

ADSL

CENTRAL

::Eouter

D
L[9]
Servidor de
Datos y CITRIX

E Ew800Term

Ew800Serv

=

Ew800Term 11

=

Ew800Term 12

=

Ew800Term 21

Ordenador

€

Ew800Term

El router de la central debe disponer de una direccion IP fija.

Consultar los requerimientos de maquina en la pagina http://www.sageeurowin.com/requisitos
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Instalacion red interna + tienda / tiendas (Total ordenadores > 5)

Switch TIENDA 1

TIENDA 2

Cliente ICA
Ordenador 21

Router  Ordenador 11 Ordenador 12

ADSL

ADSL

ADSL Switch CENTRAL

Router
D
Ordenador Ordenador

Servidor de Servidor de
CITRIX Datos E E
E E Ew800Term Ew800Term

Ew800Term 11 Ew800Serv

€

Ew800Term 12

€

Ew800Term 21

El router de la central debe disponer de una direccion IP fija.
Consultar los requerimientos de maquina en la pagina http://www.sageeurowin.com/requisitos
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Instalacion red interna con CITRIX

Switch

EMPRESA

2
Servidor de
Datos y CITRIX Ordenador 1

Ew800Term 2

Ordenador 2

Consultar los requerimientos de maquina en la pagina http://www.sageeurowin.com/requisitos

Esquema ordenadores
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12.4. Eurowin + Comunicaciones Off-Line

Instalacién red interna con una tienda

Switch TIENDA

o
S
@
=}
)8
— v 2
N
Enviar
Tareas programadas:
- Enviar 20:30
Recibir Recibir 22:00
Modem|/ ADSL Ewg00Serv T Apagar servidor 22:30
Ew800Term

Proveedor
Internet - FTP

Switch CENTRAL

Recibir

Ordenador

Servidorde . Ordenador Ordenador

94 | E € €

Ew800Term Ew800Term Ew800Term

Ew800Serv
Tareas programadas:

Recibir 21:00

Enviar 21:30

Apagar servidor 22:00

Consultar los requerimientos de maquina en la pagina http://www.sageeurowin.com/requisitos

Esquema ordenadores
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12.5. Eurowin + Pedidos On-Line / PDA On-Line

Instalacion del servidor de paginas Web

Ordenador Empresa

Ordenador casa PDA / Mévil

Portatil

ADSL Switch

@outer

EMPRESA

| |
| | .
o o | P
)
Servidor de Servidor de
Paginas Web Datos
E Ew800Term
Ew800Serv

Ordenador

€

Ew800Term

Consultar los requerimientos de maquina en la pagina http://www.sageeurowin.com/requisitos

Esquema ordenadores
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12.6. Eurowin + Tu E-Commerce
Instalaciéon de tienda virtual

Ordenador Empresa

Ordenador casa PDA / Movil

Portatil

Servidor de Sage Eurowin

Paginas Web

o
<

ADSL

EMPRESA
ST Switch

Servidor Ord?mdor OFenador
de Datos E E
E Ew800Term Ew800Term

Ew800Serv

Exportacion a
tienda virtual

Consultar los requerimientos de maquina en la pagina http://www.sageeurowin.com/requisitos

@ SA0E Eurowin

Esquema ordenadores


http://www.sageeurowin.com/requisitos

Manual de Eurowin

13. TEST DE IMPLANTACION DE

EUROWIN

/

Pregunta Si No

DEFINICION EMPRESAS A TRABAJAR
1 ¢ Con cuantas empresas va a trabajar?
Detalle del nombre de las empresas:

ANCHO DE LOS CAMPOS

¢, Con qué ancho va a trabajar el cédigo de
articulo?

&Y la marca?

&Y la familia?

¢ Y la referencia del proveedor?
;Y la subfamilia?

CONTADORES

¢En qué ndmero desea empezar las facturas de
venta?

&Y las facturas de cuotas?

¢Y los albaranes de venta?

3 Y los depdsitos de venta?

¢ Y los pedidos de venta?

&Y los presupuestos de venta?
¢ Y el orden de IVA soportado?
¢ Y los pedidos de compra?

¢ Y los asientos contables?

;Y las remesas bancarias?

CAMPQOS ADICIONALES

¢Ha surgido la necesidad de algin campo no
4 contemplado en EW?

Piénselo detalladamente: en clientes, articulos o
proveedores.

PERIODOS DE IVA
5 ¢ Trabaja el IVA por periodos mensuales?
¢ Trabaja el IVA por periodos trimestrales?

Test de implantaciéon de Eurowin

Reflexiones antes de una implantacién

i Opcidn a activar

MANTENIMIENTO DE EMPRESAS
BOTON NUEVO
Caodigo empresa stock

UTIL -PROCESOS

Modificar la anchura de un campo

MANTENIMIENTO DE EMPRESAS
- Contadores

MANTENIMIENTO DE EMPRESAS

CAMPOS ADICIONALES -CFG.
GENERAL

CONTABILIDAD
PERIODOS DE IVA

S30e Eurowin
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12

13

Pregunta
CUENTAS DE IVA

¢ Desea cambiar los codigos de IVA que vienen
por defecto?

Andtelos:

PERIODOS DE RETENCIONES

¢ Trabaja las retenciones por periodos
mensuales?

¢, Trabaja las retenciones por periodos
trimestrales?

CUENTAS DE RETENCIONES

¢ Desea cambiar los codigos de retenciones que
vienen por defecto?

Andtelos:

SERIES DE DOCUMENTOS EN VENTAS

¢ Va a trabajar con series de documentos en
ventas?

Identifique cuales va a utilizar:

VARIOS ALMACENES

¢Va a trabajar con varios almacenes de stock?
Anote cuales son:

¢ Trabajara la contabilidad por CENTROS DE
COSTE?

¢ Con que centros?

¢Las VENTAS y COMPRAS las trabajara por
CENTROS COSTE?

MASCARAS A DEFINIR

¢ Con cuantos digitos maximos trabajara las
unidades?

¢Y los porcentajes?
¢ Y los precios e importes?

ARTICULOS SIN CODIFICAR

¢ Dejara vender articulos sin cédigo?

¢ Con que cadigo de IVA mas habitual?
¢A que cuenta los va a contabilizar?
¢Dejara comprar articulos sin codigo?
¢, Con que cddigo de IVA mas habitual?
¢A que cuenta los va a contabilizar?

Sale Eurowin

Reflexiones antes de una implantacién

N° Opciodn a activar

- CONTABILIDAD

CONTABILIDAD
PERIODOS DE RETENCIONES

CONTABILIDAD

MANTENIMIENTO DE EMPRESA

CFG. GESTION-OPC.GRALES.-
OPC. GRALES.

Trabajar con series de n° en
albaranes, etc.

MANTENIMIENTO DE
ALMACENES -ARTICULOS

MANTENIMIENTO DE EMPRES -
CFG. CONTABILIDAD

Activar "Utilizar Cuentas
Secundarias”

CFG. GESTION-OPC.GRALES.-
OPC. CONTABILIDAD

MANTENIMIENTO DE EMPRESAS

MANTENIMIENTO DE MONEDAS

MANTENIMIENTO DE EMPRESAS

Test de implantaciéon de Eurowin
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15

16

17

18

19

20

Pregunta
CALCULO DEL BENEFICIO

¢ Desea calcular el beneficio a partir del coste
ultimo?

¢ Desea calcular el beneficio a partir del precio
medio de stock?

DESCUENTOS DE VENTA Y DE COMPRA

¢ Con cuéantas columnas de descuento va a
trabajar en ventas?

¢Y en compras?

PORTES EN LAS COMPRAS

¢ Va a trabajar con portes en las facturas de
compra?

Recuerde definir el IVA a utilizar.

PORTES EN LAS VENTAS

¢Va a trabajar con portes en las facturas de
venta?

Recuerde definir el IVA a utilizar.

¢ Trabajara con OPERARIOS en documentos de
compray venta?

PAGARES DE PAGO

¢Va a imprimir pagarés de pago?

Detalle los bancos:

TARIFAS DE VENTA

Funcionamiento de los precios de venta:
responda las siguientes preguntas.

¢ Trabaja los precios manualmente?

¢ Trabaja los precios automaticamente, a partir
del coste?

¢ Actualiza los precios de venta de forma
automatica ante una variacion del coste?

¢Aplica un solo margen para todos los articulos?
¢ Aplica margenes diferentes en los articulos?
¢Donde aplica el margen: marca, familia,
subfamilia o articulo?

¢ Como trata el margen, sobre venta o sobre
compra?

¢ Aplica margenes diferentes en un mismo
articulo?

Test de implantaciéon de Eurowin

Reflexiones antes de una implantacién

Opcidn a activar
MANTENIMIENTO DE EMPRESAS

MANTENIMIENTO DE EMPRESAS

MANTENIMIENTO DE EMPRESAS

MANTENIMIENTO DE EMPRESAS

MANTENIMIENTO DE EMPRESAS

CFG. GESTION-OPC.GRALES.-
OPC. GRALES.

ENTIDADES BANCARIAS -
REPORT

CUENTAS BANCARIAS -
CONTADOR

MANTENIMIENTO DE TARIFAS
MANTENIMIENTO DE TCP

S30e Eurowin
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Pregunta
REPORTS DE DOCUMENTOS
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TRABAJAR CON VARIAS TIENDAS O
SUCURSALES:

¢ Desea controlar el stock por sucursales?

(Definir varios almacenes).

¢ Desea tener una cuenta de explotacion por
sucursal?

(Crear varias cuentas secundarias).

¢ Desea conocer las estadisticas de ventas por
sucursal?

22

Pedir muestra de los documentos a encuadrar.

No N° Opcién a activar

MANTENIMIENTO DE
ALMACENES

ACTIVAR CUENTAS
SECUNDARIAS

ACTIVAR SERIES DE
DOCUMENTOS

@ Sa0e Eurowin
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Este documento ha sido creado por el Departamento de
Documentacion de Sage Eurowin. La informacion que
contiene es cierta salvo error u omision.

El funcionamiento del programa puede ser modificado sin
previo aviso.

De producirse, las modificaciones se comunican a través de
los procedimientos habituales establecidos.

Con el fin de mejorar la calidad de este manual, si detecta
alguna errata puede comunicarnosla enviando un mensaje a
la siguiente direccion de correo electronico:
manuales@eurowin.com

Queda totalmente prohibida la reproduccion parcial o total, asi como
la venta de este documento, sin el expreso consentimiento de la
empresa.

Todas las ofertas, promociones, condiciones y/o tarifas reflejadas en
él tienen la vigencia concretada en el mismo.

Pymes y Auténomos
Sage Eurowin

Poligono Industrial, Calle de la Coma, 2 - 25243 El Palau d’Anglesola (LLEIDA)
Tel. 902 211 203 - Fax 902 211 218 www.sageeurowin.com
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